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    „Крымский республиканский расчетный центр”
Резник В.Г., Торбач Л.А.
Министерство экономики 

Автономной Республики Крым

О ХОДЕ ВЫПОЛНЕНИЯ ПРОГРАММЫ ПОДДЕРЖКИ 
И РАЗВИТИЯ МАЛОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 
В АВТОНОМНОЙ РЕСПУБЛИКЕ КРЫМ В 2007 ГОДУ

В настоящее время в сфере малого предпринимательства Автономной Республики Крым занято 245,4 тыс. человек. Общее количество субъектов малого предпринимательства составляет 107,4 тыс. единиц. Из них:

15,6 тыс. малых предприятий. Прирост количества малых предприятий к предыдущему периоду составляет 7,2%. Их количество на 10 тыс. населения в республике выросло на 6 единиц и составляет 79 малых предприятий, в то время как в среднем по Украине насчитывается 66 предприятий. 

· 2 тыс. фермерских хозяйств. Эта цифра на протяжении последних 
3 лет практически не изменялась;

· 89,8 тыс. физических лиц-предпринимателей.

В малом предпринимательстве сохраняется ориентация на сферу торговли, гостиничный и ресторанный бизнес, операций с недвижимым имуществом, строительства и транспорта. 

При этом в производственной сфере функционирует около 30 процентов малых предприятий, причем 11 процентов - на промышленных предприятиях. 

В 2006 году объем реализованной продукции всеми субъектами малого предпринимательства республики составил 9,1 миллиона грн., что на 25,1 % больше, чем в 2005 году, и составил 4,3 % от объема продукции, реализованной в целом по Украине субъектами малого предпринимательства. 

По данным Государственной налоговой администрации в Автономной Республике Крым за 9 месяцев 2007 года от субъектов малого предпринимательства в бюджеты всех уровней поступило 395,1 млн. грн., что на 64,8% больше, чем за аналогичный период прошлого года. Вклад малого бизнеса в бюджеты всех уровней составил 18,7%.

Постановлением Верховной Рады Автономной Республики Крым 
от 21 февраля 2007 года утверждена Программа поддержки и развития малого предпринимательства в Автономной Республике Крым на 2007-2008 годы, которая направлена на повышение качества жизни граждан республики путем привлечения широких слоев населения в предпринимательскую деятельность и увеличение вклада малого предпринимательства в экономику автономии.

Остановлюсь на основных направлениях работы и выполнении мероприятий в рамках Программы.

Бюджетом Автономной Республики Крым на 2007 год предусмотрены средства на выполнение Программы поддержки и развития малого предпринимательства в Автономной Республике Крым в размере 
1,5 млн. грн., в том числе более 1,2 млн. грн. на оказание финансовой поддержки субъектам малого предпринимательства Фондом поддержки предпринимательства. Крым входит в пятерку регионов, предусмотревших финансирование Программ в сумме более 1 млн. гривен.

Основная статья расходов Программы - это оказание финансовой поддержки субъектам малого предпринимательства путем частичной компенсации процентной ставки по кредитам в размере 70 процентов. 

По итогам работы Конкурсной комиссии по рассмотрению вопросов о выделении средств на поддержку малого предпринимательства в 2007 году 
48 субъектов хозяйствования получили компенсацию из бюджета Автономной Республики Крым за погашенные кредиты в размере 1 млн. 127 тыс. гривен. Из них:   - 18 предприятий занято в сфере сельского хозяйства,

- 11 предприятий -  в сфере торговли,

- 6 – в сфере производства,

- 5 - в сфере пассажирских перевозок,

- по 3 предприятия - в сфере услуг и туризма,

- 2 предприятия - в сфере строительства.

 Ими было создано 295 дополнительных рабочих мест. 

Частичная компенсации процентных ставок является эффективным, апробированным в развитых странах мира механизмом, который дает мультипликативный эффект по привлечению инвестиций. Так, реализация 
в 2007 году бюджетной программы в сумме 1,2 млн. грн. позволила привлечь в экономику Крыма более 15,2 млн. гривен.

В 2008 году Министерство экономики Автономной Республики Крым готово рассмотреть новые формы финансовой поддержки малого предпринимательства с использованием лизинга, страхования рисков при получении кредитных средств в финансово-кредитных учреждениях для начинающих предпринимателей, изучить опыт работы других регионов Украины.

Расширение и совершенствование форм финансовой поддержки субъектов малого предпринимательства позволит создать дополнительные условия для развития кредитования, привлечения внебюджетных источников финансирования в сферу предпринимательства, повышения конкурентоспособности продукции и кредитоспособности предприятий малого бизнеса, а также поддержать начинающих предпринимателей.

Одним из важных направлений программы является участие в совершенствовании нормативно-правовых актов, устранение административных барьеров, сдерживающих развитие малого предпринимательства, в том числе путем реализации комплекса мер в области регуляторной политики. 

В 2007 году в соответствии с планом деятельности Совета министров Автономной Республики Крым по подготовке регуляторных актов принято 
4 регуляторных акта в таких сферах, как финансовая поддержка субъектов малого предпринимательства, ценовая политика, пассажирские перевозки. Проведено отслеживание 3 ранее принятых регуляторных актов в сфере поддержки малого предпринимательства и ценовой политики. В городах и районах Автономной Республики Крым принято 35 регуляторных актов, проведено отслеживание 11 регуляторных актов.

Министерством экономики Автономной Республики Крым на основании информации, предоставленной Представительством Государственного комитета Украины по вопросам регуляторной политики и предпринимательства в Автономной Республике Крым, исполнительными комитетами городских советов и районных государственных администраций, сформирован Реестр действующих регуляторных актов в Автономной Республике Крым, который размещен на официальном сайте Министерства экономики.

С целью упрощения процедуры получения разрешительных документов и согласования документации для ведения предпринимательской деятельности во всех регионах республики созданы «единые разрешительные центры», при местных органах исполнительной власти работают администраторы. Министерством экономики ежемесячно осуществляется мониторинг деятельности "единых разрешительных центров" в регионах автономии, результаты которого размещаются на веб-сайте Министерства экономики Автономной Республики Крым. 

По информации, предоставленной райгосадминистрациями и исполнительными комитетами Автономной Республики Крым, в центры по выдаче документов разрешительного характера за 9 месяцев 2007 г. поступили обращения от 12594 субъектов предпринимательской деятельности. Выдано 
8839 разрешительных документов. Отказано в выдаче документов разрешительного характера 59 предпринимателям. Количество предоставленных консультаций - 8335. 

Министерством экономики Автономной Республики Крым совместно с Представительством Государственного комитета Украины по вопросам регуляторной политики и предпринимательства в Автономной Республике Крым в 2007 году проведены проверки деятельности регистрационных и разрешительных центров в Советском, Нижнегорском, Белогорском, Джанкойском, Сакском, Кировском районах и исполнительных комитетах Сакского и Симферопольского городских  советов.  По итогам рабочих поездок подготовлены рекомендации по налаживанию эффективной работы "регистрационных окон", "единых разрешительных центров", их материально – техническому обеспечению.

Для обеспечения эффективного функционирования "единых регистрационных и разрешительных окон" в регионах Автономной Республики Крым существует потребность в их техническом оборудовании. В связи с недостаточностью финансирования местных бюджетов на уровне местных органов власти не решен вопрос материально-технического обеспечения деятельности администраторов (выделение отдельного помещения, обеспечение оргтехникой, линией связи). Эта проблема в автономии частично решается за счет республиканского бюджета. В рамках Программ поддержки и развития малого предпринимательства в Автономной Республике Крым для обеспечения работы единых офисов переданы 27 комплектов компьютерной техники, в том числе 
5 комплектов приобретены в 2007 году и переданы для оснащения "единых разрешительных центров" в Джанкойском, Кировском, Красноперекопском и Сакском районах.

Инфраструктура поддержки предпринимательства в Автономной Республике Крым состоит из: 18 бизнес-центров, 5 бизнес-инкубаторов,
 37 небанковских финансово-кредитных учреждений (в т.ч. 27 кредитных союзов), 36 инфомационно-консультационных учреждений.

В Автономной Республике Крым зарегистрированы 3 Фонда поддержки предпринимательства местного уровня (Керчь, Феодосия, Ялта) и 
1 республиканский, созданный при участии Украинского фонда поддержки предпринимательства.
В настоящее время завершена работа по созданию регионального фонда поддержки предпринимательства в г. Евпатории: 10 октября 2007 г. зарегистрирована коммунальная организация "Евпаторийский городской фонд поддержки предпринимательства". Фондом поддержки предпринимательства начата работа по организации регионального фонда поддержки предпринимательства в г. Алуште.
В 2007 году создан постоянно действующий консультационный пункт по проблемам развития инновационной деятельности в предпринимательском секторе в г. Симферополе. 

В Автономной Республике Крым продолжает реализацию государственная Программа по переподготовке управленческих кадров для сферы предпринимательства «Украинская инициатива». За время ее действия в республике прошли переподготовку 166 человек, в том числе 38 предпринимателей г.Симферополя в 2007 году. 

14-15 декабря 2007 года пройдет защита дипломов в г. Евпатории, где в настоящее время проходит обучение группа из 40 человек. 
Важным элементом Программы является бесплатная стажировка лучших выпускников и руководителей предпринимательских структур различного уровня за счет средств донорских организаций в странах с развитой рыночной экономикой с целью изучения опыта деятельности в условиях конкурентной среды. 25 человек участвовало в стажировках за границей. С января 2007 года прошли стажировку в Италии, Германии, Швеции еще 10 предпринимателей республики, 14 представителей малого бизнеса прошли конкурсный отбор и получили возможность стажироваться в иностранных фирмах Европы. 

На республиканском и региональных уровнях продолжили работу "горячие линии", которые предоставляют субъектам предпринимательской деятельности бесплатные консультационные услуги по вопросам налогового и трудового законодательства, осуществления регистраций предприятий, получения разрешений, лицензий, арендных отношений и другим вопросам. За 9 месяцев 2007 года "горячей линией" Профсоюза "Единство" принято около 1100 звонков. Консультации проводятся с привлечением специалистов Государственной налоговой администрации, Пенсионного фонда, фонда занятости, контролирующих органов. В рамках Программы на реализацию этого проекта выделено 30,0 тыс.гривен.

В 2007 году в рамках нашей Программы при поддержке Совета министров Автономной Республики Крым проведены следующие значимые мероприятия:

24 апреля 2007 года - Научно-практическая конференция "Проблемы формирования инновационных механизмов в современных условиях. Социально - экономическое развитие Крыма на основе кластеров". В работе конференции приняли участие более 100 представителей органов власти и общественных организаций предпринимателей, руководителей предприятий и учреждений.

14 сентября 2007 года впервые проведена межрегиональная выставка–ярмарка "Малый и средний бизнес", которая была приурочена к празднованию Дню предпринимателя. В ярмарке приняли участие представители малого и среднего бизнеса, органы исполнительной власти, Торгово-промышленная палата Крыма, общественные организации предпринимателей. Большое внимание уделено теме развития туризма, инновационного предпринимательства, делового межрегионального сотрудничества. Министерство экономики Автономной Республики Крым планирует сделать проведение этого мероприятия ежегодным.

26 октября 2007 года - семинар «Изучение опыта работы по малому предпринимательству в сфере сельского зеленого туризма».

Фондом поддержки предпринимательства совместно с Государственной налоговой администрацией в Автономной Республики Крым в течение года в разных регионах Крыма проводятся семинары для субъектов предпринимательства по действующему законодательству. За 9 месяцев 2007 года проведен цикл из 7 кустовых семинаров по вопросам налогообложения и осуществления предпринимательской деятельности с участием работников Государственных налоговых инспекций, Пенсионного фонда, Центра занятости, в которых приняли участие более 200 представителей предпринимательских структур всех регионов Крыма, 30 семинаров в регионах автономии.

Торгово-промышленной палатой Крыма проведен цикл семинаров-тренингов «Школа эффективного предпринимательства».

В течение года проводилось обучение работников экономических служб райгосадминистраций и горисполкомов по вопросам развития предпринимательства, финансовой поддержки, внедрения разрешительной системы и ведения реестра документов разрешительного характера.

С целью формирования фонда справочной литературы для предпринимателей издан обновленный консультационный справочник «Десять шагов навстречу бизнесу», в котором размещена информация о том, как и где зарегистрировать свой бизнес, получить необходимую помощь и консультации, кто и когда имеет право проводить проверки субъектов предпринимательства, а также информацию о новых механизмах государственной поддержки бизнеса. 

Постоянно используются возможности телевидения и прессы, ведутся тематические рубрики в средствах массовой информации, обновляется раздел "Предпринимательство" веб-сайта Министерства экономики Автономной Республики Крым. 

Министерством экономики Украины в 2007 году положительно отмечена работа Правительства Крыма по оказанию финансово-кредитной поддержки субъектам малого предпринимательства (по погашению процентной ставки), по обеспечению деятельности "горячей линии", по переподготовке управленческих кадров для сферы предпринимательства. 

Хочу сказать несколько слов о кроординационных советах. Для решения проблемных вопросов, возникающих в сфере предпринимательства, подготовки рекомендаций по их решению, при местных органах исполнительной власти созданы 25 региональных координационных советов. В городах и районах автономии за 9 месяцев 2007 года прошло 66 заседаний координационных советов, в том числе 24 заседания за 3 квартал 2007 года. Наиболее активно работали советы в Красноперекопском, Нижнегорском, Раздольненском, Сакском, Кировском районах и городах Саки, Красноперекопск, Армянск. Не прошло ни одного координационного совета в Бахчисарайском, районе и городах Симферополь, Судак, Ялта. 

На выполнение Программы поддержки и развития малого предпринимательства в Автономной Республике Крым в 2008 году предусмотрено 2,5 млн.грн., в том числе на предоставление финансовой поддержки 2,0 млн.гривен.

Работа Правительства Автономной Республики Крым в 2008 году будет направлена на дальнейшее развитие рыночной инфраструктуры, создание сети региональных фондов поддержки предпринимательства, поиск новых форм финансовой, материально-технической, информационной поддержки предпринимательства, взаимодействие органов исполнительной власти с общественными организациями предпринимателей. 
Дядюра Е.А.
старший преподаватель кафедры гуманитарных и экономических дисциплин экономико-правового факультета Одесской национальной юридической академии в г. Симферополь
О ПРОБЛЕМНЫХ ВОПРОСАХ ГОСУДАРСТВЕННОГО РЕГУЛИРОВАНИЯ ИННОВАЦИОННОЙ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
В современных условиях научно-технического прогресса и рыночных систем хозяйствования освоение высоких технологий в промышленности и выпуск новой наукоемкой продукции являются ключевыми факторами устойчивого экономического роста для большинства индустриально развитых стран мира. Уровень экономического развития страны, в том числе малого предпринимательства, во многом определяется интенсивностью инновационной деятельности.
Инновация — это технико-экономический процесс, который через практическое использование идей и изобретений приводит к созданию лучших по свойствам изделий и технологий для внедрения их на рынок. Именно это и позволяет различным типам фирм малого бизнеса занять в нем соответствующее место. Инновационная деятельность — это процесс создания и коммерческого использования технико-технологических нововведений. Как правило, в основе предпринимательской деятельности лежит нововведение в области продукции или услуг, позволяющее создать новый рынок, удовлетворить новые потребности.
В Украине вплоть до последнего времени инновационная деятельность осуществлялась исключительно в крупных государственных учреждениях, управляемых посредством волевых решений бюджетного финансирования и планирования, но без учета особенностей и закономерностей самого инновационного процесса. Необходимость рыночных и в связи с этим правовых преобразований экономики Украины сегодня очевидна - включение в систему международного разделения труда и интеграции в общемировую систему настоятельно требуют структурных перемен всего хозяйственного комплекса страны.
Анализ проблем, связанных как с определением стратегических направлений развития государства, так и с интегрированием Украины в европейское и мировое сообщество заставляет нас форсировать переход к инновационно-инвестиционной модели развития нашей страны. Ведь производство конкурентной продукции в современных условиях возможно лишь на инновационной основе. Таким образом, процесс создания научно-технических нововведений (инноваций) объединяет науку, технику, предпринимательство и право. И, как следствие, законодательный компонент в этом процессе играет одну из важнейших ролей.
Учитывая то обстоятельство, что государство заинтересовано в осуществлении фирмами и организациями инновационных проектов, именно на государстве лежит ответственность за создание благоприятной правовой основы для эффективного осуществления инновационной деятельности. Вопрос этот в настоящее время является особенно актуальным на фоне дальнейшего развития рыночных отношений в целом и малого инновационного предпринимательства в частности.
Цель настоящей статьи состоит в правовом анализе законодательства, регулирующего инновационную деятельность предпринимателей, для выработки предложений о повышении эффективности государственной поддержки хозяйствующих субъектов в направлении использования новых технологий в бизнесе.
Следует заметить, что проблеме научного исследования правового понятия инновационной деятельности в предпринимательстве Украины уделяется крайне мало внимания, в основном рассматривается инновационная деятельность с позиции экономической науки. Поэтому крайне важно подчеркнуть значение научных публикаций по данному вопросу таких ученых, как Н.А. Саниахметова, В.А. Будянский, СВ. Валадайцева, О.В. Мотовилова, а также научных статей авторов А.А. Александрова, И. Бердянской, А. Рощина, М.С. Яворского и других.
Итак, рассматривая понятие и признаки инновационной деятельности и анализируя ее особенности, необходимо отметить то, что создание, производство и реализация инновационного продукта требуют участия широкого круга субъектов: от изобретателей, конструкторов и технологов до профессиональных предпринимателей и специализированных организаций. Все они являются участниками единого инновационного процесса и в ходе осуществления тех или иных действий, результатом которых выступает конкретный интеллектуальный либо материальный продукт, вступают между собой в определенные взаимоотношения. Данные взаимоотношения весьма многообразны и складываются в рамках волевых отношений между людьми. Регулируя эти отношения, законодатель придает им определенные правовые формы, которые фиксируют общие направления решения проблем, связанных с инновационной деятельностью. Таких форм множество, но все они могут быть дифференцированы по двум уровням регулирования: публично-правовому и частно-правовому [2, С. 105].
На публично-правовом уровне регулирования основными являются правовые формы государственного воздействия на инновационную деятельность, доминантой которого выступает охрана совокупных интересов всех членов общества. Они, как правило, выступают сегодня в виде законов и нормативных актов законодательной и исполнительной власти, издаваемые Верховной Радой Украины и ведомствами (министерствами, комитетами и др.), а также Верховной Радой АРК. В этих законах и нормативных актах выражается воля государства, отражающая общие его интересы в регулируемой сфере общественных отношений. Законы, принимаемые Верховной Радой Украины, определяют общие понятия инновационной деятельности и правовые формы их реализации, а нормативные акты, издаваемые органами исполнительной власти, облекаются в различные формы, например, акты государственного регулирования (постановления, распоряжения), плановые акты (программы, проекты), методические указания, инструкции, положения, письма и т.п.
Как правило, система развития инновационной деятельности во многих странах мира строится на государственном стимулировании и поддержке инновационных предприятий [3, С. 23]. В соответствии с Законом Украины «Об инновационной деятельности» у нас (в Украине) внедряется похожая система, ориентированная на всестороннюю поддержку субъектов хозяйствования всех форм собственности, реализующих инновационные проекты, а также предприятий всех форм собственности, имеющих статус инновационных. К таким инновационным предприятиям (инновационные центры, технопарки, технополисы, инновационные бизнес-инкубаторы и т. п.) в соответствии со ст. 16 Закона Украины «Об инновационной деятельности» отнесены предприятия (объединения предприятий) любой формы собственности, если более 70 % объема их продукции (в денежном измерении) за отчетный налоговый период являются инновационными продуктами и (или) инновационной продукцией. Практически это означает, что инновационными будут признаваться предприятия, по существу полностью ориентированные на инновационную деятельность. Такой статус инновационного предприятия дает ему право на льготы, определенные статьей 21 Закона Украины «Об инновационной деятельности» (далее Закон). Данным Законом надлежит руководствоваться при разработке инновационных программ, их регистрации и реализации.
Регулирование инновационной деятельности в Украине возложено на Верховную Раду Украины, Верховную Раду Автономной Республики Крым, областных и районных советов в пределах их полномочий, Кабинет Министров Украины, специально уполномоченный центральный орган исполнительной власти в сфере инновационной деятельности и другие центральные органы исполнительной власти, а также Совет Министров Автономной Республики Крым, местные государственные администрации, исполнительные органы местного самоуправления в сфере инновационной деятельности [4, С. 812].
К полномочиям Совета Министров Автономной Республики Крым, местных государственных администраций и исполнительным органам местного самоуправления отнесены те же полномочия, что и полномочия Кабинета Министров Украины и частично специально уполномоченного центрального органа исполнительной власти в сфере инновационной деятельности, только на региональном уровне.
Государственное регулирование инновационной деятельности нашло свое отражение и в ст. 328 Хозяйственного кодекса Украины, но более подробная характеристика государственного регулирования в этой сфере определена в ст. 6 Закона Украины «Об инновационной деятельности», в соответствии с которой такое регулирование осуществляется путем изучения и поддержки приоритетных направлений инновационной деятельности государственного, отраслевого, регионального и местного уровней. Так, приоритетные направления инновационной деятельности в Украине в соответствии со ст. 2 Закона Украины «О приоритетных направлениях инновационной деятельности в Украине» состоят из стратегических и среднесрочных приоритетных направлениях инновационной деятельности.
Стратегически приоритетные направления инновационной деятельности рассчитаны на долгосрочную перспективу (не менее 10 лет) важнейших направлений инновационной деятельности в области обеспечения социально-экономического роста страны, разработанные на основе научно-прогнозного анализа мировых тенденций социально-экономического и научно-технического развития с учетом возможностей отечественного инновационного потенциала [5, С. 148].
Для эффективного управления процессами инновационного развития Украины и своевременного внесения корректив в осуществлении государственной научно-технической и инновационной политики Кабинет Министров Украины организует систематический мониторинг реализации приоритетных направлений инновационного развития Украины, в соответствии с чем, все министерства и ведомства Украины ежегодно в начале каждого года подают отчеты о принятых мерах для реализации стратегических и среднесрочных инновационных приоритетов, а также о достигнутых результатах. Обобщенную информацию предоставленных данных Кабинет Министров Украины ежегодно до 1 апреля подает в Верховную Раду Украины.
Государственное регулирование инновационной деятельности также заключается и в формировании и реализации государственных, отраслевых, региональных и местных инновационных программ, создание нормативно-правовой базы и экономических механизмов для поддержки и стимулирования инновационной деятельности, финансовой поддержки реализации инновационных проектов, стимулирование коммерческих банков и других финансово кредитных учреждений, кредитующих реализацию инновационных проектов, определении льготного налогообложения субъектов инновационной деятельности, защите прав и интересов субъектов инновационной деятельности а так же в поддержке функционирования и развития современной инновационной инфраструктуры [6, С 5-11].
На государственную поддержку могут рассчитывать только те инновационные проекты, которые зарегистрированы в соответствующем порядке и включены в Государственный реестр инновационных проектов. Такая регистрация осуществляется в соответствии с разделом III «Правовой режим инновационных проектов, продуктов и продукции, инновационных предприятий и государственная регистрация инновационных проектов» Закона Украины «Об инновационной деятельности» и Постановлением Кабинета Министров Украины от 17 сентября 2003 года за № 1474 «Об утверждении Порядка государственной регистрации инновационных проектов и ведения Государственного реестра инновационных проектов».
Необходимо указать, что- государственная регистрация инновационного проекта в соответствии с ч. 10 ст. 13 Закона Украины «Об инновационной деятельности» не предусматривает каких-либо обязательств по бюджетному кредитованию или любой другой финансовой поддержки. Тем не менее, финансовая поддержка инновационных предприятий и проектов государством предоставляется. Этому вопросу посвящен раздел IV Закона Украины «Об инновационной деятельности». Так, статьей 17 названного Закона предусмотрены следующие виды государственной финансовой поддержки инновационной деятельности:
· беспроцентное кредитование (на условиях инфляционной индексации) за счет средств
государственного и местных бюджетов, а также кредитование под низкие проценты;

· полная или частичная компенсация (за счет средств государственного бюджета и средств местных бюджетов) процентов, выплачиваемых субъектами инновационной деятельности коммерческим банкам и другим финансово-кредитным учреждениям за кредитование инновационных проектов;

-предоставление государственных гарантий коммерческим банкам, осуществляющим кредитование приоритетных инновационных проектов;
-имущественное страхование реализации инновационных проектов у страхователей в порядке Закона Украины «О страховании».
Система предусмотренных мер, на первый взгляд, действительно должна стимулировать тех, кто желает реализовать свои инновационные проекты. Однако, с другой стороны, основными источниками финансирования инновационной деятельности будут все-таки средства государственного и местных бюджетов. Поэтому уже сейчас понятно, что обещанная политика «всесторонней поддержки» будет происходить по остаточному принципу - «есть деньги в бюджете - дадим, нет - так нет» [7, С. 57-59].
Кроме средств государственного и местных бюджетов Законом определены и другие источники финансирования инновационной деятельности, в частности, собственные и заимствованные средства, средства инвесторов, и другие источники финансирования, не запрещенные законом.
Следует подчеркнуть, что Закон «Об инновационной деятельности» получился не голословным, им предусматривается система мероприятий, направленных на реализацию его норм. Например, согласно рассматриваемому нормативному акту, статус инновационного предприятия, проекта, продукции и т. д. предоставляет право на различные льготы. Получить же такой статус необходимо в официальном  порядке, после чего еще и зарегистрировать в специальных органах. На наш взгляд, предоставление подобных льгот сопряжено с риском того, что они будут предоставляться не по назначению, а по разнарядке того или иного чиновника. Представляется, что именно по этой причине Законом предусматривается государственное регулирование инновационной деятельности на уровне Верховного Совета, органов местного самоуправления, Кабинета Министров Украины, специально уполномоченного органа исполнительной власти в сфере инновационной деятельности, местных государственных администраций, исполнительных органов местных советов.
Государственное регулирование инновационной деятельности не ограничивается изданием законов, регулирующих отношения в сфере инноваций. Существует также значительный массив нормативно-правового материала, воздействие которого на общественные отношения, возникающие по поводу осуществления инновационной деятельности, носит косвенный характер. В их числе могут быть названы нормативные акты, регулирующие отношения в сферах малого предпринимательства и налогообложения. Так, большое значение для развития малых инновационных форм имеет государственная поддержка малого предпринимательства в Украине, регулируемая в соответствии с Законом Украины «О государственной поддержке малого предпринимательства», а также льготная система налогообложения, регулируемая Законами Украины «О налогообложении прибыли предприятий», «О налоге на добавленную стоимость», «О налоге на землю», «О Едином таможенном тарифе» и другими нормативными актами.
Главной целью законодательства об инновационной деятельности, да и инновационной политики государства в целом является создание социально-экономических, организационных и правовых условий для эффективного воспроизведения, развития и использования научно-технического потенциала страны, обеспечение внедрения современных экологически чистых, безопасных, энерго- и ресурсосберегающих технологий, производства и реализации новых видов конкурентоспособной продукции. Реализация этих положений будет зависеть, прежде всего, от количества средств, выделенных на нужды инновационных предприятий. Без необходимых средств разговоры о переходе Украины на инновационный путь развития экономики, о создании условий для сохранности, развития и использования отечественного научно-технического и инновационного потенциала, о финансовой поддержке инновационной деятельности останутся только разговорами.
Обобщая вышесказанное, следует отметить, что еще в 1999 году Верховной Радой Украины была одобрена Концепция научно-технологического и инновационного развития Украины. Законом Украины «О приоритетных направлениях инновационной деятельности в Украине» определены стратегические и среднесрочные приоритетные направления инновационного развития общества, реализация которых может осуществляться при непосредственном участии отечественной науки на основе новых научных разработок  и технологий. С целью реализации положений этого Закона еще в апреле 2004 года был принят Закон Украины «Об общегосударственной комплексной программе развития высоких наукоёмких технологий». В последующие годы были приняты и другие законодательные акты о регулировании инновационной деятельности в Украине. Исходя из этого, следует констатировать, что в Украине сформировано законодательное поле, которое определяет правовые основы развития научной, научно-технической и инновационной деятельности.
Тем не менее, следует отметить, что на протяжении последних лет в стране продолжается падение уровня научно-технического потенциала и снижение инновационной активности промышленных предприятий. Фактические затраты государственного бюджета на научные исследования и разработки уменьшились. Сравнивая развитие науки и инновационной деятельности в Украине с тенденциями в США, России и странах ЕС, Дальнего Востока, Юго-Восточной Азии, следует отметить, что Украина угрожающе приближается к состоянию отсталого государства. Недопустимо затягивается процесс институционных преобразований системы научно-технического и кадрового обеспечения экономики Украины соответственно условиям мирового рынка. Угрожающих масштабов приобрело старение научных кадров, критической границы достигла изношенность парка научного оснащения и материально-технической базы науки, вследствие чего неуклонно снижается научная составляющая национальной конкурентоспособности.
В то время, как во всех развитых странах наблюдается значительная переориентация государственной политики на использование научных знаний как главного ресурса экономического роста, научно-технический потенциал Украины доведен сегодня до состояния, за которым могут произойти необратимые изменения, делающих невозможным его использование в интересах инновационного развития общества. Как проявление этого следует рассматривать действия Правительства и Верховной Рады Украины в 2007 году, приостановивших введение в действие стимулирующих статей 21 и 22 Закона Украины «Об инновационной деятельности», ограничивших реализацию отдельных положений Закона Украины «О специальном режиме инвестиционной и инновационной деятельности технологических парков» и отменивших отдельные льготные условия деятельности научных учреждений и организаций.
На наш взгляд, требует также пересмотра практика законодательной поддержки в виде налоговых льгот отдельных территорий и целых областей производства. Такие льготы должны предоставляться лишь инновационным программам и проектам, а также специальным зонам, бизнесам-инкубаторам и инновационным структурам. Следует обратить внимание на тот факт, что существующая в Украине налоговая система не способствует привлечению средств коммерческих банков и бизнес-структур для поддержки инновационной деятельности.

В Украине до настоящего времени не нашла достаточного развития инфраструктура финансовой поддержки науки инновационной деятельности. Ликвидирован Государственный инновационный фонд, крайне незначительные средства выделяются Государственному фонду фундаментальных исследований. Отсутствуют фонды поддержки научных инициатив, финансово-кредитных компаний и венчурных фондов. Остается низким престиж научной работы и социальный статус научных работников. Не выполняются нормы закона относительно установления соответствующего уровня заработной платы научных работников: базовый уровень заработной платы научного работника может быть на уровне двойной заработной платы работников промышленности. Не выполняется норма статьи 24 Закона Украины «О научной и научно-технической деятельности» относительно перерасчета пенсий научным работникам.
Все перечисленные выше обстоятельства негативно сказываются на развитии инновационной деятельности в Украине.
Для более эффективного осуществления инновационной деятельности необходимо предпринять ряд мер, таких как:
1.Усилить контроль за выполнением в полном объеме норм Конституции Украины и требований законов Украины, регулирующих научную, инновационную и инвестиционную деятельность.
2.Вменить в обязанность руководителей Верховной Рады Автономной Республики Крым, областных, Киевской и Севастопольской городских советов, Совета министров Автономной Республики Крым, областных, Киевской и Севастопольской городских государственных администраций в границах своих полномочий активизировать работу по реализации положений законодательства в области научно-технической деятельности, внедрению научных исследований, установлению более тесных связей между научными учреждениями и производственными организациями, развитию инновационной инфраструктуры, как необходимой предпосылки конкурентоспособности каждого региона.
3. Местным органам власти оказывать содействие развитию и усовершенствованию правовой базы научно-технической и инновационной сферы, в рамках полномочий усилить контроль за реализацией положений Концепции научно-технологического и инновационного развития Украины, утвержденной Постановлением Верховной Рады Украины от 13 июля 1999 годаЫ 916-XIV, выполнением норм соответствующих законов.
4. При утверждении Государственного бюджета Украины на 2008 год и последующие годы предусмотреть расходы на развитие науки и научно-технической сферы в границах и объемах соответствующих требованиям законов Украины «О научной и научно-технической деятельности», «О приоритетных направлениях развития науки и техники» и «Об образовании».
5. Предусмотреть в Государственном бюджете Украины на 2008 год и последующие годы целевое выделение средств в Государственный фонд фундаментальных исследований.
6.Отказаться от практики приостановления действия норм действующих законов относительно льготного налогообложения объектов научно-технической сферы и научно-исследовательских работ и услуг. Оказывать содействие деятельности технологических парков и инновационных структур других типов.
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УКРАЇНА НА ЕТАПІ ІНТЕГРАЦІЇ У СВІТОГОСПОДАРСЬКІ    

 ЗВ'ЯЗКИ: СУБ'ЄКТИВІЗМ АБО ОБ'ЄКТИВНА НЕОБХІДНІСТЬ 

Integration in world Economy is the ultimate goal in Ukrainian prospect development. The Ukrainian competitiveness conditions are to be created during this process, legal environment and tax incentives should correspond to appropriate level, increase GDP rate. Ukraine should activate the integration process into EC under economic and social reforms conditions, their implementation in all the spheres of social life. Local system of self-government in Ukraine, which can be powerful, leading forth of regions development and will be objective aspiration of Ukrainian people to live better is one of this changes.

Інтеграція у світове економічне господарство – надзвичайно велике завдання і перспектива розвитку України. В ході його реалізації необхідно створити умови конкурентоспроможності України, піднести до відповідного рівня правове середовище і податкові стимули, зменшити інвестиційні ризики в Україні, збільшити темпи зростання ВВП. Україні необхідно активізувати процес інтеграції в ЄС за умови широкомасштабних  економічних і соціальних реформ, впровадження їх у всі сфери суспільного життя. Одним з таких перетворень є реформа системи місцевого самоврядування в Україні, яка може стати потужною, рушійною силою розвитку регіонів і буде об'єктивним прагненням громадян України жити краще.

Сучасні умови розвитку відкритих економік (зокрема, трансформаційні реалії України) потребують обґрунтованої та комплексної оцінки можливостей національної інтеграції у світовий господарський простір. Актуальність проблематики такої інтеграції, а також практична потреба в ній обґрунтовуються потенціалом торгівельно-інвестиційного партнерства, розвитку спеціалізованого виробництва, причому процеси реалізації цього потенціалу визначаються факторами глобального економічного середовища і взагалі тенденціями трансформаційних процесів.

Такими тенденціями є  перехід до якісно нового технологічного устрою виробництва, що базується на знаннях, інформаційних ресурсах і технологіях, а також лібералізаційних процесах, що відбуваються в світі, в Україні. [8]
Між тим, країни, що розвиваються, стикаються із серйозними проблемами у зв'язку з менш конкурентним національним виробництвом, більш низьким рівнем розвитку людських ресурсів і меншими можливостями у сфері обробки інформації. Приблизно те ж можна сказати про країни, що знаходяться на етапі ринкової трансформації і тільки роблять спробу створити ефективну ринкову систему з  конкурентним середовищем. В таких умовах невідкладною потребою є чітке визначення глобальних і регіональних аспектів рівноправного входження України в сучасну систему міжнародних економічних відносин, куди вона повинна включитися не на правах сировинного додатку,  якості технологічно розвинутої держави з гідним рівнем життя його громадян. Міжнародний досвід показує, що повномасштабне входження України в систему світового господарства на вигідних для неї умовах повинне сприяти розвитку ринкових інститутів, виробничій і банківсько–кредитній сфер, стимулювати науково–дослідницьку та інноваційну діяльність, а також інформаційний обмін із зовнішнім оточенням. [8]
Основою стратегії економічного і соціального розвитку на найближчі  роки повинне стати створення реальних передумов рішення основної геополітичної задачі нашої держави – вступу України в Європейський Союз. Вже сьогодні можна відзначити, що особливу увагу ЄС уділяє усуненню в Україні перешкод для інвестицій. Інвестиційна діяльність є одним з головних чинників міжнародної економічної інтеграції України в світову спільноту. В сучасних умовах прямі іноземні інвестиції розцінюються як інструмент, що дає можливість інтегрувати економіку різних країн на рівні виробництва в світову економіку, яка глобалізується завдяки наданню цілого ряду активів, включаючи капітал, технологію, управлінські здібності і навики, доступ до іноземних ринків...». [4]
Інвестиційне забезпечення розвитку економіки в перехідний період має свою специфіку. Теперішня інвестиційна політика України є суперечливою, оскільки вона базується, з одного боку, на ліберальній економічній концепції, з іншого боку - на традиціях адміністративного регулювання. Для зміни ситуації і притягнення коштів в інвестиційний процес виникає потреба в удосконалені регулювання інвестиційної діяльності й у забезпеченні, на цій основі, активізації інвестування. Зараз, особливо з огляду на європейський вибір України, не втрачає актуальності розробка напрямів поліпшення інвестиційного клімату і шляхів підвищення активності інвестиційного процесу.

Ціль інвестиційної політики - це забезпечення постійного відтворювального процесу в економіці на основі якісного відновлення основних і оборотних фондів. Досягнення такої цілі потребує не тільки нарощування інвестиційних ресурсів, а і підвищення економічної ефективності їх використання. Інвестиції в об'єднанні з інноваціями повинні давати позитивний ефект - збільшувати об’єм реалізованої продукції, знижати вартість одиниці продукції і покращувати її якість, підвищувати рентабельність виробництва, покращувати умови праці і збільшувати її продуктивність. Для України це особливо актуально, оскільки повноцінна інтеграція економіки у світову систему господарювання можлива лише при умовах випереджаючого розвитку , що базується на широкому використанні інновацій. [5]

Сільське господарство України переживає нелегкі часи, тому держава
намагається підтримати його. Але часто гарні прагнення не збігаються з економічними реаліями і можливостями. Досвід інших країн світу дуже корисний у цьому відношенні - він може допомогти уникнути помилок і використовувати кращі зразки. Сільське господарство повинно розглядатися як частина загальної економічної системи, тому рішення його проблем можливо лише за допомогою інституціональних реформ, спрямованих на рішення комплексних, а не чисто аграрних питань. Мова йде про створення привабливого економічного клімату для усіх без винятку галузей народного господарства, підтримці стабільної макроекономічної політики, інвестуванні в людський капітал і соціальну інфраструктуру. У довгостроковому періоді тільки ці складові є визначальними для розвитку України в умовах ринкової економіки.
Сільське господарство України посідає істотне місце в народному господарстві країни. Його частка у ВВП у 2001 р. складала 16%, у секторі було зайнято 23% працездатного населення, з них 12,7% - у великих сільськогосподарських підприємствах. Частка агропродовольчого експорту в загальному експорті товарів у 2001 р. дорівнював 11%. Сільськогосподарські виробники в Україні неоднорідні, тобто вони показують занадто різні результати своєї діяльності. Середній рівень рентабельності нижче 8%, але навряд чи можна знайти більш 10% сільськогосподарських підприємств саме з таким рівнем. Крім того, рентабельність коливалася від - 55 до 75%, а, отже, говорити про усереднені дані у такій ситуації нема рації. Причина не тільки в недостатності фінансів, але й у тому, що підприємства по-різному використовують свої внутрішні резерви. Аграрний сектор в Україні формує тільки інституціональну базу. Мова йде про ринок землі, захист приватної власності, контроль за виконанням підписаних угод, вплив місцевих адміністрацій на виробників та ін. Уряд України намагається поліпшити умови роботи в аграрному секторі, але чомусь цим питанням приділяється другорядна роль. [6]
Світовий досвід підтверджує, що інвестиційна сфера, особливо  в країнах із перехідною економікою, не в змозі «одужати» за рахунок саморегульованих механізмів. Необхідно упровадження відповідних адекватних державних програм, спрямованих на поліпшення інвестиційного клімату і підвищення ефективності інвестування. [5] Серед основних недоліків існуючої системи регулювання інвестицій варто виділити:

· недостатню розробленість теоретико-методологічних і методичних початків інвестування в умовах ринкової трансформації;

· обмеженість важелів сприяння активізації інвестиційної діяльності, насамперед, у напряму більш широкого притягнення фінансових ресурсів; 
· недостатнє використання в управлінні інвестиційною діяльністю організаційно-планових регуляторів, що повинні стати одним із найважливіших аспектів активізації інвестування. 
Останніми двома-трьома роками в Україні намітилися певні позитивні зрушення в інвестиційному середовищі, поліпшився інвестиційний імідж держави. Водночас існує великий розрив між потенціалом виробництва і можливостями його фінансування, що є свідченням недосконалості інвестиційного середовища в країні.

Мікроекономічне інвестиційне середовище – це стан економічних змінних, що сприяють або не сприяють інвестуванню у конкретні галузі економіки в певному регіоні чи на ринку.

Ретельний аналіз макросередовища є першим необхідним етапом у розробленні програми інвестування в умовах ринкової економіки. Здійснення цього аналізу сприяє підготовці ефективної і зваженої інвестиційної діяльності підприємства. [7]

Яка ж природа феномена росту української економіки за останні роки? Чи можна вважати, що головним чинником росту залишаються процеси чисто відтворювального характеру, або ж мова йде про затвердження інвестиційної моделі, спроможної забезпечити не тільки стійкий (тривалий) ріст, але й у перспективі структурно-інноваційне відновлення економіки.

Дослідження макросередовища  в Україні (рис.) свідчить про те, що, з одного боку, ключову роль у його формуванні відіграє уряд, який визначає амортизаційну, грошово-кредитну, бюджетну, податкову політику тощо. 
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З  другого, на динаміку інвестицій істотно впливає ступінь розвитку фінансової та фондової інфраструктури вітчизняної економіки. Не менш суттєвим є й те, що між цими визначеннями існує рефлективний зв’язок, тобто вони взаємопов’язані, а напрям впливу може бути двостороннім. Наприклад, кредитна й інвестиційна діяльність уряду впливає на фондові індикатори. І навпаки, низька активність портфельних інвесторів на внутрішньому ринку країни є показником недовіри інвесторів до її економічної політики. Загалом же це свідчить про необхідність використання усього комплексу важелів (державних й ринкових) для формування привабливого інвестиційного макросередовища і залучення потрібного обсягу інвестиційних ресурсів у вітчизняну економіку. [2]

Як відзначалося, на старті економічного росту стимулюючу функцію відігравали екстенсивні чинники: нарощування економіки за рахунок завантаження вільних виробничих потужностей, використання наслідків глибокої девальвації гривні в 1997 - 1998 р., погашення боргів по заробітній платі і пенсіям та ін. Проте на кінець 2002 р. вони себе фактично вичерпали. Саме цим пояснюється суттєве уповільнення - із 9,2 до 5,2% у 2002 р. - темпів приросту реального ВВП. Майже вдвічі зменшився приріст промислового виробництва. Значно знизилися прибутковість підприємств і рівень рентабельності економіки, що стало першопричиною істотного уповільнення темпів освоєння інвестицій.

Економічний ріст періоду 2003-2004 р. мав іншу природу. Дані статистичного аналізу свідчать про затвердження нової якості росту, пов'язаного з розширенням внутрішнього ринку і початком інтенсивного відновлення основних виробничих фондів, суттєвим ростом інвестиційного попиту.

Сьогодні задача полягає у тому, щоб пролонгувати отримані за чотирирічний період результати на більш віддалену перспективу. У проекті «Стратегія економічного і соціального розвитку України на 2004 - 2015 роки» ставлять саме такі цілі закріплення позитивної динаміки економічного росту України.

Йдеться про необхідність реалізувати стратегію випереджаючого розвитку, яка б могла гарантувати щорічні темпи реального росту ВВП на 6-7% і, як мінімум, подвоєння в зазначений період (2004 - 2015 р.) обсягів виробництва, забезпечення на цій основі суттєвого підвищення рівня життя народу. З світового досвіду відомо, що такий ріст є цілком реальним, але він можливий лише на основі структурно-інноваційної моделі економічного росту, інтенсивного технічного і технологічного відновлення виробництва. Отже, основою стратегічного курсу, його базовим принципом повинна стати поетапна реалізація державної політики, спрямованої на введення інноваційної моделі структурної перебудови і росту економіки, затвердження України як високотехнологічної держави. 
Формування інституціональних, фінансових і організаційних передумов, глибоких якісних перетворень у всіх сферах громадського життя (економічній, соціальній, політичній, духовній), подолання існуючих системних деформацій, забезпечення сприятливого інвестиційного клімату, зміцнення конкурентноздатності вітчизняної економіки, довгостроковий економічний ріст посилюють на цій основі імідж України як стабільного міжнародного партнера.

Потрібно розгорнути економічний розвиток на основі здійснення комплексної модернізації підприємств, затвердження принципів і механізмів структурно-інноваційної моделі соціально орієнтованої економіки, упорядкування відношень власності, глибокої демократизації суспільних процесів. Необхідно забезпечити ріст середньорічних темпів ВВП до 7,1%. У той же час повинні залишатися високими (до 12-13%) темпи росту інвестицій в основний капітал. Середньорічний рівень інфляції повинен бути знижений до 4-5%, тоді буде зберігатися високий рівень росту реальних прибутків населення - у межах 7-8% за рік.

Закріплення стійких темпів росту з акцентами на вирішення широкого комплексу проблем поліпшить добробут населення, прискорить реалізацію структурних задач євроінтеграційного курсу України. У зазначений період середньорічні темпи росту ВВП повинні складати 6%, інвестиції в основний капітал - 11,7, реальних прибутків населення - 6%. Інфляція в середньому за рік зменшиться до 3-4%.[2]
Реалізація основних стратегічних напрямів державної економічної політики, визначених останніми програмними документами уряду, передбачає вихід України до 2011 р. на якісно новий ступінь розвитку, що характеризується ефективним державним керуванням, стійким економічним ростом, високим рівнем соціального забезпечення, затвердженням потужного середнього класу, стабільним політичним середовищем. За базовим варіантом прогнозу, реальний ВВП України в 2011 р. буде в 2,2 разу більше, ніж у 2002 р., а валове накопичення основного капіталу сягне 30% ВВП.

Закріплення позитивних тенденцій у розвитку економіки України і підвищенні життєвого рівня населення не в останню чергу залежить від збільшення джерел формування інвестиційних ресурсів і поширення шляхів доступу до них. З цією метою необхідно вжити заходів, спрямованих на забезпечення сприятливих умов притягнення і впровадження в економіку країни інвестиційних ресурсів за допомогою удосконалення правової бази, створення ефективних механізмів стимулювання інвесторів і усунення адміністративних перешкод в їх діяльності, завдяки підвищенню іміджу України у світі.

У зазначеному контексті формування сприятливого інвестиційного клімату, насамперед, дасть можливість: 

- об'єднати інтереси всіх учасників інвестиційної діяльності на основі створення сприятливого механізму регулювання економічних процесів; створити відповідний режим стимулювання різних видів інвестицій;

· прискорити впровадження в суспільне виробництво інноваційної моделі розвитку економіки;

· забезпечити збалансованість інвестицій із процесами відтворення робочої сили через кількість ефективно функціонуючих робочих місць;

· створити умови економічної сталості, безпеки держави і господарських систем, а також екології регіонів.

Узагальнюючи комплекс практичних рекомендацій щодо активізації інвестування, до найбільше істотного з них варто віднести:

у сфері державного регулювання:

· зусилля взаємодії фінансового, виробничого і венчурного капіталів на основі ринкових механізмів їхньої дії;

· стимулювання інтеграції банківського і виробничого капіталу шляхом створення корпоративних структур холдінгового типу і ПФГ;

· активізацію участі держави в спільному фінансуванні проектів, у наданні кредитів за зниженими дисконтними ставками й в емісії цінних паперів;

- визначення пріоритетів економічного розвитку, інвестиційних проектів, науково-технічних програм, основних напрямів фундаментальних і пошукових досліджень.

Вибір шляху економічного розвитку, національне багатство і людський потенціал є достатніми передумовами для швидкого наближення України до соціально-економічного рівня розвинутих країн, але економіка майбутнього потребує вкладень. І тут роль держави полягає в тому, щоб знайти можливість укласти гроші в інноваційний розвиток пріоритетних галузей і підприємств, що мають стратегічне значення для національної економіки і безпеки.

Для успішного притягнення іноземних інвестицій необхідно формувати інвестиційну принадність економічної системи країни–реципієнта. Це особово  важливо для тієї категорії інвесторів, що не мають чітко виражених інвестиційних інтересів і формують свою інвестиційну стратегію на підставі інвестиційного маркетингу, оцінки інвестиційної принадності країни. [1]

Для стимулювання притягнення іноземних інвестицій і усунення негативних тенденцій в економіці України доцільно здійснити ряд заходів, головними принципами яких є: 

· політична стабільність держави і її прогнозованість як суб'єкта міжнародних відношень; 

· стабільність законодавства щодо умов іноземного інвестування;

· гнучкість оподатковування виходячи з обсягів, форм інвестування, а також пріоритетів в інвестуванні окремих галузей економіки;

· адекватність організаційно-правового й інформаційного забезпечення притягнення іноземних інвестицій;

Важливими мотиваційними чинниками залучення іноземних інвестицій може стати система стимулювання інвестицій: тимчасове звільнення від сплати податків; дозвіл вкладення інвестицій у вільні митні зони; дозвіл ввезення машин і устаткування без сплати мита; надання грантів для створення робочих місць; підготовку і навчання працівників; надання права на придбання за низькими цінами будівельних майданчиків та інфраструктури. Водночас перед іноземними інвесторами нерідко ставилися відповідні умови, зокрема щодо мінімуму інвестицій та мінімуму робочих місць.

Глобалізація світової економіки спричинила помітну активізацію міжнародних інвестиційних процесів. Їх динаміка наприкінці  ХХ сторіччя значно випереджала темпи росту валового національного продукту і світової торгівлі. Міжнародні інвестиційні процеси стали важливим стимулом розвитку економіки. Тому політика багатьох країн - реципієнтів спрямована на забезпечення економічного зростання саме  на основі активного притягнення іноземних інвестицій. Тому важливе значення для країн, що стали на шлях ринкової економіки, набувають питання визначення основних цілей, умов і мотивів іноземних інвесторів щодо просування своїх капіталів. [1]

Перспективи інтеграції України до міжнародного інвестиційного ринку значною мірою  залежать від рівня порозуміння між українським урядом і міжнародними економічними організаціями. Співробітництво України з міжнародними економічними організаціями є важливим елементом здійснення структурної перебудови її економіки, створення привабливого інвестиційного клімату, упровадження кращого світового досвіду у вітчизняну практику господарювання, притягнення і використання іноземних капіталів, інтеграції у світові ринки.

Аналіз статистичних даних свідчить, що більша частина прямих іноземних інвестицій у світі зосереджується у 26 розвинутих країнах (73%), значно менша частина спрямована у 127 країн, що розвиваються, і тільки трохи більше 6% - у 28 країн за перехідною економікою.

Проте недостатньо розробленими залишаються окремі питання активізації інвестиційної й інноваційної діяльності за рахунок внутрішніх джерел підприємств, становлення інфраструктури інвестиційного ринку, розробки комплексних програм поліпшення інвестиційного-інноваційного клімату і створення на цій основі стійких мотивацій ефективного господарювання в рамках чинного правового поля. [5]

На жаль, поки інвестиційна активність в Україні, незважаючи на деяке пожвавлення в 1999 - 2004 р., не є задовільною. Кризовий стан вітчизняної економіки в 90-х роках ХХ ст. обмежив інвестиційну складову в розподілі ВВП. 

Реалізація науково-технічної й інноваційної політики, як вирішального чинника структурного відновлення виробництва, повинна стати пріоритетом на даному етапі реформування аграрного сектора для подолання його енерго- і ресурсовитратного характеру, підвищення конкурентноздатності й інвестиційної привабливості.

Інноваційна політика держави в аграрному секторі  повинна бути зорієнтована на розвиток великотоварного конкурентноспроможного виробництва відповідно до національних галузевих програм. [9]

Теоретично, у міру впровадження досягнень науково-технічного прогресу, при зростанні виробництва і підвищенні його рентабельності роль прибутку, як інвестиційного джерела, буде зростати. 

Активізувати процес впровадження інноваційних проектів повинен сучасний механізм надання пільг (у тому числі податкових) промисловим підприємствам, що здійснюють інноваційну і науково-технічну діяльність. Щодо доцільності надання преференцій у сфері інвестиційної й інноваційної діяльності існують різноманітні думки, але закордонний досвід (зокрема США, Ізраїлю, Німеччини, Франції, Польщі, скандинавських країн) свідчить, що податкові преференції є діючим важелем підтримки такої діяльності.

За рахунок активізації інвестиційної діяльності в Україні можуть бути створені реальні передумови для рішення основної геополітичної задачі нашої держави - спочатку асоційоване, а потім повне членство в Європейській Спілці. Це буде сприяти створенню якісно нових передумов для внутрішньої політика в напряму затвердження в Україні європейської моделі економічних і соціальних перетворень.

Інтеграція України в ЄС є безпосереднім чинником збільшення іноземних інвестицій в економіку держави. Іноземне інвестування, як невід'ємний атрибут сучасних світогосподарських зв'язків, – явище багатогранне і динамічне. Не дивлячись на певні труднощі перехідного періоду і соціально-економічні проблеми, Україна прагне інтеграції в світову економіку. 

Програма розвитку інвестиційної діяльності передбачає значні зміни в законодавчій базі, що забезпечить більш стабільне положення іноземних інвестицій і зменшення податкового тиску на підприємства з іноземними інвестиціями. Прийнята Програма направлена на консолідацію ресурсів державних і інших джерел фінансування стабільного економічного розвитку,  інвестиційне забезпечення структурної перебудови економіки, збільшення об'ємів інвестицій і підвищення їх ефективності шляхом формування сприятливого інвестиційного клімату і активізації інвестиційної діяльності.

Розширення ЄС означає для України важливі зміни в режимі інвестування. Введення в Україні розвинутих інститутів ринкового  регулювання, згідно стандартам Євросоюзу, які позитивно вплинуть на інвестиційний процес між Україною і країнами ЄС. Як показує практика, активізація процесу інтеграції в ЄС колишніх країн СЕВ дала могутній інвестиційний поштовх для розвитку національних економік. Зокрема, в Польщі з 1995 по 2002 рр. об'єм іноземних інвестицій зріс більш ніж в 3 рази і склав понад 40 млрд. дол. Така тенденція спостерігається по всіх країнах Центральної Європи і Балтії, які отримали членство у СОТ і знаходяться на шляху інтеграції в ЄС. За станом на 1 січня 2003 р., загальний об'єм інвестицій у відзначених країнах склав близько 100 млрд. дол. Це забезпечило зростання об'ємів експорту з даних регіонів протягом останніх років. Рівень доходів на душу населення в Польщі, Угорщині, Чехії, Словаччині і Словенії практично удвічі вище, ніж в Південно-східній Європі і державах Балканського півострова. 

Україна відстає по рівню  лібералізації бізнесу, правового середовища, податкових стимулів від групи країн, таких як Росія, Польща, Чилі, Аргентина і Угорщина. За оцінкою фахівців Європейського центру дослідження, підприємницький ризик інвестицій в Україні склав 80%. 

Особливо пріоритетними для України є досягнення успіхів на таких основних конкретних напрямах зовнішньополітич​ної діяльності: 

- інтеграція в європейські структури;

- поглиб​лення Євроатлантичного співробітництва;

- зміцнен​ня безпеки держави;

- здійснення  економічних  перетворень   та  політичної   еволюції суспільства до рівня, ха​рактерного для високорозвинутих країн.
Співробітництво з країнами Центральної та Східної Євро​пи важливе для України з огляду на пряме сусідство чи територіальну близькість, які безпосередньо впливають на безпеку, територіальну цілісність, інтенсивність економіч​них зв'язків, а також у плані використання досвіду рефор​мування народного господарства, соціальної системи, гуманітарно-демократичної трансформації суспільства.

Аналіз економічної політики в умовах незалежної та суверенної держав​ності говорить про те, що усі перетворення під назвою «ради​кальних економічних реформ» здійснювалися без чіткої довгострокової національної стратегії, без належного обґрунтування, в умовах корупції та кримінальності державно-управлінських органів. 

Інтеграція у світову економіку, співробітництво з міжнарод​ними фінансовими організаціями — надзвичайно велике завдання і перспектива розвитку для України. В ході його реалізації повинна бути вирішена проблема конкурентоспроможності економіки України.   В науково-технічній

діяльності, в галузі трудових ресурсів, зокрема піднесення якості робочої сили до рівня розвинутих держав, більше вживати заходів для зміцнення здоров'я населення.
Створення умови для виготовлення конкурентноздатної продукції шляхом інтегрування в межах держави  ланок: науки і освіти з власним виробництвом, банківсь​кою системою та фінансових  інституцій.
Треба не допустити втрати внутрішнього ринку України для продукції власного виробництва; відновити втрачені сегмен​ти внутрішнього ринку України.

Потрібно враховувати світовий досвід, який свідчить про те, що країни, які досягли економічного прогресу чи навіть економічного дива, покладалися на власні сили і можливості. Повинна бути реалізована інтегральна стратегія соціально-економічного розвитку України, відповідно до якої ос​новною рушійною силою є оновлення суспільства, вітчизняний виробник матеріальних, інтелектуальних і духовних цінностей. Це стратегія покладання на власні сили України. Вони цілком достатні для забезпечення прогресивного розвитку.
Виходячи з цього, вибудовується структура управління народногосподарським комплексом, стратегія зовнішньої і внутрішньої політики, спрямована на відстоювання націо​нальних інтересів всіма існуючими у розпорядженні держави засобами.

Досягнення Україною головної мети загальнодержавної політики — вступу до ЄС — можливе лише за умови досягнення нашою державою відповідності критеріям приєднання до ЄС, що проголошені на Копенгагенському самміті Європейської Ради у червні 1993 року, у наступних сферах: митне регулювання, законодавство про компанії, бухгалтерський облік, податки компаній, непряме оподаткування, інтелектуальна власність, охорона праці, фінансові послуги, правила конкуренції, державні закупівлі, охорона здоров'я та життя людей, охорона довкілля, захист прав споживачів, енергетика, транспорт.
Однак останнім часом процес приведення у відповідність вітчизняної правової бази до законодавства ЄС набуває системного характеру, хоча проблеми і перешкоди на шляху виконання положень Угоди про партнерство і співробітництво (УПС) для прискорення процесів правової та економічної реформи усе ще існують. До таких проблем відносять: кадрове, інституціональне та нормативне, інформаційне, науково-аналітичне, методологічне, фінансове та матеріально-технічне забезпечення процесу адаптації законодавства.
Європейська інтеграція стала для України не лише пріоритетом зовнішньої політики, а й рушійною силою внутрішніх перетворень і реформ, частиною національної ідеї. На сьогодні переважна більшість політичних сил та пересічних громадян не  бачать альтернативи демократії та ринковій економіці, наближенню до європейських стандартів, впровадженню їх у всі сфери суспільного життя. 

Для України такий курс є життєвою необхідністю, втіленням її прагматичного прагнення досягти високих стандартів добробуту громадян і громадянського суспільства, правової держави та соціально орієнтованої ринкової економіки.
Якщо в майбутньому ми хочемо стати членом Європейського Союзу, то вже сьогодні маємо докласти всіх зусиль, щоб поводитися як потенційні члени. Остаточний результат нашого руху залежить, передусім, від нашої спроможності впорядкувати власну домівку. А тому першочерговим завданням на сьогодні є не обговорення дати вступу, а концентрація зусиль на успішній адаптації законодавства, послідовному здійсненні демократичних і ринкових перетворень, у нашій державі.

Одним з таких перетворень є реформа системи місцевого самоврядування в Україні – питання політичне, бо йдеться про подальший розвиток демократичних цінностей у нашій державі. Це стратегічний вектор розвитку всієї України. Найкраща демократія – це делегування повноважень від вищих органів влади до нижчих – органів місцевого самоврядування.
Наша країна першою серед держав колишнього Радянського Союзу підписала Європейську хартію про місцеве самоврядування. Але практичних механізмів справжнього самоврядування на місцях, на жаль, досі не впроваджувала.

Адміністративно-територіальний устрій – це основа існування та функціонування всіх систем. Тому національна стратегія розвитку України має будуватися на національній стратегії розвитку територіальних громад. Форми і напрями вдосконалення територіальних громад залежать від їх ресурсного потенціалу, до якого належать інтелектуальні, природні, матеріально-техничні, трудові, інфраструктурні ресурси.
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СТРАТЕГИЯ ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ УКРАИНЫ В КОНТЕКСТЕ ТРАНСФОРМАЦИОННЫХ ПРЕОБРАЗОВАНИЙ

Введение. Предложенная стратегия экономического и социального развития Украины на 2004-2015 гг. «Путем европейской интеграции» направлена на утверждение европейских принципов и механизмов социально ориентированной структурно-инновационной модели экономического развития

По темпам роста экономики Украина за период 2000 -2006 годы вошла в лидирующую группу стран. Существующая ситуация не обеспечивает устойчивого роста, так как экономический рост осуществлялся, в основном, на экстенсивной основе. [9, c. 15-45]. Необходимо органично объединить политические, гуманитарные, социально-психологические, макро- и микроэкономические факторы и институциональные предпосылки, которые только в комплексе создадут импульсы развития трансформационных процессов. [5, c. 45]. 
Постановка задачи. Поскольку экономика Украины еще не вышла из кризиса недопроизводства, возникает необходимость решения ряда концептуальных проблем для построения модели инновационного развития. 

Результаты. Выявление характера и тенденций инновационного развития экономики определяет необходимость исследовать: результаты деятельности технологических парков, отраслей промышленности и сельского хозяйства, инновационную активность промышленных предприятий, ход выполнения научных и научно-технических работ.

Деятельность технологических парков. С 1994 г. в Украине начала реализовываться идея создания научных, технологических и инновационных парков, в которых по состоянию на начало второго полугодия 2006 г. выполняется 45 инвестиционно-инновационных проектов. В рамках выполнения инвестиционных и инновационных проектов в технологических парках с 2000 года по первое полугодие в 2006 г. объем выпуска инновационной наукоемкой продукции составил 7,25 млрд. грн., (в ценах в 2000 г. – 3,52 млрд. грн.) причем в 2005 году он вырос на 27% по сравнению с 2004 годом и составил 2,27 млрд. грн. За период 2000р. – и полугодие 2006р. на внешнем рынке технопарками было реализовано инновационной продукции на 1,1 млрд. грн. (по данным ежеквартальных отчетов технопарков). Расчеты показывают, что при этом на один технопарк объем реализации продукции не превышает 587 грн. в день. За период с 2000 года по первое полугодие 2006 года технопарками было перечислено в бюджет Украины и государственные целевые фонды свыше 500,59 млн. грн. (в ценах в 2000 г. – 242,79 млн. грн.) Этот показатель растет каждый год: в 2004 году он составлял около 116,54 млн. грн., а в 2005 году вырос на 27% и составил 148,62 млн. грн. За 6 месяцев в 2006 году этот показатель составил 100,05 млн. грн. (в ценах в 2000 г. – 48,53 млн. грн.) [4]. 
Сумма привлеченных технопарками инвестиций с 2000 года по первое полугодие 2006 года в рамках выполнения инвестиционных и инновационных проектов составила 462,86 млн. грн., а кредитов 1597,81 млн. грн. Полученные средства из Государственного бюджета на выполнение инвестиционных и инновационных проектов составили 4,6 млн. грн. (0,22%) [8]. Характер инновационной деятельности технопарков за 1 полугодие 2006 г. раскрывают следующие данные:

при сумме полученных кредитов 284,1 млн. грн. затраты на НДДКР и производство опытных образцов составили 1,37 млн. грн. (0,48%);

валовые доходы от реализации инновационных проектов составили 557,5 млн. грн. при валовых затратах 559,8 млн.грн. (убыток 2,3 млн.грн.);

создано 214 рабочих мест и с учетом того, что в инновационных и инвестиционных проектах задействовано 8544 человек выработка на одного работника составила 1087,4 грн. в месяц в фактических ценах 1-го полугодия 2006 г. (в среднем по Украине 2493,3 грн.).

Таким образом, украинские технопарки пока не зарекомендовали себя эффективно работающей составляющей национальной инновационной инфраструктуры, реальным проводником инновационных идей от научно-технического открытия к промышленному производству.

Промышленность и сельское хозяйство. Статистические данные свидетельствуют, что на данном этапе трансформации экономики в Украине в промышленность и сельское хозяйство капиталы не направляются, потому что норма прибыли в денежно-кредитной сфере выше нормы прибыли в производственной сфере. В сложившихся условиях, когда открытость экономики Украины (отношение объема внешнеторгового оборота к ВВП) очень высока, подобные тенденции могут превысить порог «инновационной безопасности», так как конкурентоспособность страны пока еще определяют природные ресурсы, климатические условия, избыточный и дешевый фактор «труд». Анализ динамики производства продукции отраслей сельского хозяйства и промышленности (табл.1, рис. 1) не свидетельствует о необходимом уровне инновационной деятельности.

Объем производства продукции сельского хозяйства в сравнительных ценах за период 1996-2005 гг. снизился в 2,7 раза, а среднегодовой темп отрицательного экономического роста составил 7,1%. Соотношение индексов производства продукции сельского хозяйства в фактических и сравнительных ценах, показывают нецелесообразность проведения оценок в фактических ценах, вследствие наличия инфляционной составляющей, скрывающей реальную картину итогов хозяйственной деятельности.

Объем производства промышленной продукции имел положительные среднегодовые темпы роста 1,85%, но индексы роста объемов производства свидетельствуют о ежегодных колебаниях и неустойчивых результатах деятельности.
Рассматривая результаты деятельности отраслей сельского хозяйства и промышленности следует отметить, что если объемы производства в 1996 г. составляли (в сравнительных ценах в 1996 г.) 134649 млн. грн, то в 2005 г. произведено продукции на сумму 108162 млн. грн. 

Таблица 1 

Динамика производства сельскохозяйственной и промышленной продукции в Украине 

за период 1996-2005 гг., млн. грн.

	Отрасль
	
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Сельское хозяйство

	Объем производства, факт. цены
	61349
	60272
	54468
	50736
	55690
	61398
	62106
	55274
	66163
	66097

	
	Индексы производства продукции, проц. к пред. году

	-
	98,0
	90,3
	93,1
	109,8
	110,2
	101,2
	89,0
	119,7
	99,9

	
	Индексы цен реализации продукции, (декабрь к декабрю предыдущего года), процент
	164,0
	105,1
	110,0
	129,2
	155,8
	105,0
	87,4
	120,6
	105,7
	108,1

	
	Объем производства в сравнительных ценах 1996 г.

	61349
	57347
	47113
	33967
	23930
	25126
	29081
	21461
	24415
	22563

	
	Индексы роста объемов производства с/х продукции в сравнительных ценах 1996 г.
	-
	0,94
	0,82
	0,72
	0,70
	1,05
	1,16
	0,74
	1,14
	0,92

	Промышленность

	Объем производства, факт. цены
	73300
	75100
	82900
	107500
	144500
	184300
	202700
	235132
	265699
	273670

	
	Индексы производства продукции, в процентах к предыдущему году
	-
	102,4
	110,4
	129,7
	134,4
	127,5
	110,0
	116,0
	113,0
	103,0

	
	Индексы цен реализации продукции, (декабрь к декабрю предыдущего года), процент
	117,3
	105,0
	135,3
	115,7
	120,8
	100,9
	105,7
	111,1
	124,1
	109,5

	
	Объем производства в сравнительных ценах 1996 г.³
	73300
	71524
	58354
	65401
	72774
	91991
	957119
	99941
	91001
	85599

	
	Индексы роста объемов промышленного производства в сравнительных ценах 1996 г, проц.
	-
	109,7
	82,0
	111,0
	70,4
	104,9
	115,7
	73,8
	113,7
	92,4
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Таким образом, индекс объемов производства сельскохозяйственной и промышленной продукции за период 1996-2005 г. составил величину 0,80 что, может свидетельствовать о недостаточном уровне внедрения результатов прикладных исследований в отраслях сельского хозяйства и промышленности, вызванном либо отсутствием, либо недостаточно корректным выбором стратегии инновационного развития и путей выхода из кризиса недопроизводства.

Инновационная активность промышленных предприятий. В I полугодии 2006р. разными видами инновационной деятельности в промышленности занималось 926 предприятий, или 9,4% от общего количества обследованных промышленных предприятий (в I полугодии 2005 г. – 952 предприятия и 9,8%). Из них почти каждое третье предприятие внедряло инновационные виды продукции, 15,6% – новые технологические процессы. Для осуществления инноваций 84 предприятия приобрели 271 новую технологию [3].  Среди предприятий государственной формы собственности инновационной деятельностью занимались 11,5% предприятий, частной – 9,9%, коммунальной формы собственности – 1,4% предприятий. Из общего количества инновационно активных предприятий внедряли инновационные виды продукции и новые технологические процессы, приобрели новые технологии и реализовывали инновационную продукцию 845 предприятий. Из них 802 предприятия реализовывали инновационную продукцию, объем которой составлял 12,1 млрд.грн., или 5,8% общего объема реализованной промышленной продукции [2]. В региональном разрезе наибольшая часть инновационной продукции в объеме реализованной промышленной продукции приходится на предприятия Волынской области (25,0%), г. Киева (13,7%), Кировоградской (11,4%), Запорожской и Сумской (9,6%) областей. 

Возникают вопросы: является ли достигнутый уровень реализации инновационной продукции достаточным для обеспечения устойчивого экономического роста? Допустимо ли, чтобы в Украине, обладающей высоким ресурсным потенциалом, часть реализованной инновационной продукции составляла 5,8%?

Управление инновационным развитием рассматривается как способность менеджмента всех уровней привести инновационный потенциал в соответствие с требованиями рыночной среды. В состав элементов инновационного потенциала включают [4, с. 226]: рыночный, интеллектуальный, кадровый, технологический, научно- исследовательский, интерфейсный, информационный. Интегральная оценка инновационного потенциала показывает, что величина соответствующего коэффициента для предприятия ниже 0,5 свидетельствует про ослабленный инновационный потенциал, ниже 0,3 – его критическое состояние [4, с. 234].

Поэтому результаты реализации инновационной продукции предприятиями Волынской области (25,0%), г. Киева (13,7%) и по Украине в целом (5,8%) являются неудовлетворительными в условиях существующей открытости рынков и планируемым вступлением страны в ВТО.

В Украине за период с 2000 по 2006 год часть предприятий, которые занимаются инновационной деятельностью, постоянно уменьшается (с 18% в 2000 году до 11,2% в 2006). Однако сумма затрат на инновации за аналогичный период увеличился в 3,5 раза. Значительное влияние на этот показатель повлияло увеличение уровня цен в стране. [6, c. 41].
Выполнение научных и научно-технических работ..  При выполнении научных и научно-технических работ за период 2000-2005 гг. [8, с. 338-339] общий объем инновационных затрат увеличился с 1760,1 млн. грн. до 5751,6 млн.грн. Основная масса финансирования (61,0-54,8)% направлялась на приобретение новых технологий, машин, оборудования и других основных средств, связанных с внедрением инноваций. На исследования и разработки затраты постепенно снижались (15,1 – 10,6) %, что может свидетельствовать об их недостаточной эффективности. Наблюдался рост затрат на маркетинг и рекламу (4,7 – 6,5)%. Достаточно показательным, с точки зрения объединения интересов субъектов хозяйствования, является распределение объемов финансирования инновационной деятельности в 2005 г. за счет: госбюджета – 0,5%, местных бюджетов – 0,3%, собственных средств промышленности – 87,7%, отечественных инвесторов – 1,4%, иностранных инвесторов – 2,7%.

В результате деятельности в 2005 г. по сравнению с 1995 г. снизилось количество внедренных новых прогрессивных технологических процессов на 38,5%, освоение производства новых видов продукции – на 62,6%, а новой техники – на 34,3%.

В I полугодии 2006 г. выполнением научных и научно-технических работ занимались 160,5 тыс. работников научных организаций Украины, что на 4,8% меньше по сравнению с соответствующим периодом прошлого года, в том числе исследователей – на 3,6%, техников – на 6,0%, работников вспомогательного персонала – на 4,7%. Число непосредственных исполнителей научных и научно-технических работ также уменьшилось на  4,2% и  составило 129,8 тыс. [2]. 

На пространстве СНГ наблюдается явная стагнация. Россия регистрирует всего около 500 международных патентов в год и занимает сейчас 22-е место, между Норвегией и Сингапуром. Причем в последние годы количество российских заявок постепенно убывает. На Украине примерно такая же ситуация, но только количество заявок здесь почти на порядок меньше. 

Приведенные данные свидетельствуют о низкой прикладной направленности исследований и разработок и о продолжающейся утечке ученых, разработчиков и интеллектуального потенциала за границы Украины.

Сложившаяся в Украине структурно-инновационная модель привела к следующим социально-экономическим показателям [8]:

- коэффициент смертности населения равен 16,0, такой же только в Российской Федерации, а во всех остальных приведенных странах мира он значительно ниже [8, с.549 - 550];

- коэффициент естественного прироста населения равен минус 7,0, самый низкий по приведенной группе стран [8, с.551- 552];

- ВВП в расчете на одного человека в Украине составляет 5984 дол. в США, тогда как в других странах: Болгарии - 7656, Греции – 19650, Литве – 11918, Румынии – 7427, Турции – 7325, США – 36590, Японии – 26509, Мальте – 17130, Венгрии – 14313 [8, с.561- 562];

- индекс валовой продукции сельского хозяйства по отношению к 1991 г. в Украине составил 73,0%. По данному показателю среди развивающихся стран в отрицательную сторону нас опережает только Латвия (2004 г. – 49,2%) и Молдова (2004 г. – 64,1%) [8, с.565- 566];

- по индексам цен на промышленную продукцию (2004 г. – 120,5%, 2005г.- 116,7%) Украина опережает все развитые и развивающиеся страны, кроме Российской Федерации (2004 г. – 124%). Ближайшие страны по темпам роста индекса цен: Грузия – 107,5%, Казахстан – 117%, Турция – 114,6%, Люксембург – 109%.
Для предоставления ощутимого импульса инновационного развития Украины, были предложены, прежде всего [1, c. 39]:

- разработка и утверждение Стратегии инновационного развития экономики Украины;

- согласно Стратегии  откорректировать национальные приоритеты;

- разработать мероприятия по стимулированию сосредоточения внутренних и внешних ресурсов в инновационной сфере;

- внедрить систему мониторинга инновационного развития регионов Украины;

- поддержки создания в регионах инновационной инфраструктуры;

- полное использование возможностей от интеграции Украины и ее регионов для увеличения уровня инновационной отечественной экономики. 

Выводы. За период времени, в пределах которого рыночный механизм «отрегулирует» ситуацию, отечественные производители рискуют потерять имеющиеся внутренние и внешние рынки по товарам широкого потребления и хозяйственного назначения. Поэтому перенос управления и регулирования экономикой, по не стратегическим направлениям, на региональный уровень представляется целесообразным.

Приоритетные направления развития экономики Украины охватывают практически весь спектр научных и научно-технических исследований, необходимость большинства из которых не вызывает сомнений, хотя динамика финансирования науки свидетельствует о невозможности охвата всех направлений. 
Соотношение индексов производства продукции в фактических и сравнительных ценах, показывают нецелесообразность проведения оценок в фактических ценах, вследствие наличия инфляционной составляющей, скрывающей реальную картину итогов хозяйственной деятельности.

Научная новизна результатов анализа состоит в выявлении реальных отрицательных тенденций инновационного развития в технологических парках, промышленности и сельском хозяйстве.

Предполагается, что практическую полезность представляют выводы о необходимости проведения анализа с учетом инфляционных индексов.

Проведенное исследование позволяет предположить, что пути выхода экономики Украины из кризиса недопроизводства еще не определены, а потому перед построением модели инновационного развития экономики необходимо решить ряд концептуальных проблем и определить стратегические приоритетные направления.
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МІЖНАРОДНІ ПІДХОДИ ІНФОРМАЦІЙНОГО ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ 
ІННОВАЦІЙНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ

Важливим напрямком інноваційної політики є вибір пріоритетів науково-технічного розвитку. Завдання інформаційного забезпечення в зв'язку з цим зводиться до висвітлення та оцінки позицій країни в ряді сучасних напрямків розвитку науки і техніки, виявленні масштабів інноваційної діяльності (витрат на нововведення), типів інновацій, пов'язаних із розробкою і впровадженням або нових продуктів, або нових виробничих методів. Така інформація сприяє визначенню галузевих напрямків державної підтримки.

У розвитку даного напрямку інформаційного забезпечення становить інтерес оцінка рівня новизни інновацій у сполученні з експортною спрямованістю інноваційної діяльності. Міри спеціального характеру, прямо спрямовані на стимулювання інноваційної активності, в усьому світі концентруються переважно на підтримці нововведень у малих фірмах. У нашій же країні сфера діяльності малих підприємств - це в основному обслуговування і торгівля. Отже одне з найважливіших завдань інформаційного забезпечення вітчизняних інноваційних процесів - характеристика участі малих підприємств в інноваційній діяльності, включаючи витратні показники, організаційні форми інноваційного бізнесу, чинники його ефективності.

Статистика інновацій, заснована на єдиних міжнародних підходах і стандартах, починає відлік із 1989 р. Ініціаторами цих робіт були організація економічного співробітництва і розвитку (ОЕСР) разом із фондом промислового розвитку Північних країн. Відповідно до рекомендацій, вироблених на нараді державних експертів по показниках у галузі науки і техніки, був підготовлений перший варіант Пропозицій ОЕСР щодо збору й інтерпретації даних у галузі технологічних інновацій. Цей документ, що одержав згодом назву рекомендацій «Керівництва Осло», після додаткових обговорень і внесення поправок був затверджений на проведеній з 22 по 24 жовтня 1991р. 56-ій сесії Комітету з науково-технічної політики ОЕСР.

Міжнародні стандарти в статистиці науки і інновацій — це комплекс рекомендацій головних міжнародних організації в галузі статистики науки і інновацій, що забезпечують методологію їхнього системного опису в умовах ринкової економіки і визнаних міжнародними статистичними стандартами. Необхідність стандартизації статистики науки і ліквідації національних розходжень у практиці розрахунку показників спочатку виникло в процесі інтеграції світового капіталістичного господарства, розвитку економічного і науково-технічного співробітництва головних індустріальних держав. Швидке зростання ресурсів, що виділяються ними на наукові дослідження і розробки, вимагало розгортання робіт зі збору й аналізу відповідної інформації. Для координації зусиль ще в 1957 р. у рамках ОЕСР (до 1960 р. - Організація європейського економічного співробітництва) була створена Група національних експертів з показників науки і техніки, яка їх розробила і регулярно уточнює, що стало основним міжнародним стандартом у даній області. У подальшому, з огляду на потреби в розробці спеціальних стандартизованих рекомендацій із питань статистичного вивчення актуальних аспектів розвитку науки і техніки, їхнього ресурсного забезпечення, результативності, впливу на економічне зростання на національному і міжнародному рівнях, експерти ОЕСР підготували серію методологічних керівництв, що утворюють так звану «Сім'ю Фраскаті», у тому числі з виміру й інтерпретації даних балансу платежів за технології (1990 р.), збір даних про технологічні інновації — Керівництво Осло (1992 р.) використання патентних даних для визначення показників науки і техніки (1994 р.); з виміру кадрових ресурсів науки і техніки - Канберрське Керівництво (разом з Євростатом, 1995 р.). Ведеться також підготовка стандартів з вимірювання продукції та галузей високих, середніх і низьких технологій, з бібліометричній статистиці.

У створенні нових і уточненні існуючих міжнародних стандартів зі статистики науки і інновацій активну роль відіграє Євростат — Статистична служба ЄС. У 1969 р. Євростатом була розроблена перша редакція номенклатури для аналізу і зіставлення наукових програм і бюджетів (у даний час діє редакція 1992 р.), що є основою для збору даних про бюджетні асигнування на наукові дослідження і розробки у соціально-економічних цілях у країнах-членах ЄС, їх узагальнення і підготовка щорічних доповідей про державне фінансування науки в ЄС. Класифікація відбиває глобальні завдання, для вирішення яких виділяються державні асигну​вання на наукові дослідження і розробки; вона змінюється в міру трансформації цілей державної науково-технічної політики країн - членів ЄС. Євростатом підготовлений також проект посібника з регіональних аспектів статистики науки і інновацій.
Відділ статистики ЮНЕСКО здійснює систематичний збір, аналіз і публікацію статистичних даних про науку і техніку. З метою гармонізації категорій і визначень статистики науки для по​дання інформації в ЮНЕСКО на дванадцятій сесії генеральної конференції в 1978 р. була схвалена «Рекомендація щодо міжнародної стандартизації статистики науки і техніки», у розвиток якої в 1984 р. створено Керівництво ЮНЕСКО зі статистики нау​ки і техніки. Рекомендації враховують досвід як ОЕСР, так і колишньої Ради економічної взаємодопомоги. Надалі, проте, була визнана необхідність перегляду й уточнення даного документа на основі Керівництва Фраскаті в напрямках, намічених на спеціа​льній нараді експертів зі статистики науки і техніки (Париж, липень 1995 р.).

Стандартизація даних дозволяє міжнародним організаціям регулярно проводити оцінку сукупних наукових потенціалів країн, зіставлення їхнього розміру і структури в окремих державах, розробляти пропозиції щодо удосконалення науково-технічної й інноваційної політики, розвитку міжнародного співробітництва. Усунення істотних відмінностей методології і практики вітчизняної статистики науки та інновацій від міжнародних стандартів, відповідаючи сучасним реаліям української науки і потребам науково-технічної політики, дасть можливість забезпечити об'єктивне відображення стану наукового потенціалу в умовах ринкової економіки, оперувати єдиними зі світовим співтовариством поняттями, створюючи тим самим необхідну інформаційну базу для співробітництва й інвестицій.

Керівництвом Фраскаті запропонована стандартна практика для обстежень досліджень і експериментальних розробок - це офіційні рекомендації ОЕСР щодо статистики наукових досліджень і розробок, підготовлені Групою національних експертів ОЕСР по показниках науки і техніки. Перша версія рекомендацій була прийнята як єдина методика проведення статистичних обстежень наукових досліджень і розробок у країнах-членах ОЕСР на нараді зазначеної Групи в червні 1963 р. у м. Фраскаті (Італія), що дали назву даному документу. З цього моменту подібні обстеження набули регулярного характеру; вони служать базою не тільки для національних оцінок, але і для міжнародного зіставлення показників персоналу і витрат на наукові дослідження і розробки, порівняльного аналізу їхньої організації і фінансування, науково-технічної політики. Ці обстеження містять найбільш повне узагальнення багаторічного міжнародного досвіду в галузі збору, розробки й аналізу статистичних даних про розвиток науки. З кінця 80-х рр. Положення Керівництва Фраскаті стало найважливішим міжнародним стандартом зі статистики наукових досліджень і розробок, чому сприяли різноманітні ініціативи ОЕСР, у тому числі семінари для європейських країн із перехідною економікою та з іншими країнами, що не є членами ОЕСР. Положення Керівництва Фраскаті періодично уточнюються в зв'язку зі змінами в стратегії науково-технічної політики на національному і міжнародному рівнях, організації наукових дослі​джень і розробок; переглядом міжнародних статистичних стандартів (системи національних рахунків, міжнародних класифікацій і ін.); накопиченням практичного досвіду в країнах-членах ОЕСР. Остання, п'ята редакція Керівництва Фраскаті прийнята в 1993 р. (опублікована англійською і французькою мовами у 1994 р.). Вона визначає основні поняття, що відносяться до наукових досліджень і розробок, їхній склад і межі; систему інституціональних і функціональних класифікацій; підходи до виміру чисельності персоналу, зайнятого науковими дослідженням і розробками, і витрат на ці цілі; процедури проведення обстежень; рекомендації по оцінці й аналізу бюджетних асигнувань на наукові дослідження і розробки, методології розрахунку дефляторів і валютних паритетів. У розвиток ідей Керівництва Фраскаті підготовлена серія міжнародних стандартів з окремих специфічних проблем, і їхнє коло постійно розширюється.

На початковому етапі формування міжнародної статистики інновацій Рекомендації призначалися цілеспрямовано для збору інформації з технологічних інновацій. На сьогодні охоплене широке коло питань, які починаються загальним обговоренням проблеми економічної значимості технологічних змін, завдань, що можуть бути прояснені за допомогою додаткової інформації, а також концептуальними обмеженнями даної роботи. Наводяться пропозиції і рекомендації, пов'язані з проведенням національних інноваційних обстежень, що включають:

· основні визначення інноваційних процесів і інноваційної діяльності;

· вимірювальні аспекти інноваційного процесу;
· оцінку інноваційних витрат;
· класифікації і різноманітні організаційні питання проведення обстежень.

Особливо важливим кроком в уніфікації статистичних підходів до дослідження інновацій є вирішення низки методологічних проблем, як-от розробка й уточнення основних визначень, обмеження видів інноваційної діяльності, побудова системи рекомендованих статистичних показників. Розуміння інноваційних процесів, їхнього впливу на економіку довгий час залишався невизначеним у багатьох відношеннях. У західних країнах перевага віддавалася показникам, що характеризують дослідження і розробки. Найчастіше вони використовувалися як показники рівнів технічного розвитку окремих галузей або держав. В Україні, навпаки, інноваційна діяльність майже цілком асоціювалася з проваджуваною діяльністю на інноваційних підприємствах. Показники наукового потенціалу розглядалися відокремлено і мало зв'язувалися з виробництвом.

На основі методологічних розробок Керівництва Осло була підготовлена Єдина програма інноваційного обстеження для країн — членів ОЕСР. ЇЇ призначення зводилося до кількох головних цілей. По-перше, полегшити розробку програм обстеження в країнах-членах ОЕСР. По-друге, забезпечити можливість зіставлення отриманих показників, економічних і науково-технічних явищ, пов'язаних з інноваційними процесами в названих країнах.
Національні обстеження в галузі інновацій мають розходження в методах, методиках, визначеннях і так далі. Призначення міжнародних стандартів полягає в розробці нормативів, відповідно до яких можуть бути визначені порівняльні інноваційні показники для різноманітних країн. Формуванням даного напрямку статистики опікується і Євростат, який підготував удосконалений запитальник на додаток до уже існуючого. Всі країни-члени ЄЄ провели відповідні інноваційні обстеження. Низкою країн рекомендований запитальник був використаний цілком без яких-небудь змін (Бельгія, Данія, Німеччина, Італія, Ірландія, Люксембург, Нідерланди, Норвегія, Англія), інші взяли його за основу, можливість міжнародних зіставлень (Іспанія, Франція). І нарешті, декілька країн провели обстеження за програмами, мало порівнянними із запропонованими стандартами (Греція, Португалія).

Міжнародна інноваційна статистика постійно удосконалюється. Це стосується як уже діючої статистики технологічних інновацій, так і освоєння нових напрямків, галузей і видів діяльності, переважно вимірювальних аспектів інноваційного процесу. Удосконаленню піддається склад, зміст і методика розрахунку показників, запропонованих для проведення національних обстежень.

Завдання інформаційного забезпечення інноваційних процесів в Україні мають бути адекватними загальним напрямкам реформування української статистики. Останні з них полягають у такому:
· адаптація української статистики до змін, що відбувають у соціально-економічній сфері в процесі економічних реформ;

· обґрунтування напрямків і етапів проведення комплексного й узгодженого перегляду статистичних показників, форм звітності і розвитку інших джерел і методів одержання необхідних даних;

· забезпечення своєчасності формування, повноти й оперативності надання статистичної інформації державним органам і міжнародним організаціям шляхом упровадження прогресивних методів спостереження і сучасних інформаційно-технологічних засобів збору, передачі й опрацювання даних;

· підвищення аналітичності і поліпшення якості інформації завдяки розширенню кола розроблювальних розрахункових показників, взаємодії з зовнішніми інформаційними системами;

· ефективне забезпечення всіх категорій користувачів на різноманітних рівнях необхідною статистичною інформацією при сполученні доступності даних і їхнього захисту;

· підвищення ролі регіонального рівня в ході реформування статистики.

Перераховані проблеми інформаційного забезпечення носять узагальнюючий характер і можуть бути застосовані до будь-якої галузі статистики, в тому числі й інноваційної. Інший рівень завдань пов'язаний безпосередньо з характеристиками кількісних і якісних закономірностей у сфері інноваційних процесів, їхніх взаємозв'язків з іншими галузями економічної діяльності. До них відносяться в першу чергу дослідження технологічних інновацій у промисловості, інноваційної діяльності в сфері послуг, інших галузях економіки. Таке дослідження дозволяє визначати ступінь участі підприємств і організацій в інноваційних процесах, ідентифікувати види здійснюваних нововведень, одержати їх кількісні і якісні оцінки, виміряти результати інноваційної діяльності. 

Інше найважливіше завдання даного напрямку інформаційного забезпечення полягає в дослідженні інфраструктури інноваційної діяльності. Вона багатогранна за своїм складом, включає всілякі послуги посередницького характеру, інформаційні, фінансово-кредитні і правові послуги. Особливу увагу в цьому зв'язку варто приділити вивченню та висвітленню матеріально-технічної і дослідної баз науки.

Дослідне виробництво складає невід'ємну і дуже важливу частину інноваційного процесу. По-перше, воно забезпечує виконання дослідних, експериментальних робіт, що є складовою частиною досліджень і розробок. По-друге, якоюсь мірою підміняє інноваційні функції малих підприємств з випробування і первинного впрова​дження нововведень. Особливу цінність це становило в дореформений період, коли розвитку малого бізнесу, його ролі в економічному житті країни не надавалось серйозного значення. І в ті часи дослідне виробництво забезпечувало далеко не повною мірою потреби науки і найчастіше використовувалося не за призначенням.

З трансформуванням економіки скоротилися витрати на науку і відповідно замовлення на виконання дослідних, експериментальних робіт. Дослідні бази орієнтовані на одиничне виробництво, причому, як правило, наукомісткої продукції. Багатосерійні замовлення не відповідають їхньому профілю і потужностям. У ситуації, що складалася, дослідні виробництва змушені відокремлюватися від науки. У своїй основній діяльності вони перебудовуються на випуск продукції, що користується попитом незалежно від ступеня складності виконуваних робіт. Узагальнюючи сказане і з огляду на сформовану економічну ситуацію і реальні умови інформаційного забезпечення інновацій, основними напрямками економіко-статистичного дослідження інноваційної діяльності на найближчу перспективу у першу чергу мають бути:

· інформація про дослідження інноваційної діяльності промислових підприємств і галузевих наукових організацій;

· інформація про дослідження інноваційної діяльності в сфері послуг.

Важливою формою збору інформації є спеціальні статистичні спостереження. Часто вони використовується у випадках, коли не потрібно документального підтвердження даних, що збираються. Очевидно, що до особливостей інноваційної статистики відносяться складності з обліком і виміром багатьох показників. Це, наприклад, такі показники, які характеризують основні перспективи і стратегію інноваційної діяльності, джерела інноваційних ідей, чинники, що сприяють або перешкоджають інноваціям і т. п. Найбільш поширеним способом одержання таких даних є опитування, широко використовуване останнім часом під час вивчення суспільної думки, думки спеціалістів, інших груп населення. Він характерний переважно для соціологічних обстежень і полягає в тому, що розсилаються або роздаються певному колу осіб анкети (запитальники), повернення яких у заповненому вигляді є справою добровільною. Проте можливий і інший шлях, заснований на сполученні в єдиній програмі обстеження анкетного і статистичного методів. Такий спосіб побудови форм статзвітності широко використовується в міжнародній практиці.

Немаловажне значення в удосконалюванні статистики має перегляд принципів побудови статистичного інструментарію (форм звітності, інструкцій із їхнього заповнення і т. п.) з метою надання їм більшої гнучкості, можливості трансформації в міру зміни завдань статистичного спостереження, підвищення результативності збору даних, надання їм більш сучасного зовнішнього вигляду, узвичаєного в статистиці розвинених країн. Крім того, вкрай актуальною стає проблема координації інноваційної статистики з усіма іншими суміжними галузями статистики, як-от статистикою науки, промисловості, інвестицій, праці, освіти, патентною статистикою і статистикою зовнішньоекономічних зв'язків. Такий підхід дозволяє виключити дублювання певних показників і збагатити статистику інновацій новою інформацією.
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ЩОДО ПИТАННЯ ПРО ДЕРЖАВНЕ РЕГУЛЮВАННЯ 
ІННОВАЦІЙНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ В УКРАЇНІ

Ефективність та результативність інноваційної діяльності для сучасної україни напряму залежить від забезпечення належного державного регулювання інноваційної діяльності, що і буде предметом нашої уваги. Перш за все, відзначимо, що здійснення державного регулювання інноваційної діяльності зумовлене декількома чинниками, серед яких можна назвати: розвиток ринкових відносин та, відповідно, забезпечення підтримки певного рівня економічних відносин на належному рівні; проведення відповідної фінансової, податкової, цінової політики, спрямованої на створення привабливих умов для залучення інвестицій у інноваційну діяльність; забезпечення ефективної зайнятості в інноваційній сфері; розширення запиту на інновації; активізація підприємництва; припинення недобросовісної конкуренції; підтримка вітчизняної інноваційної продукції на міжнародному ринку; розвиток інвестиційних та зовнішньоекономічних зв’язків у інноваційні сфері та ін. 

Розглядання основних питань та проблем, пов’язаних із здійсненням державного регулювання інноваційної діяльності, потребує звернення, перш за все, саме до інноваційної діяльності як до об’єкту цього напрямку державного регулювання. Поняття та сутність інноваційної діяльності містяться та розкриваються в різних нормативно-правових актах, присвячених регулюванню тих чи інших питань здійснення інвестиційної та інноваційної діяльності. Так, наприклад, ст. 3 Закону України «Про інвестиційну діяльність» від 18 вересня 1991 р. визначає інноваційну діяльність як одну з форм інвестиційної діяльності, що здійснюється з метою впровадження досягнень науково-технічного прогресу у виробництво і соціальну сферу та включає: випуск і розповсюдження принципово нових видів техніки і технології; прогресивні міжгалузеві структурні зрушення; реалізацію довгострокових науково-технічних програм з великими строками окупності витрат; фінансування фундаментальних досліджень для здійснення якісних змін у стані продуктивних сил; розробку і впровадження нової, ресурсозберігаючої технології, призначеної для поліпшення соціального і екологічного становища. Надане визначення не віддзеркалює всіх особливостей здійснення інноваційної діяльності та, по суті, містить, поряд із певними ознаками інноваційної діяльності як специфічного виду діяльності, також і певні цілі, заради досягнення яких така діяльність взагалі здійснюється, а також види або напрямки здійснення інноваційної діяльності.
Прийнятий пізніше та довгоочікуваний Закон України «Про інноваційну діяльність» від 4 липня 2002 р., на жаль, не підкреслив наявність особливого зв’язку між інвестиційною та інноваційною діяльністю, не визнаючи останню як специфічну форму інвестиційної діяльності, та закріпивши за інноваційною діяльність лише певний економічний зміст, не приділивши увагу її правовій характеристиці. Відповідно до ст. 1 даного Закону інноваційна діяльність – це діяльність, що спрямована на використання і комерціалізацію результатів наукових досліджень та розробок і зумовлює випуск на ринок нових конкурентноздатних товарів і послуг. Дана обставина, на наш погляд, є певним недоліком у діючому законодавстві, що регулює відносини, які виникають у сфері, що розглядається нами.

Господарський кодекс України від 16 січня 2003 р., приділивши правовому регулюванню інноваційної діяльності особливу увагу у відповідній главі, визначив інноваційну діяльність у сфері господарювання як діяльність учасників господарських відносин, що здійснюється на основі реалізації інвестицій з метою виконання довгострокових науково-технічних програм з тривалими строками окупності витрат і впровадження нових науково-технічних досягнень у виробництво та інші сфери суспільного життя. Певний інтерес, у тому числі в наукових колах, викликав той факт, що з прийняттям Господарського кодексу дістала свого закріплення поняття «інвестиції», але дане поняття надається законодавцем саме при визначення особливого режиму здійснення інноваційної діяльності. 

Зазначене вище дозволяє нам зробити висновок про необхідність приведення у відповідність норм діючого законодавства, що регулює відносини, пов’язані із здійсненням інноваційної діяльності. Усунення такої прогалини матиме не лише суто теоретичну значущість, але й спричинить певні практичні результати. Такий висновок робиться нами з огляду на те, що від чіткої та конкретної визначеності на теоретичному законодавчому рівні об’єкту певної діяльності залежатиме зміст практичних заходів такої діяльності, а отже, і ефективність їх реалізації.

Наступний аспект хотіли б зробити на певних характеристиках державного регулювання інноваційної діяльності, а також на тих засобах, за допомогою яких воно здійснюється. Так, ст. 6 зазначеного вище Закону України «Про інноваційну діяльність» містить перелік засобів (або методів) державного регулювання інноваційної діяльності. Дещо стислий огляд таких засобів дозволяє нам зробити аналіз ст. 328 Господарського кодексу України. Але, на нашу думку, дані нормативно-правові акти не розрізняють методи (або заходи) та форми державного регулювання інноваційної діяльності. Так, наприклад, серед тих заходів, про які йдеться в зазначених нормах, такі, як: визначення і підтримки пріоритетних напрямів інноваційної діяльності державного, галузевого, регіонального і місцевого рівнів; створення нормативно-правової бази та економічних механізмів для підтримки і стимулювання інноваційної діяльності; контроль за інноваційною діяльністю та т. п. – ми схильні розглядати саме як форми державного регулювання інноваційної діяльності. Чітке розмежування форм та методів державного регулювання інноваційної діяльності дозволить, як бачиться, підвищити показники ефективності реалізації інноваційної політики та здійснення державного регулювання інноваційної діяльності. Крім того, саме від такого розмежування залежатиме і наступний аспект, у тому числі і стосовно інноваційної діяльності. Встановлення методів та форм обумовлює необхідність закріплення відповідних функцій та напрямів діяльності органів державної влади та управління, які здійснюють державне регулювання та управління певною сферою життєдіяльності держави, зокрема інноваційною діяльністю, про що йдеться в рамках цього дослідження.
Звертає на себе увагу і той факт, що ст. 6 Закону України «Про інноваційну діяльність» містить такий метод державного регулювання інноваційної діяльності, як: встановлення пільгового оподаткування суб'єктів інноваційної діяльності, але відповідні норми ст.ст. 21, 22 цього Закону були виключені у 2005 р. із прийняттям Закону України «Про внесення змін до Закону України «Про Державний бюджет України на 2005 рік» та деяких інших законодавчих актів України». Тобто на сьогодні незрозуміло, як саме буде реалізовуватись цей метод державного регулювання інноваційної діяльності та чи є такий метод взагалі як такий? 

Не залишаючи проблеми заходів державного регулювання інноваційної діяльності, хочеться зробити акцент на наступному. Відповідно до ч. 1 ст. 13 Господарського кодексу України державне замовлення є засобом державного регулювання економіки шляхом формування на договірній (контрактній) основі складу та обсягів продукції (робіт, послуг), необхідної для пріоритетних державних потреб, розміщення державних контрактів на поставку (закупівлю) цієї продукції (виконання робіт, надання послуг) серед суб'єктів господарювання, незалежно від їх форми власності. Майже таке ж визначення містить і Закон України «Про державне замовлення для задоволення пріоритетних державних потреб». Визнаючи потребу в забезпеченні належного розвитку інноваційної діяльності приоритетною державною, вважаємо доцільним закріплення державного замовлення серед засобів державного регулювання інноваційної діяльності. Такий підхід одночасно бути мати наслідком і розвиток приоритетного напрямку економічної політики держави, і задоволення приватних та публічних інтересів. 
Як відомо, встановлення системи державних гарантій є одним із заходів державного регулювання, зокрема інноваційної діяльності. Отже від чіткості та обґрунтованості такої системи залежить і власне захищеність суб’єктів та об’єктів інноваційної діяльності. Цікавим, на нашу думку, є той факт, що незважаючи на важливість для свого часу та актуальність для сьогодення Закону України «Про інноваційну діяльність», останній не передбачив у своїх нормах конкретної системи державних гарантій здійснення інноваційної діяльності. Така ситуація, на нашу думку, є не прийнятною та потребує негайного усунення, навіть незважаючи на те, що нормою ст. 329 Господарського кодексу України законодавець зробив спробу визначити державні гарантії інноваційної діяльності, щоправда, передбачивши серед них і деякі форми державного регулювання інноваційної діяльності (наприклад, доступ до інформації та ін.). Підкреслюючи важливість чіткого та повного визначення системи державних гарантій здійснення інноваційної діяльності, які б розповсюджували свою дію і на суб’єктів, і на об’єкти інноваційної діяльності, відмітимо необхідність усунення виявленої нами прогалини в законодавстві.
Зроблені нами висновки та запропоновані пропозиції висвітлюють окремі питання здійснення державного регулювання інноваційної діяльності. Теоретична спрямованість даного дослідження неодмінно має за мету практичні результати ефективного розвитку інноваційної діяльності в Україні. Звичайно, подальша розробка конкретних заходів загальної концепції пріоритетності інноваційного розвитку держави та відповідно заходів державного регулювання цієї сфери потребує неодмінного практичного обґрунтування та створення реальних механізмів здійснення.

Соловьева Н.П. 
преподаватель Крымского  института 
экономики и хозяйственного права

ИННОВАЦИОННАЯ ПОЛИТИКА В УКРАИНЕ

Со второй половины ХХ вв. научно-технический и технологический прогресс стал определяющим фактором развития, как отдельных национальных экономик, так и международных экономических и политический отношений вообще. Уровень развития инновационной сферы – науки, наукоемких отраслей и предприятий создает основу устойчивого экономического роста.

Чтобы сохранить темп роста экономики на уровне 5 – 6% в год, дающий возможность интегрироваться в мировые экономические процессы, необходимо иметь уровень роста инвестиций в экономику фактически вдвое больше, т.е. почти 10 – 12%. Наша страна значительно отстает от процессов, возможностей и условий интеграции в мировую экономику. Можно отметить, что активизация инновационной деятельности в Украине – национальная проблема, которая в настоящее время не решается.

Следует выделить главные причины инновационного кризиса в Украине: отсутствие взаимозависимости и взаимосвязи составных частей экономической политики государства (инвестиционной, бюджетной, инновационной и др.); постоянные изменения в органах власти препятствуют осуществлению последовательной инновационной политики в стране; период окупаемости инноваций все еще превышает прогнозный период развития большинства украинских предприятий; несовершенство и сложность привлечения ресурсов финансирования под влиянием неблагоприятного инвестиционного климата.

Если в советские времена Украина была лидером среди союзных республик по количеству запатентованных изобретений, что составляло почти 40% от общего количества всех советских патентов, то на современном этапе Украина значительно уступила свои позиции в инновационной сфере. Доля Украины в мировом объеме торговли наукоемкой продукции составляет приблизительно 0,1% ( России – 0,3%, США – 36%). При этом в экспорте обрабатывающей промышленности Украины доля высокотехнологических товаров – только 5%, тогда как в России этот показатель составляет 13%, в ЕС – 17%, а мировым лидером является Сингапур (60%).

Необходимы новые приоритеты в экономической, промышленной и научно-технологической политике.

В условиях роста конкуренции национальные предприятия теряют рынки сбыта продукции из-за ее низкой конкурентоспособности. Изношенность основных фондов, устарелые технологии, отсутствие источников финансирования становятся причинами сокращения промышленными предприятиями объемов производства при одновременном снижении уровня прибыльности. Однако потребительский рынок Украины требует новых технологий и оборудования для производства большого спектра товаров промышленного и конечного спроса.

В таких условиях и частный предприниматель, и государство должны стремиться быть инвесторами в современной экономическом процессе. Но для экономически эффективного инвестиционного процесса самих приоритетов недостаточно. Он требует финансово эффективных проектов и источников их финансирования. Ограниченные возможности низкорентабельных и убыточных предприятий обусловливают низкую инвестиционную активность. В современных условиях рассчитывать на большие прибыли предприятия могут только тогда, когда они опережают конкурентов в освоении достижений научно-технического прогресса. Однако рисковый характер инновационной деятельности требует компенсации. Активная инновационная стратегия частных предприятий невозможна без поддержки государства. 

Средства государственного бюджета – основной финансовый инструмент научно-технической политики.

Государство выступает одним из главных источников финансирования научно-технической и инновационной деятельности. Однако доля государственного бюджета Украины в ВВП составляет только 30%, что обусловливает участие государства в формировании инновационно-инвестиционного потенциала путем создания соответствующих условий для активизации инновационно ориентированной инвестиционной деятельности в предпринимательском секторе.

В Украине государственное регулирование инноваций состоит во внесении изменений в действующие законы о научной, научно-технической и инновационной деятельности в связи с вступлением в действие новых Гражданского и Хозяйственного кодексов Украины; в развитии и поддержке системы образования в стране; создании государственной информационной инфраструктуры; осуществлении контроля за развитием в Украине приоритетных направлений инновационной деятельности и т.п.
Украина имеет все возможности улучшить инновационную деятельность и развитие инновационного бизнеса. Главное – эффективно влиять на инновационную деятельность всех субъектов хозяйствования и стимулировать ее. Это можно сделать путем создания экономических условий, эффективно влияющих на инновационную активность, а также с помощью финансирования (прямого или косвенного). Страны, осуществлявшие успешное финансирование инновационных изменений, используют большой арсенал средств обеспечения накопления и расширения капитала для стратегических интересов страны. Среди них – кредиты, ослабление налогового давления на учреждения, осуществляющие технологические изменения, широкое применение нетрадиционных методов инвестирования.

Принимая во внимание ограниченность источников финансирования для организаций научно-технической сферы, особенно актуальной становится государственная поддержка и активизация инновационной деятельности.

Можно выделить несколько групп прогрессивных форм и методов государственного стимулирования инновационной деятельности в развитых странах:

– прямая финансовая поддержка инновационных процессов, которая заключается в непосредственном финансировании перспективных наукоемких производств за счет бюджетных средств; предоставление беспроцентных или льготных займов и грантов; государственные заказы на инновационные продукты; государственные выплаты ведущим научным учреждениям и ученым;

– фискальные льготы для предприятий-инноваторов: льготное налогообложение компаний, внедряющих инновации; налоговый кредит; налоговые льготы для высших учебных заведений, научных учреждений и организаций; налоговые каникулы и др.;

– другие правовые, экономические и политические инструменты поддержки инноваций.

Наиболее эффективным рычагом государственного регулирования инновационной деятельности является создание особого налогового и таможенного режима. Опыт развитых стран убеждает, что наилучшие результаты достигнуты в тех государствах, где установлены высокие льготы и на длительный срок. Налоговое влияние на инновационную деятельность в Украине особенно актуально. Оно проявляется в государственной поддержке и стимулировании инвесторов, вкладывающих средства в наукоемкие отрасли, высокотехнологическое производство благодаря налоговым льготам, государственным гарантиям и кредитам.

Опыт развития и внедрения инновационной политики других государств свидетельствует о разных ее формах. Украина должна учитывать этот опыт, собственные особенности в экономике и состояние дел в экономической политике. 

Разработка и становление инновационной модели развития – это задача стратегической экономической политики государства. Украина стремится определить приоритеты развития, которые бы обеспечили инновационную модель ее развития как постиндустриального государства. Такими приоритетами правительство определило отрасли самолетостроения, металлургии, автомобиле- и судостроение, ракетно-космическую отрасль. Средства, полученные от реализации продукции этих отраслей на внешних рынках, будут способствовать развитию в Украине направлений, имеющих наиболее высокий конкурентный потенциал: информационные технологии и средства связи, охрана здоровья и др.

Государственное регулирование – это не только установление соответствующих задач или применение тех или иных ограничений. Государственное регулирование – это выбор цели, приоритетов и направлений эффективного инновационного социально-экономического развития. Для инновационных систем характерно использование таких методов регулирования, как государственные целевые программы и планы, полное и смешанное бюджетное финансирование, государственный контроль.

Главной целью государственной инновационной политики в Украине является создание социально-экономических, организационных и правовых условий для эффективного воссоздания, развития и использования научно-технического потенциала страны, обеспечение внедрения современных экологически чистых, безопасных, энерго- и ресурсосберегающих технологий, производства и реализации новых видов конкурентоспособной продукции.
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О ПОДГОТОВКЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ 
ДЛЯ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 


В настоящее время актуальными вопросами для Украины и её регионов являются инновационное предпринимательство, подъем инновационной культуры и экономической грамотности широких слоев населения.

С развитием рыночных отношений возрастает актуальность вопроса и о новых подходах в деле управления научно-техническим процессом.

В последние годы понятие “инновация” или “нововведение” практически вытеснило из обихода и в отечественной научно-технической литературе понятие “научно-технический прогресс”, хотя по сути - это использование новых идей, товаров, услуг, материалов, технологий или деловой практики промышленностью с целью изменения или улучшения выпускаемой продукции, способа ее производства или распределения.

Подобные тенденции находят отражение в национальных и региональных программах, связанных с развитием малого предпринимательства и формированием среднего класса. 

В сентябре 1995 года подписано постановление Кабинета Министров Украины "О создании в Киеве инновационного технологического центра "Мотор- технология". В марте 1996 года по решению Исполкома Киевского горсовета создан Киевский инновационный бизнес-инкубатор [7].

Начало формированию нормативной базы инновационной деятельности в Украине положило Распоряжение Президента Украины от 23 января 1996 года "Вопросы создания технопарков и инновационных структур других типов" N 17/96-рп, за которым последовали Постановления Кабинета Министров от 29 апреля 1996 года "О межведомственном совете по координации деятельности создания и функционирования технопарков и инновационных структур других типов" № 471 , от 22 мая 1996 года "Об утверждении Положения о порядке создания и функционирования технопарков и инновационных структур других типов" № 549 и от 4 марта 1997г." О внесении изменений и дополнений в Постановление Кабинета Министров Украины № 471 от 22 мая 1996 г."

 Любое предпринимательство по своей природе ("по умолчанию") является инновационным. Это должно учитываться не только в специальной подготовке работников сферы малого предпринимательства, но и в том, что касается общей подготовки кадров этой сферы по вопросам рыночной экономики. 

Наиболее распространенными формами по подготовке работников сферы малого предпринимательства являются бизнес-школы, учебно-деловые центры, агентства поддержки малого и среднего предпринимательства, бизнес-инкубаторы, социально-деловые центры, технопарки, инновационно-технологические центры, бизнес-центры.

 Необходим переход от классических форм обучения предпринимателей, менеджеров и других работников сферы малого бизнеса к тренингу в его широкой трактовке, когда органически соединяются получение новых знаний и отработка практических навыков управления инновационным бизнесом. Здесь принципиально новыми моментами являются: индивидуализация и профессиональная специализация тренинга, обязательное применение активных обучающих технологий.

 Организаторы (индивидуальные и коллективные) такого процесса должны знать не только предмет изучения, но и объект обучения, среду, в которой он действует, т. е. являться своеобразными аналитиками, экспертами и конструкторами одновременно.

 Применительно к экономике инновационность является следствием традиционной рыночной практики, т.е. следствием конкуренции на рынке товаров и услуг. Поэтому инноватор - не изобретатель, не человек техники, инноватор - это предприниматель, человек бизнеса. В таком контексте к числу основных элементов сущностной концепции инновации относятся следующие положения:

 а) инновация возникает как результат решения и действий предпринимателя, которые ориентированы на формирование новой (усовершенствованной) продукции (новой функции продукции);

 б) в основе инновации лежат технические, социальные и организационные перемены (новые решения);

 в) инновационный процесс - это не элемент научно-технического прогресса, скорее, это его стимулирующий фактор и потребитель;

 г) фундаментальные исследования - это не часть/этап инновационного процесса, а потенциальный источник важнейшего ресурса инновационной деятельности.

 Инновационная идея рождается не в научной сфере, а в сфере общественного потребления (от общественных потребностей). Поэтому инновационный процесс не только завершается на рынке (в его широком понимании), но и начинается (порождается) на рынке.

 Исходя из этих положений, следует рассматривать и инновационность, как характеристику обучающей деятельности, имеющую своей целью, в том числе, и подготовку обучаемых к инновационной практике.

 Важнейшими факторами инновационности в обучении являются:

-образовательные программы,

-технологии обучения,

-исполнители (преподаватели, тренеры, тьюторы).

  Инновационная роль образовательных программ проявляется через следующие их параметры и содержательные характеристики:

- состав и содержание, проблематика программ достаточно полно отражающие современные потребности и особенности рыночной экономики Украины. Они  должны учитывать сложные процессы формирования и функционирования рынка специалистов, проблемы занятости и повышения деловой активности, разнообразие и развитие всех форм и видов предпринимательской деятельности - от малого бизнеса до корпоративного управления, производственного и финансового менеджмента. Программы должны быть рассчитаны на краткосрочную, но интенсивную подготовку слушателей. Интенсификация должна  достигается не столько увеличением нагрузки, сколько использованием новых методов и средств профессионального образования: специализированных тестов, конкретных ситуаций и кейс-стади, проблемно-аналитических заданий, групповых проектов, индивидуальных консультаций, компьютерных обучающих программ, учетом психологических особенностей слушателей, их способностей и образовательно-практических целей, отбором преподавательского состава по критериям творческого потенциала и разнообразию методических приёмов;

- четко выраженная практическая направленность программ, помогающая предпринимателю, менеджеру, финансисту освоить деятельность в условиях рынка, успешно выполнять предпринимательские проекты, разрешать проблемы и принимать решения, развивать профессионализм. Программы совмещают и сочетают как образовательную, так и рецептурно-практическую части;

- разрешение проблемы сочетания формального и неформального образования путем минимизации формальных ограничений. Предоставление больших возможностей выбора дисциплин, форм проведения занятий, самоспециализации и самостоятельного регулирования нагрузки, а также качества образования;

- современный менеджер и предприниматель являются в некотором роде исследователями: без творческого, исследовательского подхода к пониманию возникающих проблем принимать успешные решения невозможно. Менеджерское исследование - это не просто проектирование вариантов поведения или организации, это поиск и оценки, стратегии и цели, построение фактологии, критериальный выбор вариантов, конструирование практической концепции управления и многое другое;

- разнообразие и многовариантность решения любой проблемы. Чем больше менеджер видит возможных вариантов решения реальной проблемы, тем больше его выбор, тем большей свободой он обладает. Свобода - это не только степень формально-организационных, правовых или нравственных ограничений, но это и глубина понимания проблем, структура знаний, позволяющих их видеть в различных аспектах, это способность к многовариантному и альтернативному мышлению;

- проблема качества при оценке образовательных программ. Качество профессионального образования характеризует не просто объём знаний и состав навыков, а готовность к определённым видам деятельности. Последняя определяет возможность дифференцированного, творческого и комбинированного использования навыков в зависимости от конкретных условий, целей и практических задач. Решающую роль играют не знания, как таковые, а их структура, соотношение, комбинация, которые определяют и объёмные характеристики, и ограничения;

- образовательные программы отражают не только состояние и потребности современного развития экономики. При их разработке была сделана попытка предвидеть ближайшее будущее, организовать образование, опираясь на те тенденции экономического развития, которые сегодня латентны, а завтра, возможно, проявят себя в полной мере, выступят на первый план, покажут свою актуальность.

 Стратегия поддержки инновационного предпринимательства, включает в себя:

 - многоуровневую подготовку и переподготовку персонала различных категорий в области инновационно-технологического менеджмента;

 - поддержку региональной образовательной сети через повышение квалификации преподавателей, консультантов и тьюторов, осуществляющих подготовку и переподготовку кадров в регионах Украины;

 - разработку интерактивных программ и других технических средств для системы электронного и дистанционного обучения;

 - подготовку работников региональных администраций и экономических структур по вопросам поддержки инновационно-технологической деятельности и инновационного предпринимательства.

 Конечным результатом инновационного обучения является выявление и развитие у обучаемых способности видеть то, что многие не видят, осознавать увиденное через потенциальную возможность создания чего-то нового и искать пути его порождения не новизны ради, а для практической пользы и выгоды.

Умение на основе новых знаний создавать новые технологии и востребуемые рынком продукты является главным фактором и стандартом успеха, а значит и мерилом состояния и подготовки кадров.
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СОЦИАЛЬНАЯ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ БИЗНЕСА:

НЕРЕШЕННАЯ ПРАКТИЧЕСКАЯ И ТЕОРЕТИЧЕСКАЯ ПРОБЛЕМА

Систематическое внедрение нововведений – признанный императив поведения каждого экономического субъекта. Оно направлено на самосохранение и саморазвитие бизнеса, понимаемое прежде всего как устойчивое получение прибыли. Соответственно, всё сильнее в обществе проявляется ориентация на финансовый успех, безотносительно к применяемым для его достижения средствам, угрожающим становится безразличие к внеэкономическим последствиям экономической деятельности. При обсуждении инновационных проектов, как правило, без внимания остается ряд важных вопросов, связанных с аксиологической оценкой их результатов. Априори принимается положение о том, что все организационные, технологические, продуктовые инновации – благо; вопрос об общественной полезности, благоприятности нововведения не ставится. Это опасное заблуждение. Погоня за "опережающим успехом любой ценой" чревата внедрением "незавершенных технологий", для которых последствия применения недостаточно изучены или отсутствуют способы утилизации отходов производства и потребления; распространением асоциальных практик и услуг, разрушающих социум, мораль (например, азартные игры, производство и распространение наркотиков, порнопродукции); распространением биологически и экологически опасных продуктовых инноваций и др.

Предпринимательская деятельность, будучи по сути своей инновационной, выступает в качестве мощного инструмента преобразования среды обитания и жизнедеятельности различных групп и слоев общества, которые в свою очередь оказываются в роли потребителей, клиентов, партнеров, работников, поставщиков, конкурентов, просто соседей. Все эти люди так или иначе испытывают на себе последствия деятельности бизнеса, его экстернальные (внешние) эффекты – как положительные, так и отрицательные. 

Широкий качественный спектр этих последствий не укладывается в узкие рамки предмета и не находят своего отражения на языке классических экономических теорий. Для их понимания и адекватного описания необходимо выйти на междисциплинарный уровень анализа. Методологическим ключом здесь может послужить концепция конвертируемых форм капитала (см. например, [1]).
Наряду с экономическим капиталом (и его денежной формой – финансовым капиталом) сегодня выделяют также:

· природный капитал как совокупность природных элементов и условий, приносящих добавочную стоимость в форме природных ресурсов и благ;

· человеческий капитал как совокупность профессиональный знаний, умений, навыков, обеспечивающих воспроизводство и развитие рабочей силы;

· социальный капитал как совокупность социальных отношений и коммуникаций, увеличивающих межличностное и инстутициональное доверие в обществе и тем самым способствующих экономическому росту.

Все указанные формы капитала могут в той или иной мере конвертироваться в экономический капитал, и прежде всего в его денежную форму. Вместе с тем, широкие возможности конвертации капиталов ставят человека в ситуацию выбора – чему отдать предпочтение, во что вкладывать время и силы. Ситуация выбора наиболее точно характеризует состояние инвестора в начальной стадии процесса нововведения. Переход к той или иной принципиально новой технологии в момент принятия решения зависит не от экономических показателей (цен, платежеспособного спроса), которые еще трудно предвидеть, а от его внутренней оценки потребностей, социальной и профессиональной заинтересованности в этих новых технологиях. В этом контексте, одним из основных вопросов является вопрос о принятых в данной культуре критериях отбора, или селекторах, которые одним новациям не дают распространяться, а другим позволяют прорываться.

Сами по себе инновации, как и демократия, суть амбивалентный инструмент, ценностно нейтральная форма, которую необходимо дополнительно наполнить ценностным, смысловым содержанием, адекватным поставленным задачам. Конечный результат нововведений определяется направлением вектора приложения человеческой энергии, интенции, воли. 

Мировая практика сегодня дает две концептуальные модели экономической стратегии. Назовем их условно "экономика развития" и "трофейная (деструктивная) экономика". Обе экономические модели по своей форме являются рыночными, обеспечивают рост ВВП, но принципиально отличаются своими социальными и культурными последствиями. 
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В "трофейной экономике" ведущим вектором конвертации форм капитала становится накопление финансовой формы при истощении всех других, включая и экономический капитал как совокупность средств материального производства (рис.1). Стратегия "трофейной экономики" влечет за собой деиндустриализацию, падение уровня образования и благосостояния общества, сокращение продолжительности жизни, истощение природных ресурсов и ухудшение состояния окружающей природной среды. Человек и природа превращаются в придаток финансового капитала. 

Модель "экономики развития", напротив, базируется на гармонии форм капитала, согласованном их росте за счет синергии (рис. 2). Накопление человеческого капитала создает благоприятные условия для раскрытия творческого потенциала людей – основы инновационной экономики; социальный капитал обеспечивает рост доверия и консолидацию усилий для совместного действия; рациональное использование природных ресурсов на основе применения малоотходных экологобезопасных технологий увеличивает природный потенциал.

Реализация концепции "экономики развития" сопровождается усложнением социально-экономической системы, переходом к новому технологическому укладу, ростом благосостояния основных социальных групп и слоев, повышением уровня образования, увеличением продолжительности жизни, укреплением социальной солидарности. 
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Главным условием синергийного накопления экономического капитала и его внеэкономических форм является согласование интересов и потребностей бизнеса, потребителей и общества в целом. В западной экономической социологии и теориях менеджмента эта проблема разрабатывается уже в течение нескольких десятилетий, но несмотря на определенные достижения, по-прежнему далека от своего решения. 

Ведущими концепциями являются концепция корпоративной социальной ответственности и социальный (социально-этичный, социально-ответственный) маркетинг.

Представления о корпоративной социальной ответственности вытекают из понимания бизнеса как элемента, одного из аспектов общественной системы, связанного с ней многочисленными обязательствами в рамках общественного договора [2]. Социальная ответственность бизнеса – это ответственность тех, кто принимает бизнес-решения, перед теми, на кого прямо или косвенно эти решения влияют. Законодательно такая ответственность в большинстве случаев не определена, поэтому представляет собой добровольный, хотя и связанный с основной деятельностью, вклад бизнеса в развитие социальной, экологической, культурной сфер общества. 
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Один из ведущих специалистов в области отношений бизнеса и общества А. Керолл предлагает рассматривать социальную ответственность как многоуровневую структуру (рис. 3). В основании "пирамиды ответственностей" лежит экономическая ответственность, вытекающая непосредственно из основной функции бизнеса как производителя товаров и услуг, позволяющая не только извлекать прибыль, но удовлетворять запросы потребителей и предоставлять рабочие места. В этом смысле любая фирма, реализующая свою экономическую ответственность перед обществом уже социально ответственна. Правовая ответственность подразумевает соответствие предпринимательской деятельности правовым нормам, закрепленным законом. Этическая ответственность требует от деловой практики соответствия ожиданиям общества, не оговоренным в действующих правовых нормах, но основанным на общепринятых моральных нормах. Филантропическая ответственность побуждает бизнес к добровольному участию в реализации социальных программ, направленных на рост общественного благосостояния. Важно подчеркнуть, что в основе социально-ответственного поведения бизнеса лежат не формальные предписания, а некая моральная норма, ценностная установка, внутренний этический принцип, который контролирует процесс принятия решений и обеспечивает "сцементированность", соподчиненность всех уровней пирамиды ответственностей. 

Осознание необходимости перехода к модели корпоративной социальной ответственности приходит к бизнес-сообществу в условиях высокой гражданской активности, когда бизнес утрачивает традиционную, чисто экономическую автономию и начинает зависеть от социального и человеческого капитала [3].

Практическим выражением модели "социально-ответственный бизнес", переводом ее на операциональный язык менеджмента является социальный маркетинг, рассматриваемый в качестве механизма согласования потребностей и интересов бизнес-сообщества, потребителей и общества (рис.4). Исторически социальный маркетинг – результат встречного движения двух тенденций: с одной стороны, распространение первоначальной маркетинговой концепции на социальную область и, с другой стороны, интеграция в маркетинг идеи социальной ответственности. Их взаимопроникновение [image: image30.wmf]¯

знаменует собой новый этап развития маркетинговой концепции, в которой заложен подход к потребителю как к члену определенного социума (сообщества), идентификация с которым обусловливает характер потребностей индивида, его коммуникативные особенности и процесс принятия им потребительских решений [4].

Обе рассмотренные выше концепции далеки от завершенности, они скорее знаменуют собой постановку новой проблемы, и в силу этого не могут еще предложить каких-либо достаточно общих решений, конкретных схем и практически значимых инструментов. Однако уже сам по себе акцент на необходимости социальной адаптации целей, способов и результатов предпринимательской деятельности общественно значим. Он ориентирует инновационный бизнес на осознанный выбор экономической модели в контексте устойчивого развития общества.
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Катвалюк А.Л., Ребиков В.И., Федотов Ю.Д.

Украинский морской институт, г. Севастополь

ИННОВАЦИИ  ЧЕРНОМОРСКОЙ ШТАБ-КВАРТИРЫ

МЕЖДУНАРОДНОЙ АКАДЕМИИ ИНФОРМАТИЗАЦИИ (ЧШК МАИ)

Если я гореть не буду, если ты гореть не будешь, 

если мы гореть не будем, кто тогда развеет тьму?

Назым Хикмет, Турция

МАИ имеет генеральный консультативный статус ООН. Её задачи: всемерная пропаганда гуманитарных идей ООН и содействие улучшению качества жизни народов Земли. В ноябре этого года ООН предложила Украине целый ряд мер по преодолению бедности. Самый результативный путь в данном направлении – это инновационно-инвестиционный путь развития страны. Ниже, в преддверии десятилетия ЧШК МАИ, рассматривается персональная инновационная деятельность её академиков.  

Штаб-квартиры МАИ на сегодняшний день находятся в 7 странах мира: в Москве (Россия), Нью-Йорке (США), Монреале (Канада), Женеве (Швейцария),  Риге (Латвия), Севастополе (Украина) и в Алма-Ате (Казахстан). Причём Черноморская штаб-квартира (ЧШК), судя по наличию своего сайта http://www/bshq.com.ua и его содержанию,  является одной из самых  активных.

 ЧШК МАИ – общественное объединение ученых региона, представителей науки, власти и бизнеса. В 2005-ом  году она стала лауреатом Севастопольского конкурса «Общественное признание» в номинации «лучшая общественная организация». Её два представителя – Анатолий Катвалюк и Вячеслав Маньковский – на этом же конкурсе стали лауреатами в номинации «учёные города». 

ЧШК МАИ официально зарегистрирована 24.06.98. Первым Президентом ЧШК МАИ был Виталий Иванов, член-корреспондент НАН Украины, доктор физико-математических наук, профессор. С 2004 года ЧШК МАИ возглавляет Виктор  Кот, директор по развитию и техническому менеджменту ОАО «Югрефтрансфлот» (Севастополь, Рыбаков, 5). В.П. Кот – доктор технических наук и профессор университета Адама Смита (США). Является официальным представителем Международной академии Информатизации в ООН (Женевская штаб-квартира ООН).

ЧШК МАИ объединяет в своих рядах 32 человека (не считая почётных академиков). Из них: севастопольцев – 27 человек, москвичей – 1, из Симферополя – 3 человека, из Германии – 1 (Владимир Гершаник). Профессиональная структура Черноморской Штаб-квартиры: работников науки и образования – 21 человек, работников промышленного комплекса – 2, бизнесменов – 5, государственных служащих из властных структур – 1.

Персонифицированная инновационная деятельность  ЧШК МАИ:

Анатолий Катвалюк, кандидат технических наук, доцент, доктор экономических наук университета Адама Смита (Нью-Йорк, США):

· бинарная приставка к карбюратору, экологически улучшающая выхлоп автомобилей и экономящая бензин;

· хлеб, чай и пищевые добавки, содержащие морскую радиопротекторную водоросль «цистозира»; 

· пропаганда «антидиабетной» сладкой травы «стевия» как заменителя свекловичного сахара;

· оригинальная монография «Социальные технологии», содержащая не менее 500  цитат;

· энергосбережение (тепловые трубы, гелиоустановки и т.п.);
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Александр  Супрунович, доктор биологических наук: 

· разработка 8 программ, связанных с подводным туризмом и обеспечением жителей города экологически чистыми морепродуктами (креветками, мидиями, омарами и т.п.);

· био - и микробиологическая утилизация отходов (см. статью в этом же сборнике);

· пропаганда рыбы как необходимого пищевого продукта для всех категорий населения (для школьников - фишфитококтейлей);
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Вячеслав Маньковский, доктор технических наук, профессор:

· куратор инновационных вузовских проектов Севастополя; член президиума Всеукраинских научно-технических объединений;

· вице-президент Крымской академии наук, курирующей инновационные разработки Автономной Республики Крым;

· редактор сборников ежегодных Международных научно-практических конференций по экологии и качеству; 

· буклет «Крым, Севастополь: наука и инновации» и монография на аналогичную тему (соавтор – Юрий Федотов).

Борис Журид, доктор технических наук, профессор; Сергей Чубаров, кандидат технических наук, старший научный сотрудник: создание плавучего дельфинария – катамарана для организации международных плавучих шоу (проект доведен до бизнес-плана);

Юрий Колесников, доктор экономических наук; Виктор Ребиков, доктор экономических наук  университета Адама Смита (США): самоокупаемая (за счёт стоимости земли)  газификация сел Крыма;

Георгий Капустин: спутниковые технологии дистанционного обучения;

 Анатолий Очеретяный, профессор; Владимир Баранник, доктор экономических наук и профессор Университета Адама Смита (США): практическая валеология (пропаганда  здорового образа жизни);

Виктор Кот, Владимир Гершаник, доктора технических наук и профессора университет Адама Смита (США): разработка и выпуск уникального учебника «Проектирование пропульсивной установки судов с прямой передачей мощности на винт» (на трёх языках; 500 стр.). Учебник отмечен Международной премией МАИ;

Николай Бабич: разработка интерактивных технологий обучения. Итоги: бывший пионерский лагерь Артек получил статус «Представитель ЮНЕСКО в Европе», а в Ялте по заказу Министерства образования и науки Украины введена в строй «Школа будущего»;

Владимир Носков и Владимир Спиридонов, кандидаты экономических наук и докторанты, готовят  актуальные монографии: «Топливно-энергетический комплекс России» и  «Социальные аспекты региональной экономики». 

Иван Куликов, Сергей Кулик – подготовка посвящённого 225-летию города уникального издания «Севастополь в лицах»;

Владимир Куликов – инновационное по своей сути городское коммунальное предприятие «Агентство экономического развития города Севастополя» (интеллектуальная собственность, рынок земли, устойчивое развитие региона и т.п.).

Анатолий Новиков – подготовка и издание четырёх «морских» монографий: «Режимы работы и годовая производительность плавучих кранов», 2003; «Грузовая марка морских судов», 2006; «Океанотехника прошлого и настоящего», 2007; «Теория и устройство судов и технических средств освоения шельфа (два тома)». Соавторами Анатолия Новикова являются академики МАИ Владимир Андреев, Сергей Изотов, Виктор Кот, Юрий Федотов. Монография «Океанотехника…» уникальна и с содержательной, и с полиграфической точек зрения: в ней около 400 оригинальных фотографий и рисунков морской техники! Монография претендует на премию МАИ. Другая инновация названных коллег – создание вуза нового типа – Украинского морского института. Его цель – полное обеспечение кадрами своего создателя - судоходной кампании «ЮгРефТрансФлот». 
 
Оксана Захарова, доктор исторических наук, профессор:

· 14 монографий на историческую тематику (часть из них посвящена М.С. Воронцову, генерал-губернатору края «Новороссия», куда входил город Севастополь);

· телевизионные проекты об этикете, царской семье, воспитании.

Книзелис А.А.

Таврический национальные 

университет им. В.И. Вернадского, 
аспирант

ИННОВАЦИИ ПОСТРОЕНИЯ ЦЕНТРОВ ОБРАБОТКИ ДАННЫХ ДЛЯ РЕШЕНИЯ БИЗНЕС-ЗАДАЧ В УКРАИНЕ

Вопросы актуальности построения центров обработки данных (ЦОД) для бизнеса и предпосылок создания высокопроизводительных дата-центров в Украине обусловлены развитием сетевой экономики, базирующейся преимущественно на горизонтальных связях.  Уже сейчас сетевые особенности свойственны почти всем видам экономической деятельности, их влияние усиливается в связи с развитием средств телекоммуникаций и информатизации экономики. 

Конкурентоспособность бизнеса и его эффективность в первую очередь зависят от управляемости. Прежде всего, это актуально для компаний, деятельность которых невозможна без непрерывной обработки и хранения больших объемов информации, что гарантирует непрерывность, анализ и планирование бизнес-процессов, предсказуемость условий работы и повышение стоимости компании в глазах инвесторов. В настоящее время в Украине наблюдается рост рынка систем управления предприятием и качественное его изменение. 

Современным компаниям необходимо получать решения, экономически и технически адекватные требованиям ведения бизнеса. Принимая при этом в расчет немалую стоимость высокотехнологичной продукции, наиболее экономичным способом выполнения этой задачи является создание центров обработки данных (ЦОД). Они позволяют сконцентрировать мощные вычислительные ресурсы, резко сократить затраты на обслуживающий персонал и сервисные услуги.

По словам генерального директора представительства APC-MGE в Украине Ирины Дмитренко, Украина следует мировым тенденциям, занимая одно из первых мест в Европе по динамике развития ЦОД.  Сегодняшняя бизнес-среда требует более тщательного подхода к планированию и построению ЦОД в соответствии с отраслевыми стандартами, инновационный подход важен в создании не только продуктов и технологий, но и во внедрении новых бизнес-моделей и способов взаимодействия. В то же время, начавшаяся в Украине эпоха массового внедрения на предприятиях среднего и крупного бизнеса ресурсоемких ERP-систем ужесточает требования к физической, аппаратной и инженерной инфраструктуре ЦОД.


Целью создания ЦОД в бизнесе является автоматизация бизнес-задач с высоким уровнем производительности и качеством предоставляемых сервисов, это решение, предназначенное для создания отказоустойчивой инфраструктуры предприятия, способной обеспечить комплекс информационных услуг с гарантированным уровнем доступности, достоверности и безопасности.


Предпосылки необходимости создания ЦОД: постоянный рост объема информации, которую необходимо обрабатывать и анализировать, стремительное увеличение количества используемых бизнес-приложений, обработка данных в удаленных друг от друга подразделениях. Стремление крупных компаний внедрять центры обработки данных основывается, в первую очередь, на желании сделать наконец-то доступной для обработки и анализа всю имеющуюся информацию. Предприятия, обладающие достаточными ИТ-бюджетами для создания ЦОД, накапливают огромные массивы информации, которую необходимо анализировать в едином центре. Долгое время оперативные данные территориально-распределенных компаний оставались разобщены, что порой лишало руководителей даже технической возможности консолидировать их для анализа. Однако необходимость консолидации нарастала - как производная от реальных потребностей бизнеса, существующего во все более конкурентной среде.
В концептуальной основе современного ЦОД лежит централизованная модель вычислений, обеспечивающая наиболее эффективные методы построения современных ИТ-систем. ЦОД - высоконадежная площадка для развертывания корпоративных информационных сервисов, объединяющая множество инфраструктурных и прикладных решений для достижений наилучшей экономической эффективности ИТ. Все подсистемы ЦОД предполагают применение стандартизированных модульных решений, обеспечивая при этом масштабирование и тиражирование сложных систем, добиваясь высокой эффективности инвестиций. 

ЦОД предполагает реализацию четырех концепций, предоставляющие основные экономические преимущества заказчикам: 

Снижение совокупной стоимости владения. Позволяет ИТ-организациям значительно снизить капитальные расходы за счет консолидации и более эффективного использования ранее разделенных ресурсов, операционные расходы – благодаря упрощению и автоматизации административных операций, а также расходы на охлаждение и электропитание. 
Повышение маневренности бизнеса (виртуализация ресурсов). Позволяет ИТ-организациям динамично реагировать на меняющиеся требования бизнеса благодаря возможности быстрого конфигурирования сервисов приложений и инфраструктуры, входящих в состав совместно используемых пулов консолидированных вычислительных и сетевых ресурсов, а также систем хранения. Это способствует оптимизации операционных процедур и управлению на основе политик. 

Повышение отказоустойчивости бизнеса. Позволяет ИТ-организациям обеспечивать защиту от перебоев и атак, защищая инфраструктуру, приложения и данные с сохранением максимальной доступности, безопасности повсеместно распространенных систем и непрерывности бизнеса. 

Повышение уровня обслуживания (автоматизация процессов управления). Позволяет ИТ-организациям оптимизировать качество обслуживания, предоставляя возможность защищенного и быстрого доступа в любое время и из любой точки к приложениям центра обработки данных и хранящейся в нем информации.

Взятые вместе, эти возможности обеспечивают поддержку непрерывных инноваций в центре обработки данных, позволяя компаниям решать сиюминутные и отдаленные задачи, и образуя надежную основу для дальнейшей эволюции инфраструктуры такого центра.

Обновленная инфраструктура позволяет сэкономить средства в сфере ИТ и повысить эффективность всех направлений бизнеса. При замене существующей инфраструктуры предприятия на передовую модель, которая отвечает требованиям современной бизнес-среды с глобальной конкуренцией, компания получает множество преимуществ. Почти сразу же отмечается сокращение расходов на ИТ, что связано с повышением эффективности администрирования за счет простого устранения мало используемых систем, для управления которыми, однако, требуются значительные усилия, и повышением операционной эффективности благодаря более эффективному использованию ограниченных мощностей.

Подобная инфраструктура обеспечивает ряд преимуществ для всего бизнеса в целом. Благодаря тому, что доступ к данным осуществляется вне разрозненных систем отдельных департаментов, руководители могут более четко представить себе картину тенденций и схем действия на рынке. Эта информация предполагает различные виды участия разных департаментов, поэтому столь важно ее объединение. В целом, консолидация инфраструктуры способствует облегчению интеграции данных, что, в свою очередь, приводит к повышению маневренности, отказоустойчивости и эффективности.

Существует несколько групп типовых элементов, которые используются при построении ЦОД. Это элементы консолидации вычислений (серверы), консолидации данных (системы и сети хранения данных), средства обеспечения ЦОД собственно данными (телекоммуникационная инфраструктура) и системы жизнеобеспечения, включая информационную безопасность, программные системы управления, гарантированное электропитание, а также системы климатического контроля и пожарной безопасности.
В Украине самые передовые заказчики в области ЦОД - это представители банковского и финансового сектора, нефтегазовой промышленности, а также телекоммуникаций; все более активно в ряды заказчиков вливаются и региональные властные структуры. Для таких компаний создаются ЦОД с территориально-распределенной инфраструктурой. В этом случае, как правило, центральные и региональные центры разные по масштабу и дополняют друг друга.
Примером концепции новой, экономичной, современной ИТ-инфраструктуры национального масштаба стала реализация ОАО «Укртелеком» проекта построения инфраструктуры сети следующего поколения. Одним из важных элементов этой инфраструктуры является создание мощного территориально-распределенного центра обработки данных. По словам директора Департамента информационных и перспективных технологий ОАО «Укртелеком» Олега Копейки, необходимость внедрения мощного и современного ЦОД была продиктована стремительным развитием компании, расширением количества и повышением качества услуг. ЦОД «Укртелекома» построен по иерархическому принципу: головной ЦОД находится в Киеве, еще 5 ЦОД размещены в Харькове, Днепропетровске, Донецке, Одессе и Львове. Такое географическое распределение ЦОД компании связано с информационной и финансовой нагрузкой на регионы. Эти шесть ЦОДов образуют единое целое и способны обслуживать свыше 30 тысяч корпоративных пользователей. Кроме 6 указанных ЦОДов, "Укртелеком" имеет еще один ЦОД по обработке транзакций Интернет-пользователей услуг "Ого!", "Открытый интернет" и других, а также ЦОД, предназначенный для предоставления услуг колокейшн.

Филиал департамента информационно-коммуникационных технологий компании «Укртелеком», на базе которого реализован проект главного ЦОДа, на время его старта уже предоставлял около 70 типов современных служб. После строительства нового ЦОДа этот перечень пополнился еще 13 службами в соответствии со стандартами передовой архитектуры MSA 2.0 корпорации Microsoft. Основные работы по проектированию, разработке и внедрению ЦОД были выполнены специалистами компании «S&T Софт-Троник». Для проектирования Центра обработки данных и контроля качества проектных работ была приглашена группа консультантов непосредственно из Microsoft Consulting Services. 

Благодаря построению ЦОД корпоративные пользователи ОАО «Укртелеком» получили доступ к сетевым службам, службам активного каталога, электронной почты, внутреннего портала, интеграции, доступа к файлам, хранения данных, резервного копирования и восстановления данных, баз данных, мониторинга и управления ИТ-средой,безопасности, контроля доступа и защиты периметра. 

Трудности построения ЦОД: 

· преодоление последствий разнородности существующих приложений; 

· отсутствие единой нормативной базы;

- недооценка роли систем хранения данных как в рамках ЦОД, так и в системе обеспечения непрерывности и доступности информации в целом;

- недооценка перспектив развития создаваемого ЦОД, особенно роста неструкту-рированной информации (карт, чертежей, фотографий, рисунков). 

По мнению специалистов компании «АйТи», наиболее перспективной сегодня является поэтапная многоуровневая концепция организации ЦОД. Эта концепция предполагает поступательное развитие ЦОД в соответствии с ростом потребностей заказчика: наращивание производительности и мощности систем хранения и обработки данных происходит только тогда, когда возможности существующей „конфигурации“ уже исчерпаны. Иными словами, стоимость хранения и обработки информации всегда соответствует текущим потребностям. Такой подход позволяет сократить как первоначальные инвестиции, так и в целом стоимость эксплуатации ЦОД.

На состоявшейся в Украине ежегодной конференции компании IDC Storage&Datacenters Roadshow 2007, посвященной системам хранения и ЦОД, было дано новое измерение критериев оценки ИТ. Так, к старым критериям: стоимость услуг и стоимость владения, эффективность и качество предоставляемых услуг, риск нарушения непрерывности бизнеса, добавлена способность ИТ адаптироваться к изменениям бизнеса.

Факторы, определяющие зрелость ИТ-инфраструктуры (постоянные условия, централизованное управление бизнесом, адаптивная система) и адаптивность бизнеса реагирование на изменения, предвидение изменений и их использование - должны привести компанию к стабильности и эффективности бизнеса и готовности к виртуализации ресурсов. 

Растущий уровень автоматизации предприятий всех отраслей, а также возрастающие тенденции к централизации вычислительных мощностей ставят задачу построения вычислительных систем высокой доступности на новый уровень – и от успешности решения этой задачи зависит эффективность функционирования предприятий и организаций. В таких условиях проектирование централизованного корпоративного Центра Обработки Данных (ЦОД) является ключевым звеном для достижения успеха в бизнесе. 

Мельников В.И., Самойленко Л.В., 
Маньковский С.В. 

Институт экономики и права, г.Севастополь

МОДЕЛИРОВАНИЕ ИНВЕСТИЦИОННЫХ РЕШЕНИЙ

Постановка задачи 1. Предположим, Вы хотите вложить на фондовой бирже $10000 в акции одной из двух нефтяных компаний: ТНК и ЛукОйл. Акции ТНК являются рисковыми, но могут принести 50% прибыли от суммы инвестиции на протяжении следующего года. Если условия фондовой биржи будут неблагоприятны, сумма инвестиции  может обесцениться на 20%. Компания ЛукОйл обеспечивает безопасность инвестиций с 15% прибыли и только 5% - в условиях понижения котировок. Все аналитические публикации (контент – анализ или Интернет - данные) с вероятностью 60% прогнозируют повышение котировок и с вероятностью 40% - понижение. В какую компанию Вам следует вложить деньги?

Таблица 1

Исходные данные задачи 1

	Альтернативное решение
	Прибыль инвестиций за год

	
	При 
[image: image4.wmf]­

 котировок, $
	При 
[image: image5.wmf]¯

 котировок, $

	ТНК
	5000
	-2000

	ЛУКОЙЛ
	1500
	500

	Вероятность события
	0,6
	0,4


Решение задачи 1.

[image: image33.wmf]¯










Дерево решений

Ожидаемая прибыль:
ТНК: 

5000*0,6+(-2000)*0,4 = $2200

ЛукОйл: 
1500*0,6+500*0,4 = $1100
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Постановка задачи 2. Предположим, что в условии задачи 1 вместо того, что бы полностью полагаться на аналитические публикации, Вы решили провести личное исследование, консультируясь с другом (или, как принято за рубежом, с брокером), который хорошо разбирается в вопросах, касающихся фондовой биржи. Друг высказывает общее мнение «За» или «Против» инвестиций. Это мнение количественно определяется следующим образом: при повышении котировок его мнение с 90%-ной вероятностью будет «За», при снижении котировок  вероятность его мнения «За» уменьшится до 50%. Каким образом можно извлечь пользу из этой дополнительной информации?

Решение задачи 2.

Введем обозначения:

V1 - мнение «За»; V2 - мнение «Против»; 

M1 -  повышение (
[image: image6.wmf]­

) котировок; M2 – снижение (
[image: image7.wmf]¯

) котировок.

Строим вероятностную модель, учитывающую мнения   специалиста по бирже (здесь косая черта – символ условной вероятности): 
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С помощью дополнительной информации задачу выбора решения можно сформулировать следующим образом:

1) Если мнение друга «За» покупать акции ТНК или ЛукОйл?

2) Если мнение друга «Против» покупать акции ТНК или ЛукОйл?

1. Вычислим апостериорные вероятности P{Мi/Vj}:




        V1  V2
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2. Вычислим вероятности совместного появления событий:
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 - априорные вероятности.



       V1      V2
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Control: 
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 3. Найдем абсолютные вероятности (суммируем столбцы матрицы на втором шаге) 
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 4. Определим искомые апостериорные вероятности 
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(делим столбцы матрицы из пункта (2) на элементы из пункта (3) соответственно):



         V1       V2
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 Дерево решений
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Таблица 2

Итоговые данные задачи 2

	Мнение «За»:
- доход от акций ТНК (вершина 4):

5000*0,73 + (-2000)*0,27 = 3110 $

- доход от акции ЛукОйл (вершина 5):
 
1500*0,73 + 500*0,27 = 1230 $


	Мнение «Против»

- доход от акций ТНК (вершина 6):


    5000*0.231 + (-2000)*0.769 = -383 $

- доход от акции ЛукОйл (вершина 7):

    1500*0,231 + 500*0,769 = 731 $




Вывод к задаче 2 (исходя из сравнения   математических ожиданий):

 если специалист по бирже (или брокер) высказывается за вложение инвестиций в акции нефтяных компаний, то покупать следует акции компании ТНК,  в обратном случае – компании ЛукОйл.
Колодяжная И.В., Омельчук К.Д.

Таврическая ассоциация 

интеллектуальной собственности

НОВЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ ОЦЕНКИ 

ОБЪЕКТОВ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ СОБСТВЕННОСТИ

Проблемы создания и использования современных технологий, коммерческого использования интеллектуального потенциала сегодня общепризнано в большинстве стран мира. Современная политика экономически развитых государств направлена на усовершенствование законодательства в сфере интеллектуальной собственности, создание действенных механизмов реализации правовых норм с целью содействия эффективному использованию новаций.

Нормативно-правовая база Украины в сфере интеллектуальной собственности соответствует международным нормам и стандартам, постоянно развивается и совершенствуется. Правоотношения в этой сфере регулируются отдельными положениями Конституции Украины, нормами Гражданского, Административного, Хозяйственного, Уголовного кодекса Украины, соответствующими процессуальными кодексами, нормами отдельных законов. В Украине действуют 10 специальных законов, 18 международных договоров, более 100 подзаконных нормативных актов.

Однако, до сих пор Украина не выполнила требования Директивы Совета ЕС, в часности, в порядке оплаты пошлин.

«Новость» ждет нас при вступлении Украины в ВТО.

Постановлением Правительства № 1148 «О внесении изменений в Порядок уплаты сборов за действия, связанные с охраной прав на объекты интеллектуальной собственности» от 19 сентября 2007 утвержден единый механизм уплаты сборов для любых плательщиков, независимо от их гражданства или постоянного места проживания или местонахождения.

Действующий сегодня порядок уплаты сборов определяет их размер по двойной шкале: национальные заявители и заявители из стран, где валовый внутренний доход на душу населения составляет меньше 3 тыс. дол. США, уплачивают сборы в меньшем размере, чем заявители из развитых стран мира. Действие Постановления КМУ № 1148 наберет силу после вступления Украины в ВТО. По мнению экспертов ЕС и США, Украина обязана в соответствии с требованиями Угоди ТRIPS дать подданым других государств такие же условия защиты ИС, как и своим гражданам.

Однако, на деле, украинские создатели объектов интеллектуальной собственности будут поставлены в такие условия, когда большинство из них не в состоянии будут платить сборы за регистрацию своих патентных и авторских прав. Для сравнения: по «старому» порядку уплата за подачу заявки на изобретение составляла 25 грн., причем автор-заявитель имел льготу, платил 50% сбора, т.е. 12 грн. 50 коп. По «новому» положению сбор составляет 800 грн. (!). Таковы же тенденции роста всех других платежей.

«Лукавые» прогнозы некоторых специалистов предполагают, что уменьшится количество заявок, которые не имееют перспективы внедрения. То есть «отсекается» сектор самодеятельных авторов-изобретателей, их участие в инновационном развитии Украины.

Анализируя вышеуказанные документы, приходишь к выводу, что не только в политике, искусстве Украины создаются «элиты», но и в техническом и художественном творчестве будут иметь преимущества те, кто «больше платит». Остается надеяться, что Новый год принесет Украине «подарок» - общий уровень доходов возрастет до такого уровня, когда и наши творцы, новаторы-интеллектуалы смогут участвовать в этом процессе наравне с гражданами более развитых экономических стран.

В условиях рыночной экономики интеллектуальная собственность выступает в качестве товара наряду с материальными объектами, причем ее стоимость в некоторых случаях значительно превышает стоимость материальной составляющей.

Важной проблемой современного этапа развития экономики малых и средних предприятий Украины является оценка стоимости объектов интеллектуальной собственности (ОИС). Определение стоимости ОИС необходимо в целях бухгалтерского учета, т.к. все имущество и имущественное право, в том числе право на ОИС должны отображаться в балансе предприятия.

Кабинет Министров Украны утвердил Национальный стандарт № 4 «Оцінка майнових прав інтелектуальної власності» (Оценка имущественных прав интеллектуальной собственности), постановление КМУ от 03.10.07 № 1185.

Проблемы нормативного обеспечения оценки имущественых прав интеллектуальной собственности в Украине обсуждались не один год, но до сих пор в украинском законодательстве не было такого отдельного документа.

Национальный стандарт № 4 состоит из четырех разделов. В первом разделе нового стандарта указано, что его использование обязательно всеми субъектами оценочной деятельности. На наш взгляд, особенно интересно то, что данный стандарт можно применять при определении размера убытков (ущерба), связанных с неправомерным использованием объектов интеллектуальной собственности.

Важным является и то, что в Стандарте № 4 определено четкое обозначение таких терминов, как «авторское вознаграждение», «лицензионная продукция», «лицензионный платеж», «роялти», «контрафактная продукция» и т.д., так как до этого в законодательстве Украины четкого понятия этих терминов не было.

Во втором разделе Стандарта определены основные положения оценочных процедур и основных методов доходного, затратного и сравнительного подхода к оценке имущественных прав интеллектуальной собственности.

В третьем разделе Стандарта приводится перечень документов, которые подтверждают имущественные права интеллектуальной собственности и факт выдачи разрешения на использование объекта права ИС, процедура определения ущерба за неправомерное использование ОПИС и др.

Четвертый раздел содержит требования к составлению отчета об оценке имущественых прав и проведению рецензирования этих отчетов.

В то же время, Стандарт устанавливает только общие требования к процедуре оценки имущественных прав ИС. Фондом Госимущества Украины создана рабочая группа по разработке конкретной методики оценки стоимости любого объекта интеллектуальной собственности с учетом положения Стандарта.

Таким образом, мы все ближе к тому, что ИС становится для ее творца товаром и при правильном подходе – капиталом.

В соответствии с новым стандартом будут оцениваться имущественные права на литературные и художественные произведения; компьютерные программы; базы данных, интернет сайты; фонограммы, видеограммы, передачи организаций вещания; изобретения, промышленные образцы, рационализаторские предложения, торговые марки, географические указания; коммерческие тайны и др.

Данный нормативный акт позволит значительно повысить цену плодов творческой интеллектуальной деятельности физических и юридических лиц. Основные пути использования прав на интеллектуальную собственность – это лицензирование, переуступка прав и вклад в уставной капитал.

В нашу реальность входит практика выдачи банками инвестиционных кредитов, обеспеченных залогом стоимости прав на объекты интеллектуальной собственности. Для предприятия оценка интеллектуальной собственности позволяет снизить налог на прибыль, увеличить рыночную стоимость предприятия, определить размер доли при вкладе в уставной капитал, учесть стоимость объектов интеллектуальной собственности при реорганизации, ликвидации предприятия.

Новый стандарт может стать полезным подспорьем при рассмотрении споров в суде при оценке материального ущерба.

Принятие Национального Стандарта № 4 создаст рынок ценностей нематериального характера, позволит довести стоимость интеллектуальных произведений художественного и промышленного характера до уровня недвижимости.

В развитии Украины по инновационной модели немаловажная роль принадлежит малым предприятиям. А поскольку основой любой инновации является объект интеллектуальной собственности, коммерческий интерес предприятий в вопросах создания, использования, правовой охраны и экономической оценки объектов промышленной собственности, авторского права будет возрастать.    

Савонюк Р. Ю.

Кримський інститут економіки і господарського права, к. ю. н., доцент

ЗЛОЧИННІСТЬ У СФЕРІ ЕКОНОМІКИ  – ЗАГРОЗА ІННОВАЦІЙНОМУ РОЗВИТКУ МАЛОГО ПІДПРИЄМНИЦТВА

Малий бізнес на Заході репрезентовано в основному невеликими сімейними чи родинними фірмами, які сприяють не тільки підвищенню  сімейного добробуту, а й створюють мільйони робочих місць у сільському господарстві, торгівлі, сфері послуг. Їх діяльність тісно пов’язана з промисловістю, для якої малі фірми виробляють необхідну та потрібну, а головне – якісну продукцію навіть для всесвітньо відомих фірм Японії, США, Іспанії та інших країн[1, с. 81-82]. Особливість взаємовідносин держави та малого бізнесу полягає в тому, що держава нічим не ризикує, тому що не фінансує малий бізнес, але й не чинить перешкод для його законної діяльності. Головний обов’язок держави забезпечити надійний захист діяльності малих фірм, твердо справляючи при цьому,  визначені законом, податки. 

Розпад системи, яка існувала на теренах колишнього Союзу РСР, призвів не тільки до розриву усталених економічних зв’язків, але й до глибоких і різнобічних, далеко не завжди позитивних, змін у сфері економічних відносин. 

Правовою підставою для формування та розвитку вітчизняного малого бізнесу в Україні став Закон від 19 жовтня 2000 р. “Про державну підтримку малого підприємництва”, яким визначено поняття суб’єктів такого підприємництва, їх правовий статус, особливості та спрощену систему оподаткування (фіксований податок, патент), бухгалтерського обліку та звітності. Вказаний Закон (ст. 7) визначає також програму підтримки малого підприємництва відповідно до Національної програми сприяння розвитку малого підприємництва в Україні. Так, Державну підтримку малого підприємництва зобов’язанні здійснювати, створений у структурі Кабінету Міністрів України, Державний комітет з питань підприємництва, а також  органи виконавчої влади на місцях. Можлива також фінансова підтримка малого підприємництва, наприклад, на погашення отриманих кредитів для започаткування малого бізнесу.

Більшість суб’єктів вітчизняного малого підприємництва “знайшли себе” у сфері торгівлі, наданні послуг, посередницькій діяльності і значно менше – у виробничій сфері. Характерною ознакою наших малих фірм (підприємств) є те, що в своїх статутних документах переважна більшість з них вказали здійснення торгових операцій. А тому, про суттєвий вклад малого підприємництва у вітчизняну економіку, особливо  промисловість, поки що говорити завчасно.

Разом з тим, поява в Україні нових форм господарювання, розвиток приватної власності, детермінували появу раніше не відомих складів злочинів, криміналізацію економічної, господарської, фінансової діяльності, в т. ч. й у сфері малого підприємництва. Тільки за офіційними даними МВС, за  останні п’ять років (2001-2005) кількість зареєстрованих злочинів економічної спрямованості (розділ VI і VII Кримінального кодексу, далі – КК) в Україні зросла з 41779 злочинів у 2001 р. до 45107 у 2005 р., або  на 7,9%. В Автономній Республіці Крим за вказані роки злочинність у сфері економіки та фінансів зросла на 38,3%, у м. Севастополі – на 13,1% [2, с. 44, 47].

За перше півріччя 2007 р. у бюджетній сфері України відповідними службами було викрито 4,3 тис. злочинів, задокументовано 334 злочини, пов’язаних із незаконним відшкодуванням ПДВ, 36 із них – зі збитками понад 1 млн. грн. [3, с. 7]. Вже в цьому році (станом на початок серпня 2007 р.), підрозділами ДСБЕЗ України припинена діяльність 10 організованих злочинних груп у сфері економіки, де збитки склали 253,3 млн. гривень, з яких реально  відшкодовано лише 177,3 млн. гривень (або 70%) [4, с. 2]. 

Слід визнати сумнівною об’єктивність даних щодо реальної кількості злочинів в економічній сфері. Адже офіційні дані – це тільки те, що виявлено та зареєстровано, але що не завжди відповідає реальному стану злочинності. Не є секретом, що латентність, як невід’ємна складова загальної злочинності, притаманна сфері економічної діяльності, а також малого підприємництва.

За визначенням фахівців та офіційними даними МВС, у структурі  економічних злочинів, зареєстрованих в Україні за 2001 р., найбільш криміналізованими були: фінансова сфера – 19 відсотків від загальної кількості злочинів, бюджетна сфера – 16%,  агропромисловий комплекс – 15%, топливоенергетичний комплекс – 12 %, інші сфери – 24% [5, с. 20].  

У загальній структурі вітчизняної економічної злочинності за 2005 р. 39,7% складали злочини у сфері службової діяльності, 38,9% – злочини проти власності, 20,9% – злочини у сфері господарської діяльності, 4,3 – інші злочини. Звертають на себе увагу певні тенденції, а саме: якщо кількість злочинів, виявлених у сфері господарської діяльності в загальній структурі за 2002-2005 рр. майже не змінилася (20,9% у 2002 р. і 19,9% у 2005 р.), а кількість злочинів проти власності (в т. ч. – й приватної), зросла на шість з половиною відсотків – з 32,3% до 38,9% [2, с. 46]. А тому виникає закономірне питання про адекватність і ефективність діяльності відповідних державних структур, правоохоронних органів щодо надійного забезпечення захисту власності – усіх її форм, визначених  Основним Законом.

Що ж до географії та динаміки злочинності у сфері економіки, то більше всього (абсолютна кількість) злочинів  економічної спрямованості у 2005 р. було зареєстровано в Дніпропетровській області (4429), Донецькій (3379), Луганській (3222). Найбільше зростання вказаних злочинів у 2005 р., в порівнянні з 2001 р., зареєстровано в таких областях: Полтавській – на 79,8%, Одеській – на 67,1%, Сумській – на 55,5%, АР Крим – на 38,3%, Чернівецькій області – на 36,2%, Миколаївській – на 35,4%, Запорізькій – на 25,5%, Київській – на 23,7%, Херсонській – на 22,2%, Донецькій – на 17,6%, м. Севастополі – на 13,1%.  Зменшення цих злочинів за вказані роки зареєстровано в Івано-Франківській області на 18%, Тернопільській – на  12,9%, Закарпатській – на 12,2%, Вінницькій і Рівненській – на  11,4%, у м. Києві – на 9,9%, Хмельницькій області – на 7,9%, [2, с. 47].

Очевидно, що потребують додаткового осмислення та більш глибокого аналізу статистичні дані щодо тяжких і особливо тяжких злочинів економічної спрямованості. За офіційною статистикою їх кількість в Україні за п’ять років зросла з 23085 злочинів у 2001 р. до  23319 злочинів – у 2005 р. За ті ж роки їх кількість в АР Крим збільшилася на 32,3% (з 764 злочинів до 1011 злочинів, відповідно), у м. Севастополі – на 11,1% (з 144 злочинів до 160) [2, с. 48]. Закономірним є висновок про те, що ефективність боротьби зі злочинами економічної спрямованості, залежить значною мірою від компетентності, фаховості та порядності тих, хто здійснює реєстраційно-дозвільну роботу економічної та підприємницької діяльності, а також тих, хто призваний  боротися із  злочинами у цих сферах. За офіційною статистикою у 2001 р. в Україні було виявлено 186 фіктивних підприємництва (ст. 205 КК), у 2004 р. – 243, у 2005 р. – 230.  В АР Крим за 2001 р. було виявлено всього 2 фіктивних підприємництва, за 2003 – 15, за 2005 р. – 3, а севастопольські правоохоронці за п’ять років виявили всього одне фіктивне підприємництво (у 2005 р.) [2, с. 50].

За даними міністерства економіки АРК [6, с. 10-11], на 1 січня 2006 р. кількість суб’єктів малого підприємництва в автономії становила 109,9 тис., у цій сфері було зайнято 244,7 тис. чол.(в середньому 22,3 чол. – Р.С.), а темп зростання склав 104,6%. Кількість фізичних осіб – підприємців склала 93,4 тис., а кількість у них найманих працівників – 85,4 тис. (в середньому 0,7 чол. – Р.С.), сума сплачених податків на одного суб’єкта підприємницької діяльності становила 1028,9 грн., а обсяг реалізованої продукції за рік виріс на 21% і склав 7 млрд. 287 млн. грн. Всього, як вказується, у сфері  малого підприємництва автономії функціювало   14,6 тис. малих підприємств (темп зростання + 2,6%), 2 тис. фермерських хазяйств. Внесок малого підприємництва до бюджетів усіх рівнів за підсумками 2006 р. склав 334,4 млн. грн., або 20,1% від суми податків і зборів, що надійшли до звідного бюджету АРК. Там же відзначено, з посиланням на міністерство економіки України, окремі позитивні тенденції у розвитку малого підприємництва автономії: створення нових робочих місць – 59,5% (по Україні –54,2%); рівень безробіття – 6,0% (по Україні – 7,9%).

Серед проблем сфери підприємництва автономії залишилася поза увагою правопорушення і, зокрема, злочинність, яка негативно впливає на розвиток малого бізнесу в Криму, не тільки перешкоджає інноваційним проектам, а й призводить до банкрутства малих підприємств. На жаль, і в Програмі підтримки та розвитку малого підприємництва в Автономній Республіці Крим на 2007-2008 рр., затвердженої постановою Верховної Ради АРК 21 лютого 2007 р., серед її головних напрямків, також не вказано на необхідність профілактики правопорушень, не визначені заходи  попередження та запобігання злочинам у сфері малого підприємництва і без чого, на нашу думку, ефективна інноваційна діяльність не можлива [6, с. 14-16]. 

Сьогодні головна мета економічного розвитку України – подолання кризових явищ і зупинення спаду виробництва, зміцнення кредитної і фінансової системи [7, с. 55]. Злочинність у сфері економіки належать саме до таких кризових явищ нашого суспільства. Вона перешкоджає чи негативно впливає на інноваційну діяльність у сфері малого підприємництва. Актуальність і необхідність постійної профілактики та боротьби зі злочинами у сфері економічної діяльності викликана й тим, що ці злочини руйнують підвалини державності України, негативно впливають на добробут людей та є загрозою національній безпеці. 

Окрім злочинності, серйозною проблемою для національної економіки є інфляція. Для малого підприємництва інфляція не рідко стає згубною. За визначенням фахівців Агентства стратегічних досліджень, серед сучасних проблем економіки, що призводять до інфляції в Україні слід віднести такі:          1) гроші українських гастарбайтерів, переведені в Україну, та які сприяють підвищенню цін; 2) закордоні борги приватного сектору (банки + підприємства); 3) брак кваліфікованої робочої сили; 4) фізичне і моральне старіння основних активів при відсутності сприятливого регуляторного режиму їх оновлення; 5) у найважливіших сферах економічної діяльності зростання продуктивності праці відстає від зростання заробітної плати [8, с. 8].

Необхідно звернути увагу, на наш погляд, й ще на одну тенденцію, яка має безпосереднє відношення до вітчизняного малого підприємництва. Відсутність достатньої кількості робочих місць, не завжди гідна заробітна плата, а ще –несприятливі умови становлення та розвитку, а також не зовсім виважена податкова та адміністративна політика по відношенню до малого бізнесу, сприяють не тільки “відтоку мозків”, а й відтоку робочих рук до країн Європейського Союзу. Наприклад, Франція планує спростити отримання робочої візи для мігрантів певного фаху (професій). Вже в листопаді 2007 р. передбачено затвердити їх перелік. До першого переліку внесено 30 висококваліфікованих професій (в т. ч. – програмісти), до другого – 152, в т. ч. й ті, що не потребують високої кваліфікації, з пропозицією 2-х літнього поновлюваного дозволу на роботу на території всього Євросоюзу (т. зв. “Голуба карта”). Єврокомісія також запропонувала знизити податки та адміністративні бар’єри для підприємств, щоб зменшити існуючий рівень не задекларованої роботи [9, с. 11]. Безумовно відтоку робочих рук з України буде сприяти й відміна паспортного контролю в середині Європейського Союзу на сухопутних і морських кордонах з новими членами Шенгенської зони з 21 грудня 2007 р. і на повітряних кордонах – з 30 березня 2008 року.

За такого стану речей в економіці, політичній нестабільності в Україні, складно вести мову про ефективну інноваційну політику в малому підприємництві та його розвиток у регіонах, особливо, Західному.

Зрозуміло, що боротьба зі злочинами у сфері економіки та захист малого підприємництва – справа державна і головний її тягар повинна нести держава. Однак зусиль, тільки державних правоохоронних органів для успішного протистояння та подолання правопорушень і злочинності в цій сфері, буде не достатньо. На нашу думку, до справи повинні бути задіяні, окрім органів правопорядку, недержавні структури, які прямо чи опосередковано потерпають від злочинних посягань на економічну діяльність підприємств будь-яких форм власності. В основу об’єднання їх зусиль може бути покладено довгострокову (на п’ять чи десять років) Державну комплексну програму профілактики та протидії правопорушенням у сфері економічної діяльності. 
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СОДЕРЖАНИЕ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИННОВАЦИОННОГО ПРОЕКТА
Современный этап развития инновационной деятельности в крупных строительных фирмах характеризуется образованием единых научно-производственных организационных структур, которые объединяют процесс исследований, разработку решений и их реализацию в единую систему. Создание целостных научно-производственных систем, включающих исследователей, разработчиков и производственников в наибольшей степени отвечает требованиям научно-технического прогресса и потребностям рыночной ориентации строительных фирм.

Под инновационным проектом понимается совокупность действий, которая обеспечивает достижение определенных целей. Эта совокупность действий подкрепляется организационно-правовыми, технологическими и информационными и расчетно-финансовыми данными, которые необходимы для реализации инновационных целей.

Этапы создания инновационного проекта

· формирование инновационной идеи;

· разработка инвестиционного замысла;

· изучение научных, инвестиционных и технологических возможностей;

· технико-экономическое обоснование проекта;

· подготовка контрактной документации;

· подготовка проектной документации;

· строительно-монтажные работы;

· эксплуатация объекта, мониторинг технико-экономических показателей.

На этом этапе инновационного замысла следует сформировать идею нововведения и возможный план ее осуществления. Целесообразно построить дерево целей.

Инвестиционный замысел предполагает разработку плана действий, в котором определяются субъекты и объекты инвестиций, формы и источники финансирования. К числу субъектов инвестиций относятся коммерческие организации и другие хозяйствующие организации, которые используют инвестиции.

Объектами инвестиций являются: строящиеся, реконструируемые или расширяемые предприятия, здания, сооружения, необходимые для развития и становления базы предпринимательства и бизнеса.

В состав инвестиционного проекта включаются денежные средства и их эквиваленты (ценные бумаги, кредиты, займы и т.д.); земля, основные фонды, обладающие ликвидностью; имущественные права (под денежный эквивалент).

Источники инвестиций

· Собственные финансовые средства инвестора;

· Средства из государственного, регионального и местных бюджетов;

· Прямые иностранные инвестиции;

· Заемные средства, включая кредиты государства на возвратной основе и кредиты иностранных инвесторов.

После определения потенциального инвестора следует провести инвестиционную оценку, которая позволяет установить:

· предварительное изучение спроса на объекты, продукцию и услуги строительной фирмы;

· ценовую политику, уровень текущих и прогнозных цен;

· предложения по организационно-правовым формам осуществления проекта и составу участников;

· определение необходимого объема инвестиций, оценка их коммерческой эффективности;

· подготовку разрешительной документации на осуществление инвестиционно-строительного проекта (ИСП);

· разработку предварительных оценок по разделам ТЭО, включая оценку эффективности проекта;

· утверждение результатов исследования инвестиционных возможностей;

· подготовку контрактной документации на проектно-изыскательские работы (ПИР).

Оценка инвестиционных возможностей позволяет подготовить инвестиционные предложения для потенциального инвестора. Если все работы производятся за счет собственных средств (инвестор отсутствует), то принимается решение о разработке и финансировании ТЭО ИСП.

В состав процесса подготовки ТЭО входит:

- выполнение маркетинговых исследований;

- подготовка производственной программы;

- разработка разрешительной документации;

- подготовка технологических и технических решений, генерального плана;

- разработка проектно-сметной документации;

- инженерное обеспечение ИСП;

- мероприятия по охране окружающей среды;

- основные положения по организации и управлению в строительстве;

- оценка рисков;

- выбор конкретного инвестора и условий инвестирования;

- установление сроков реализации и ликвидации ИСП.

К числу основных показателей эффективности ИСП относятся:

- коммерческая эффективность, которая учитывает финансовые последствия осуществления ИСП для его непосредственных участников;

- бюджетная эффективность, устанавливающая финансовые последствия реализации ИСП для государственного, регионального или местного бюджета;

- возможна народнохозяйственная (социальная) экономическая эффективность.

Коммерческая эффективность характеризуется соотношением финансовых затрат и результатов, которые позволяют получить требуемую норму доходности. В качестве эффекта  на t-м шаге (Эt) выступает поток реальных денег. При осуществлении различных видов деятельности происходит приток Пі (t) и отток Оi(t) денежных средств. Тогда разность между ними (поток денежных средств) будет равна:

Фі(t) = Пі(t) – Оі(t),

где і=1,2,3 – виды деятельности (инвестиционная, операционная, финансовая).

Показатели бюджетной эффективности устанавливают влияние результатов осуществления ИСП на доходы и расходы соответствующего бюджета.

Бюджетный эффект (Бt) для Д-го шага реализации ИСП определяется как превышение доходов (Дt) над расходами (Рt):

Бt = Дt  - Рt

Соизмерение разновременных показателей эффективности ИСП (инновационного) производится путем дисконтирования их к ценности в начальном периоде с учетом нормы дисконта (Е).

Если необходимо сравнить различные ИСП и выбрать лучший инновационный проект, то следует это сделать с помощью таких показателей, как ЧДД – чистый дисконтированный доход или ИД – интегральный эффект, внутренняя норма доходности (ВНД), срок окупаемости и др.

По нашему мнению эти сравнительные показатели достаточно апробированы при реализации многих инновационных и ИСП, которые доказали свою экономическую эффективность и, в данном сообщении нет необходимости их раскрывать. Однако, преимущество все же остается за интегральным эффектом, который рассчитывается по формуле математического ожидания:

Эож = Эі Рі,

где Эож – ожидаемый интегральный эффект проекта;

Эі – интегральный эффект при і-м условии реализации;

Рі  - вероятность реализации инновационного проекта.

В общем виде расчет ожидаемого интегрального экономического эффекта рассчитывается по формуле:

Эож = N · Эmax + (1 - N) · Эmin ,

где Эmax и Эmin – наибольшее и наименьшее из математических ожиданий интегрального эффекта по допустимым вероятностным распределениям;

N – специальный норматив для учета неопределенности эффекта, принимается в пределах 0,3.

Учитывая особенности инновационной деятельности, оправданным является  переход на финансирование в четыре стадии:

- финансирование прикладных НИР, включая разработку аванпроекта;

- финансирование технических предложений вошедших в аванпроекты по результатам прикладных НИР, которые могут быть реализованы в составе эскизных и технических проектов;

- финансирование комплекса работ, связанных с конструированием, изготовлением и испытаниями опытного образца;

- финансирование освоения серийного производства, осуществления ИСП.

Предполагаемый инвестор, который финансирует прикладные исследования и разработки, всегда заинтересован о степени коммерческого риска вложения своих средств на создание конкурентоспособной строительной продукции.

Величина коммерческого риска сильно зависит от результативности работы научно-технических подразделений фирм при проведении прикладных НИР и выполнении опытно-конструкторских разработок (ОКР).

Предлагается оценивать результативность инновационной деятельности научно-технических подразделений строительных фирм по следующей формуле:
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где R – коэффициент фактической инновационной деятельности;

ΣЗ –суммарные затраты по законченным работам, которые пошли в серию;

Н1 и Н2 – незавершенное производство, на начало и конец анализируемого периода, грн.;

 ΣФ – фактические затраты на исследования и разработки за і-й год, грн.
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Национальная академия природоохранного

и курортного строительства, аспирант

НАУЧНЫЕ ПОДХОДЫ К ФОРМИРОВАНИЮ ПРИНЦИПОВ РАЦИОНАЛЬНОГО ПРИРОДОПОЛЬЗОВАНИЯ  КАК ФАКТОР УСТОЙЧИВОГО СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ ОБЩЕСТВА 
Современный этап развития отечественной экономики характеризуется постоянно увеличивающимися потребностями общества, что негативно отражается на экологической ситуации в стране. Поэтому сохранение природно-ресурсного потенциала на основе инновационных теоретических и методологических подходов к формированию системы рационального природопользования является основным условием для устойчивого социально-экономического развития общества.
Понятие «природопользование», по мнению российского профессора и академика  П.Я.Бакланова, длительное время широко употреблялось для характеристики воздействия человека на природу, не будучи обоснованным с научной точки зрения [3, с.4]. Дефиниция понятия «природопользование» была дана в 1969 году русским профессором Ю.Н.Куражковским, который впервые определил природопользование как науку, задачи которой сводятся к разработке общих принципов осуществления деятельности, связанной либо с непосредственным пользованием природой и ее ресурсами, либо с изменяющими ее воздействиями. Разработка общих принципов природопользования направлена на  обеспечение единого подхода к природе как к всеобщей основе труда [7, с.6]. 

Таким образом, для достижения сбалансированного взаимодействия природы и общества необходимо выявить принципы природопользования, которые бы обеспечили рациональное использование природных ресурсов человеком. Предложенный Э.А.Арустамовым принцип системного подхода к природопользованию является, по мнению автора, наиболее обобщающим и  предусматривает комплексную, всестороннюю оценку воз​действия общества на среду и ее ответных реакций [1, с.130]. Украинские исследователи Г.В.Черевко и М.И.Яцкив считают, что рациональное природопользование должно базироваться на таких принципах, как планомерность, пропорциональность и оптимальность [6]. Причем под планомерностью следует понимать экономическую функцию государства по управлению и регулированию экологических и экономических отношений и пропорций. Такая функция предусматривает как разработку и выполнение плановой системы взаимоувязанных показателей, так и действенный контроль за их реализацией. В соответствии с указанным принципом природопользования в разных странах мира существует эколого-экономическая законодательная база, регулирующая взаимоотношения природы и общества на уровне центральных и местных органов власти. Так, в Украине сформировалась законодательная система в сфере охраны окружающей природной среды, составной частью которой является законодательство страны. Основу этого законодательства, по мнению М.А.Хвесика, Л.М.Горбача, Ю.П.Кулаковского [5, с.91-92] составляют нормы Конституции Украины относительно данного вопроса, Земельный  кодекс Украины, Водный кодекс Украины, Лесной кодекс Украины, Закон Украины «Об охране окружающей природной среды» и другие нормативно-правовые акты природоохранного характера. В соответствии с Законом Украины «Об охране окружающей природной среды» установлены следующие принципы охраны окружающей природной среды:

- приоритетность требований экологической безопасности

- гарантированность экологически безопасного положения для жизни и здоровья людей;

- экологизация материального производства;

- научно-обоснованное согласование экологических, экономических и социальных интересов общества;

- сохранение пространственного и видового разнообразия и целостности природных объектов и комплексов;

- научное обоснование нормирования влияния хозяйственной и иной деятельности на окружающую природную среду;

- взимание платы за специальное использование природных ресурсов, за загрязнение окружающей природной среды и снижение качества природных ресурсов;

- решение проблем охраны окружающей природной среды на основе широкого международного сотрудничества  и др. [5, с.92].

К сожалению, современные реалии таковы, что изложенные в законе принципы не всегда учитываются субъектами хозяйствования при использовании различных видов природных ресурсов. Это связано как с несовершенством экологического законодательства в Украине, так и с низким уровнем жизни населения, которое вынуждено заботиться в первую очередь о достижении экономической выгоды, при этом избегая экологической ответственности. 

Принцип оптимизации природопользования, по мнению Э.А.Арустамова, заключается в принятии наиболее целесообразных решений в использовании природных ресурсов и природных систем на основе одновременного экологического и экономического подходов, прогноза развития различных отраслей и географических регионов [1, с.131]. Т.А.Сафрановым, в рамках детальной классификации принципов природопользования, были предложены такие пути оптимизации природопользования, как объединение социальных, экологических и экономических критериев природопользования;  единство охраны природы и ее рационального использования; превентивная, а не исправляющая система мер при использовании природных ресурсов; учет современных реалий, анализ всех возможных последствий ликвидации экологически опасного объекта; экономическая выгода природоохранных мероприятий; согласованность природоохранных мер между смежными регионами [4, с.15].

Пропорциональность природопользования предполагает установление взаимосвязи между количеством изъятых из природной системы ресурсов и мероприятиями по ее восстановлению [6]. При этом экономически высокоразвитые страны, в стремлении сохранить собственный запас природных ресурсов, стремятся к использованию природно-ресурсного потенциала экономически слабо развитых стран, выплачивая им цену за причиненный экологический ущерб, но сохраняя, таким образом, собственный природно-ресурсный потенциал. В результате таких действий  возникает диспропорция количественного и качественного использования природных ресурсов в рамках отдельных географических территорий. 

Российский ученый Э.А.Арустамов выделяет также принцип опережения темпов заготовки и добычи сырья по сравнению с темпами выхода готовой продукции, который основан на снижении количества образующихся отходов в процессе производства и предполагает прирост продукции не за счет вовлечения в использование новых масс природных ресурсов, а за счет более полного их использования путем ресурсосбережения и совершенствования технологических процессов [1, с.131]. Принцип гармонизации отношений природы и производства предполагает создание и эксплуатацию природно-технических, геотехнических или эколого-экономических систем, представляющих собой совокупность какого-либо производства и взаимодействующих с ним элементов природной среды, обеспечивающих, с одной стороны, высокие производственные показатели, а с другой – поддержание в зоне своего влияния благоприятной экологической обстановки, максимально возможное сохранение и воспроизводство природных ресурсов [1, с 131-132]. 

Украинскими учеными Б.В.Буркинским, В.Н.Степановым, С.К.Харичковым  [2, с.78-87] были предложены методологические принципы эконологии – науки об экономико-экологических системах и объектах как целостных взаимосвязанных и взаимообусловленных системах. Украинские ученые целенаправленно сделали акцент на  методологических принципах познания эколого-экономических объектов, таких как принцип объективности экономико-эконологического подхода к процессам взаимодействия общества и природы, который обуславливает необходимость объективного рассмотрения во взаимосвязи, как различий, так и единства природы и общества [2, с.78]. Принцип единства и многообразия экономико-экологических систем  основан на всеобщем законе единства и борьбы противоположностей и предполагает, что подсистемы «экономика» и «экология» обладают многими противоположными сторонами и тенденциями в развитии, но они едины во взаимосвязи и взаимозависимости друг от друга. При этом многообразие взаимоотношений и причинных связей в экономико-экологической системе проявляется не только между подсистемами «экономика » и «экология», но и внутри и по всем уровням – от макропроцессов, до микропроцессов [2, с.79].  Принцип эмерджентности (степени отличия свойств системы от свойств ее отдельных элементов) и синнергических эффектов в экономико-экологических системах проявляется в усилении общего эффекта взаимодействия систем «экономика» и «экология». Принцип симметрии предусматривает существование и становление тождественных моментов в определенных условиях и в определенных отношениях между различными противоположными состояниями явлений мира. С принципом симметрии тесно связан принцип инвариантности (способности системы сохранять свои характерные свойства при определенном изменении экологических условий и хозяйственной деятельности), кореллирующей такие отношения событий, которые обусловлены законами природы и экономики [2, с.81-82]. Принцип неопределенности приобретает исключительно важное значение при прогнозировании последствий реализации крупных хозяйственных программ. Принцип дополнительности связан с необходимостью решения противоречий развития экологической и экономической наук, которые могут возникать в связи с отсутствием единого категориального аппарата в системе природопользования. Обобщенным методологическим принципом эконологии как науки  украинские ученые называют принцип структурных уровней, который предполагает установление объективной иерархической упорядоченности многообразия уровней эколого-экономической системы [2, с.86-87]. 

Таким образом, использование какого-либо природного ресурса должно быть направлено не только на удовлетворение все возрастающих потребностей общества, но и на сохранение и воспроизводство природных ресурсов, что, по мнению автора, возможно на основе практической реализации  принципов рационального природопользования.
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развитие кадрового инновационного потенциала отрасли

Важное место в процессах инновационного развития отрасли занимает оценка инновационного потенциала кадрового состава  и подготовленности кадров к переходу на инновационное направление развития экономики Украины и повышение уровня инновационной культуры.

Экспертный анализ показывает, что эффективность реального сектора экономики определяется на 49% внедрением результатов научно-технических исследований и разработок, на 27% рабочей силой и на 24% - капиталом. На долю новых или усовершенствованных технологий, продукции, оборудования, содержащих новые научные решения в ведущих странах мира приходится от 70 до 85% прироста ВВП.
Выбор определенного стратегического направления развития на основе реализации конкретных типов инноваций определяет совокупность требований к персоналу. Поэтому оценка кадрового потенциала с точки зрения способности его реализовать выбранную стратегию развития актуальная проблема, эффективность решения которой непосредственно влияет на риски реализации стратегии развития.

Исследования и разработки – это только один из элементов инновационного цикла: исследование – разработка – производство – реализация. Прежде, чем определять свою потребность в кадрах, занятых в инновационном цикле, предприятие должно идентифицировать свой уровень развития. Стратегия развития предприятия должна соответствовать инновационному уровню развития, можно выделить три уровня развития:

· первый уровень соответствует предприятию, которое не имеет опыта выпуска высококачественной продукции на основе современных технологий. В этом случае главная задача – научиться использовать современные технологии. Необходимо повышение квалификации инженерного и производственного персонала до уровня, необходимого для освоения современных технологий, повышение уровня организации производственного цикла, формирование систем контроля за качеством выпускаемой продукции, изучение возможностей современных технологий и оборудования, поиск и приобретение по лицензиям оборудования и технологий. Соответственно, на предприятии должны появиться специалисты, которые могут обеспечить решения данных задач. Необходима организация новых служб маркетинга, трансферта технологий.

· второй уровень соответствует предприятию, имеющему опыт в освоении и производстве инновационной продукции, умении совершенствовать современные технологии с целью наиболее эффективного с экономической точки зрения их использования. На предприятии должна быть развита инфраструктура, необходимая для организации производства инновационной продукции, налажены кооперационные связи с разработчиками технологий с целью развития возможностей для адаптации новых технологий, освоения новыми производственными процессами, сформирована база для проведения мониторинга квалификации персонала. Для соответствия этому уровню инновационного развития предприятия, необходимы специалисты, имеющие опыт успешного освоения инновационных технологий, организации серийного производства инновационной продукции, маркетологи, умеющие сформулировать стратегию продвижения инновационной продукции на рынок.

· третий уровень соответствует предприятию, имеющему потенциал реализации инновационной стратегии развития на основе организации производства продукции, использующего передовые научно-технические достижения, при качественном освоении технологий их воспроизводства. Создание и реализация проектов мирового уровня конкурентоспособности, систематическая работа по мониторингу мировых технологий с целью изучения основных тенденций их совершенствования. Формирование стратегических союзов по разработке принципиально новой продукции и технологий. Организация промышленного производства и создание технологической цепочки, для решения которых требуются специалисты мирового уровня на всех этапах инновационного цикла, интенсивные связи научно-исследовательскими институтами, университетами. Среди факторов, способствующих  этому процессу выделим:

1. обучение персонала должно помочь ему глубоко освоить современные технологии. Персонал должен быть ориентирован администрацией на понимание жизненной необходимости для предприятия технологического развития. Положительный результат может быть получен только при творческом отношении персонала к обучению.

2. недостаток полной информации о технических альтернативах. Предприятие не знает, как сформировать стратегию развития адекватную сложившимся условиям.

3. кумулятивность траектории технологического развития. Идет процесс накопления опыта, освоения навыками изучения опыта инновационного развития других компаний. Персонал предприятия должен иметь возможность получения информации об опыте развития основных конкурентов.

4. отсутствие стандартных приемов и методов обучения. Инновации и процесс обучения зависят от особенностей технологий, которые необходимо изучать. Одни технологии требовательны к оборудованию, для других важны тактические элементы. Технологические возможности развития для одного вида производства сложно использовать для других видов производства. Модель поддержки инноваций узкоспециализированная.

5. необходимость взаимозависимых и обусловленных связей между предприятиями-партнерами. Наиболее важны прямые взаимосвязи с поставщиками ресурсов, комплектующих, покупателями производимой продукции, конкурентами, разработчиками технологий, учебными заведениями, научно-исследовательскими институтами. Множество связей возникает неформально, и не формируются рынком. Там, где информация и навыки сконцентрированы, возникает набор связанных видов деятельности, кластеры предприятий. Усиление кластерных эффектов содействует ускорению технологического развития. Специфика технологий определяет уровень взаимодействия с внешними источниками знаний, уровень затрат, продолжительность освоения, возможные риски.

6. мультипликативность  технологического развития. Простейший уровень необходимый для производства – набор знаний (ноу-хау). Для предприятия вполне возможно использование импортных технологий без глубокого изучения составляющих ее элементов. Однако, это не оптимально для стратегии технологического развития. Без детального изучения технологии предприятия останется в зависимости от внешних источников. Развитие ноу-хау это важная часть инноваций и обучения. Оно позволяет предприятию выбрать необходимые ему для развития новые технологии, снизить затраты на их освоение, совершенствовать их на основе собственных знаний.

7. трансферт технологий. Дает важный начальный вклад в технологические инновации, но пассивное их использование не даст оптимального экономического эффекта. Поэтому в структуре затрат на технологическое развитие предприятия на всех этапах инновационного развития исследований и разработки должны быть в числе приоритетных направлений.

Эффективность инновационного развития предприятия в значительной степени определяется интеллектуальным потенциалом персонала, выраженный не только квалификацией, но и мотивацией. Работа по оценке инновационного кадрового потенциала отрасли должна выполняться в тесном контакте с управлением кадрами в отраслевых министерствах, предполагает анкетирование предприятий отрасли. В процессе можно выделить  следующие этапы работы:

· систематизация понятий: инновационный потенциал предприятия, уровень инновационной деятельности предприятия, кадровый инновационный потенциал предприятия, уровень инновационной культуры на предприятии,

· анализ подходов к оценке инновационного потенциала кадрового состава предприятия, разработка критериев оценки кадрового инновационного потенциала,
· разработка методики для оценки кадрового инновационного потенциала отрасли, которая будет учитывать участие сотрудников в инновационных коллективах, уровень подготовки персонала в инновационной сфере, вопросы интеллектуальной собственности, возможности быстрой организации высокотехнологичного производства наукоемкого продукта,

· разработка форм и анкетирование предприятий отрасли и обработка результатов.

В результате реализации анкетирования предприятий и оценки кадрового инновационного потенциала предприятий отрасли возможно проведение мониторинга с целью анализа динамики развития кадрового инновационного потенциала.

Сухов А.К., Дмитриев В.А.

Севастопольский филиал Южного
 института поддержки эксплуатации АЭС,

д.т.н., профессор

ЭНЕРГОСБЕРЕГАЮЩАЯ ИННОВАЦИЯ – ГРАДИРНЯ

Предлагается  замена традиционных градирен БВГ-600 на новые, более экономичные  градирни - эжекторно-вихревые (ГЭВС) - с производительностью 600 м3/ч. 

1.Проектная организация (патентодержатель) - Севастопольский филиал Южного института поддержки эксплуатации АЭС (СФ ЮИПЭ АЭС) с ЧП «Эжектор». 

Ответственность: проектно-сметная документация, согласование совместно с Заказчиком решений и показателей проекта с СЭС, экологией, пожарным надзором, охраной труда (при необходимости), защита проекта в экспертизе. В дальнейшем авторский надзор за всеми работами и инженерное сопровождение на гарантийный период в 24 месяца.  

2.Исполнитель:

Механический завод МО РФ (Севастополь) – изготовление градирни ГЭВС-600. 

ОАО «ЦКБ Таврия» - поставка ГЭВС-600, монтаж, пуск, наладка, сдача объекта «под ключ».

3. Принцип работы ГЭВС-600.

  ГЭВС основана на принципе действия водовоздушных эжекторов, образованных в кольцевом зазоре между вытяжной шахтой и наружной обечайкой. Техническая оборотная вода, проходя модуль, захватывает наружный воздух, диспергируется, получая развитую поверхность для теплообмена. При этом из 1 литра воды образуется до 4 м2 площади теплообмена. Техническая вода охлаждается, а увлажненный нагретый воздух направляется в цилиндрическую камеру (шахту), где преобразуется в вихревой поток, а сепарированные капли конденсата стекают в водосборник. Осушенный воздух удаляется в атмосферу. ГЭВС просты в изготовлении и монтируются в виде системы  модулей с производительностью технической воды  в зависимости от потребностей производства. Управляя давлением охлаждаемой воды перед соплами форсунок эжекционной камеры, можно изменять основные характеристики ГЭВС. 

4. Основные преимущества применения ГЭВС:

· Модуль ГЭВС представляет малогабаритную конструкцию, что позволяет установить его на небольшой производственной площади.

· В связи с отсутствием вентиляторной группы модуль ГЭВС прост в эксплуатации и не требует постоянного обслуживающего персонала. 

· Профилактический ремонт доступен производственными силами предприятия. 

· В связи с применением эжекторно-вихревого эффекта ГЭВС позволяет увеличить степень охлаждения технической воды до 50% (в летнее время) и уменьшить ее потери до 20% по сравнению со штатными вентиляторными градирнями такой же производительности.

· В связи с экономией электроэнергии и объема технической воды, простотой конструкции и эксплуатации, отсутствием постоянного обслуживающего персонала окупаемость установки составляет 10-12 месяцев при стоимости одного модуля ГЭВС (производительностью до 150 м3/ч и толщиной конструкционного материала в 5 мм) – 170-200 тысяч гривен.

· Происходит улучшение экологической обстановки на прилегающей территории в связи с уменьшением выброса влаги в атмосферу.

· Ориентировочные сроки поставки в зависимости от состава градирни-2-4 месяца.

 
5. Теплотехнические показатели ГЭВС-600:

· производительность одного модуля по техводе-150 м3/ч;

· гидропроизводительность всей градирни с 4 модулями-600 м3/ч;

· теплоотбор (перепад температур)- летом 3-5 0С, зимой  до 10 0С.

Основные технические характеристики ГЭВС

1. Тип – Эжекторно – вихревая градирня.

2.  Электровентиляторы отсутствуют.

3.  Работает при напоре насоса охлаждаемой воды в 0,2-0.3 МПа.

4.  Удельная поверхность теплообмена – 4000 м2/м3.

5.  Перепад температуры воды в летний период  3-50 С,

                                                      в зимний период до 120 С.

6.   Коэффициент эжекции до 500.

7.   Металлоемкость (при толщине металла Ст3 -3мм)- 22 кг/м3.

8.   Удельная занимаемая площадь – 0,1 м2/м3 .

9.   Высота от основания – 5 метров.

10. Потеря воды на унос и испарение - 0,7%.

11. Срок службы – 30 лет.

12. Профилактический ремонт доступен производственным 

      силам предприятия.

13. Окупаемость градирни в течение 10-12 месяцев.

14.  Годовой экономический эффект не менее 20 млн. гривен.

Таблица 1

Сравнение основных параметров штатной градирни БВГ-600 с ГЭВС-600.

	№ п/п
	Параметры
	Единицы

измерения
	БВГ-600
	ГЭВС-600

	1
	Высота
	м
	4,7

(без бассейна)
	5.0

(с шахтой)

	2
	Ширина
	м
	5,0
	6,0

	3
	Длина
	м
	8,2
	6,0

	4
	Расход технической воды
	м 3/ч
	600
	600

	5
	Коэффициент эжекции
	-
	-
	500

	6
	Перепад температур
	0С
	2,5 –летом,

7,0 - зимой
	(3-5) –летом,

до 10-зимой

	7
	Наличие вентиляторов
	штук
	02

(по 30 КВт)
	нет

	8
	Масса без воды
	тонн
	7,0
	4,0

каждого модуля

	9
	Стоимость изготовления
	В тыс.грн

для одного

модуля
	-
	170

при толщине

металла 4 мм


Бурцев В.К., Украинский морской институт
Маньковский С.В., магистр,
 Институт экономики и права

КАЛЬКУЛЯЦИЯ ЭНЕРГОСБЕРЕЖЕНИЯ В БЫТУ

Постоянное увеличение стоимости топлива,  используемого тепловыми электростанциями, и общие тенденции в экономике ведут к  увеличению стоимости отпускаемой электроэнергии для конечного потребителя. За последние 10 лет стоимость одного кВтхчаса электроэнергии повышалась несколько раз,  а вырабатываемой энергии уже не хватает для обеспечения запросов многочисленных потребителей. Поэтому весьма актуальным становится вопрос  о снижении потребления электроэнергии. Ниже предлагаются рекомендации, подтверждаемые расчётами,  для общедоступной экономии электроэнергии в быту.

Применение люминесцентных источников света. Можно начать экономить с малого: например,   замены обычных ламп накаливания на энергосберегающие источники света. Замена традиционных ламп накаливания на новые источники света дает ощутимую экономию (конечно же,  в виде платы за электроэнергию).

Повсеместная замена ламп накаливания  (стоимостью 1-2 грн.) сдерживается высокой стоимостью экономичных источников света (15-20 грн. за штуку.)  Но эти затраты окупаются  в течение 3 - 5 месяцев (в зависимости от интенсивности  использования освещения).

Например:  энергосберегающий источник типа «Комета» фирмы UES, работающий на принципе люминесцентного свечения при мощности 13 Вт эквивалентен лампочке накаливания мощностью 65 Вт. Иными словами, энергопотребление  уменьшается в 5 раз.

Срок службы  современных ламп накаливания от 500 до 1000 часов работы. Срок службы энергосберегающих ламп не менее 8000 часов. Поскольку экономичные лампы служат в 8 раз дольше ламп накаливания, то их придется в среднем  в 8 раз  реже менять.

КПД  источников освещения определяется как отношение светового потока к потребляемой мощности. Для ламп накаливания типовым  КПД является величина 5-20 люмен/Вт.

Применение светоизлучающих диодов. Еще больший эффект дают новые  источники на светоизлучающих диодах повышенной яркости (СИД), КПД  которых может достигать 20 - 80 люмен/Вт. Потребление энергии  в случае СИД - источников почти  в 10 раз меньше, чем обычных ламп накаливания. 

Например,  источник света из 15 СИД общей мощностью 1 Вт дает световой поток 43 люмена и эквивалентен 40Вт-ной лампочке накаливания.  Рыночная цена такого источника света 35 грн. 

СИД - источник  разработан под стандартный цоколь на напряжение 2230В и может заменять обычные лампы. Конечно же, стоимость источников на светодиодах выше энергосберегающих ламп.

Срок службы СИД - источников  не менее 100 тыс. часов (порядка 15 лет).

Численный эксперимент. Был проведен экономический расчет замен  ламп накаливания на экономические источники освещения в здании Украинского морского института (Севастополь, ул. Рыбаков, 5).

Этапы расчёта.

1. Определение количества  ламп накаливания во всем здании.

2. Нахождение среднего времени работы каждого светильника.

3. Анализ вариантов: замена  ламп накаливания на тот или иной энергосберегающий источник освещения. При этом замена ламп в светильниках должна происходить по следующему принципу:

· в аудиториях - на энергосберегающие лампочки мощностью 20Вт, эквивалентные по светоотдаче лампам накаливания мощностью 100Вт, установленные в светильниках.

· в коридорах, туалетах, лестничных клетках, включая дежурное освещение –на  СИД - источники света мощностью 2 Вт.

4. Все результаты сводятся в итоговую таблицу.

 Выводы. Всего предлагалось заменить 244 лампы накаливания различной мощности. В результате получилась годовая экономия оплаты электроэнергии, равная  9637 грн.  при стоимости одного кВтхчаса  электроэнергии 0,39 грн. Срок окупаемости затрат 4-5 месяцев.

Маркевич А.И.  
Директор ООО "Аквалит"

РЕШЕНИЕ ПРОБЛЕМ ЭНЕРГОСБЕРЕЖЕНИЯ ПРИ СТРОИТЕЛЬСТВЕ 
В окрестностях г.Севастополя находятся большие запасы минерального сырья нумулитовые, машанковые, мраморовидные известняки. Это сырье используется для добычи крупных пильных и мелких блоков и другой продукции. 

Блоки используются как ограждающие конструкции при строительстве жилых и общественных зданий Но использование этих материалов в строительстве не решает актуальнейших задач -уменьшение энергозатрат при эксплуатации, уменьшение материалоемкости, снижение нагрузок на фундаменты, создание благоприятного микроклимата для улучшения качества жизни людей.
С введением в Украине новых нормативных документов в строительстве в соответствии с Европейскими стандартами, направленными на уменьшение энергозатрат при эксплуатации зданий и сооружений в 3 раза, стало очевидно, что нужны новые подходы к рациональному использованию минерального сырья.
Минеральные ресурсы (известняки) Севастополя и Крыма являются нашим национальным богатством, их необходимо перерабатывать комплексно и рационально, с целью получения эффективных теплоизоляционных, отделочных материалов, извести, высокодисперсных наполнителей для использования в различных отраслях промышленности. 

В настоящее время в карьерах Севастополя и Крыма ведется добыча крупных и мелких блоков открытым способом, что делает их по сравнению с другими стеновыми материалами относительно дешевыми. Что, в свою очередь, стимулирует строителей использовать эти материалы для строительства новых зданий. Делается это для сиюминутной выгоды, так как дома, построенные из этих материалов, не соответствуют действующим нормам по теплозащите. 

Перерасход топлива для отопления таких домов оказывает неблагоприятное воздействие на окружающую среду, ведет к огромным финансовым затратам и экологической катастрофе.

Большая часть жилого фонда Севастополя, построенного в 60-е годы XX века представлена домами низкой застройки 3-5 этажей, стены которых выполнены из блоков плотного известняка. Срок эксплуатации этих домов истек. К тому же эти дома вызывают большие проблемы в эксплуатации, так как не соответствуют современным требованиям по теплосбережению. Термосопротивление ограждающих стен в этих домах находится на уровне 0,6-0,8 м2 °С/Вт. 

Особо следует отметить, что нормативные требования к термическому сопротивлению стен с введением в действие с 1 апреля 2007 г. ДБН В.2.6-31:2006 „Конструкции будинків i споруд. Теплова ізоляція будівля" составляет для IV климатической зоны (к которой относится Севастополь и южный берег Крыма) 2,0 м *С /ВТ.
В этих условиях следует совершенствовать и наращивать производство изделий из теплосберегающих материалов и в первую очередь из силикатного автоклавного газобетона, так как за этим материалом будущее в отечественном строительстве, так как позволяет строить современные многоэтажные здания в 16-17 этажей
Ветхое жилье старой застройки процент, которого увеличивается, целесообразно будет разбирать, а стеновые блоки из известняка должны подлежать утилизации На освободившихся площадях могут быть построены современные высотные здания.
Предприятие ООО «Аквалит» готово предложить конструкторские решения и изготовить все виды машин и механизмов, необходимых для переработки бывших стеновых блоков, в высокодисперсные наполнители, являющиеся прекрасным сырьем для производства штукатурных, шпаклевочных, кладочных, клеевых, гидроизолирующих и прочих составов, необходимых для строительной отрасли Украины.
Также наше предприятие готово использовать полученное сырье для собственного производства.

Предприятие ООО «Аквалит» является пионером в вопросах комплексной переработки карбонатного сырья Крыма с целью получения эффективных, теплосберегающих отделочных экологически чистых материалов XXI века. Обладает необходимой для осуществления данного проекта информацией, собственным опытом, материально-технической базой
При государственной инвестиционной поддержке проект может быть осуществлен в течение одного-двух лет Срок окупаемости 1-2 года.
В 1996 году в Украине была принята государственная межотраслевая научно-техническая программа «Разработка и внедрение в строительство сухих строительных смесей в 1996-2000 гг.».
Возникла новая подотрасль в промышленности строительных материалов Украины.
Севастопольское предприятие ООО «Аквалит» проявило собственную инициативу, включившись в выполнение государственной программы. Предприятие ООО «Аквалит» является первым в Крыму и до настоящего времени единственным отечественным производителем полимер-минеральных отделочно-шпаклевочных составов (ПМОШ), под товарной маркой «Аквалит».

При производстве сухих смесей, в качестве наполнителя используется известняк и образующиеся отходы во время добычи крупных и мелких блоков в карьерах г. Севастополя.
ООО «Аквалит» - лауреат всеукраинского конкурса «Вища проба». Победитель конкурса «100 лучших товаров Украины - 2007» Член оргкомитета по проведению III Международного научно практического семинара «Теория и практика производства и применения ячеистого бетона в строительстве», который состоялся в Севастополе 12-14 сентября 2007 г.
Ефремова А.А.

Крымский экономический институт ГВУЗ 

"Киевский национальный экономический 

университет им. В.Гетьмана"
ПОТЕНЦИАЛ ПРЕДПРИЯТИЯ КАК ОБЪЕКТ УПРАВЛЕНИЯ

Управление производственным потенциалом предприятия – достаточно новая и, без сомнения, интересная сфера экономического исследования  последнего десятилетия. Развитие рыночных принципов хозяйствования в рамках национальной экономики дало толчок к созданию новых адекватных практике менеджмента методов анализа и оценивания возможностей предприятия  с учетом отечественной и зарубежной практики экономической диагностики внутренней и внешней среды организации.

Цель изучения вопросов управления производственными и финансовыми возможностями состоит в том, чтобы содействовать развитию практических навыков по вопросам формирования и методов оценки потенциала  промышленного предприятия в условиях рыночной экономики.

Предприятие как объект управления – это сложная, динамичная, производственная, социально-экономическая, техническая и организационная система, открытая для воздействия внешней среды.

В производственном процессе предприятие соединяет различные материальные и трудовые ресурсы, между которыми существует множество связей. Предприятие является многоэлементным созданием и делится, в зависимости от используемой основы разделения, на множество элементов (подсистем).

В зависимости от объектов управления можно выделить подсистемы управления: производственными процессами, материально-техническими ресурсами, трудовыми кадрами, информационными ресурсами и т.д.

Сущность управления состоит в  достижении предприятием его цели при минимальном использовании ресурсов и максимальном выходе целевого продукта.

Системный подход – это методология исследования объектов как систем, которые позволяют в современных условиях хозяйствования повысить организованность, качество  и эффективность управляемых объектов.

Одной из главных составляющих такой системы является инновационный потенциал предприятия, который представляет собой основной рычаг дальнейшего развития производственного предприятия.

По словам В. Александровой [1]: важной составляющей инновационного потенциала является научно-технический потенциал. Сравнение с зарубежными странами позволяет выявить, на каком этапе мы находимся с точки зрения возможностей использования научного потенциала. Например, у нас в стране на 10 тыс. занятого населения приходится 55 научных сотрудников и 41 непосредственный исследователь. В зарубежных странах этот показатель совершенно иной. Например, в США количество научных работников на 10 тыс. занятого населения составляет цифру в 70-76 человек, в Германии – 126, в Японии – около 90. Но при этом исследователей в европейских  странах примерно столько же, сколько и у нас. 

То есть, можно считать, что мы имеем численность кадрового состава, который может обеспечить научно-технические разработки на уровне, соответствующем уровню зарубежных стран [1].

Возвращаясь к инновационному потенциалу на производственном предприятии, как к одной из составляющих общего потенциала предприятия, необходимо отметить, что есть, в некотором роде, и негативные стороны восприятия инноваций предприятием. 

Темпы научно-технического (инновационного) развития производства зависят от того, насколько производственная система готова воспринять то или иное нововведение. Восприятие нововведения может иметь форму признания нововведения, когда производственная система заинтересована и подготовлена к его внедрению, или запрет разработки, когда она противоречий  интересам предприятия или когда производственная система не готова к его внедрению. Степень признания и запрета нововведения может быть разной в зависимости от состояния влияющих факторов, которые обуславливают признание, и факторов, которые обуславливают запрет. Если влияние этих факторов сбалансировано, производственная система будет индифферентна к внедрению инноваций.

Для продуктивного внедрения инноваций на производственном предприятии необходимо провести ряд мероприятий аналитического характера. Производственная система является социально-технической, поэтому для определения влияния системных свойств на восприятие целесообразно сформулировать адекватную ей систему факторов, которая включает: общесистемные факторы восприятия; факторы восприятия технологической системы, факторы восприятия организации и факторы восприятия персонала. 

Итак, общесистемные факторы содействуют нововведению, если оно получило признание. Для технологической системы признание инновации проявляется в том, что эта система открыта для нововведения, осуществляется на тех или иных участках. Подводя к повышению эффективности технологической системы, нововведения не требуют существенной модификации участков их системы. Признание инновации несет характер прогрессивного восприятия. Признание нововведения персоналом означает его поддержку.


[image: image24]
Подводя итог по всему вышеизложенному, можно сказать, что потенциал предприятия как объект управления – это большая и сложная система, которая представлена различными рычагами управления. Эти рычаги, в свою очередь, являются неотъемлемыми звеньями одной цепи, которые дополняют друг друга.

Инновационный потенциал предприятия (нововведения) представляет собой структуру, которая состоит из: финансового потенциала, кадрового потенциала, технико-технологического потенциала, мотивационного потенциала, рыночного потенциала, интеллектуального потенциала, информационного потенциала, коммуникационного потенциала, научно-исследовательского потенциала. 

И только синхронное взаимодействие всех этих составляющих потенциала предприятия поможет организовать стабильное функционирование и развитие промышленного предприятия. 
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СОЗДАНИЕ ЭФФЕКТИВНОЙ  СИСТЕМЫ УПРАВЛЕНИЯ ЗАТРАТ НА  ПРОМЫШЛЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЯХ
Экономическое состояние украинских предприятий показывает, что их функционирование в непредсказуемых условиях современного периода, изменённой конъюнктуры рынка зависти от наличия на предприятиях такой организационной структуры, которая смогла бы облегчить негативное влияние окружающей среды.

Характерными чертами современной предпринимательской среды является сложность, многостадийность, динамизм, всё больший уровень глобализации. Обеспечение эффективности функционирования предприятий при таких условиях нуждается в постоянном совершенствовании методов и техники управления предприятиями. Одной из самых важных и самых сложных проблем в этой связи является проблема управления затратами на промышленных предприятиях Украины. Именно от уровня и динамики расходов зависят на только финансовые результаты отдельных предприятий, но и эффективность формирования национального дохода на уровне государства в целом. [1]

Специалисты и менеджеры по учёту затрат несут большую ответственность за решение заданий определения производственных затрат с целью устранения или сокращения видов деятельности, которые не приносят отдачу в виде прибыли. Они должны обеспечить такую систему управления затратами, имеющую точные учётные данные, которые необходимы для управленческих целей, для определения показателей эффективности, принятия стратегических решений по ценообразованию, составу продукции, технологических процессов и разработки новых товаров.

Одни учёные делают акцент при анализе процессов управления затратами на  необходимость улучшения информационного обеспечения управления предприятием в условиях нестабильной рыночной среды, а также на передачу экономической информации менеджерам различных уровней управления с целью планирования, анализа и контроля расходов, доходов и финансовых результатов предприятия и принятия эффективных управленческих решений.

Другие учёные считают, что,  начиная анализ и планирование затрат лишь с момента приобретения материально-технических ресурсов, предприятие теряет способности использовать в своих интересах возможности влияния на расходы поставщиков. [1]

Система управления затратами предприятия должна основываться на усовершенствованных формах и методах контроля и управления затратами. В практике деятельности предприятий разных отраслей народного хозяйства имеется несколько методов планирования и учёта затрат  и связанного с ними контроля.

Изучение положительных и отрицательных сторон отдельных методов контроля затрата позволяет определить реальные пути построения управления затратами производства в современных условиях.

Рассмотрим условный пример, построенный на интегрированных показателях деятельности предприятия машиностроительный отрасли. За основу взяты показатели расходов определённого центра прибыли. (табл. 1).

Таблица 1. Отчёт о прибылях и убытках центра прибыли.

	№
	Показатели маржинального финансового отчёта
	Отчётный период
	Базовый период
	Отклонения

(+,-)

	1
	Продажа от реализации, тыс. грн.
	987
	846
	141

	2
	Переменные затраты, тыс. грн.
	595
	510
	85

	3
	Доля переменных затрат, в %
	85
	83
	2

	4
	Маржинальный доход, тыс. грн.
	392
	336
	56

	5
	Пост. управл. Затраты, тыс. грн.
	103
	103
	0

	6
	Доля постоянных затрат, в %
	15
	17
	-2

	7
	Прибыль, тыс. грн.
	289
	233
	56

	8
	Точка безубыточности, тыс. грн.
	258
	258
	0

	9
	Запас финансовой мощности, в %
	74
	70
	4

	10
	Эффект производственного рычага, в %
	1,36
	1,44
	-0,08

	11
	Рентабельность производства, в %
	29
	27
	2


Анализируя данные таблицы, можно сделать следующие выводы: с изменением результативности деятельности предприятия изменяются определённым образом все показатели. Используя данные приведённого отчёта, можно достаточно оперативно управлять переменными расходами и маржинальным доходом. Это даст возможность в значительной мере улучшить систему управления на предприятии, повысить мобильность и качество управления расходами и создать предпосылки принятия в будущем рациональных и эффективных управленческих решений.

Также необходимо отметить, что наилучшие результаты предприятие будет иметь тогда, когда в достижении экономии будут заинтересованы исполнители, т.е. будет применяться материальное стимулирование по итогам деятельности коллектива. При этом нужно признать, что применение этого мероприятия, прежде всего, определяется собственником, который может считать, что наиболее полное и рациональное использование ресурсов зависит от его руководства. Поэтому в частных предприятиях внедрение основ хозрасчёта должно регулироваться с помощью коллективного договора. [2]

Особенно это целесообразно делать относительно подразделений, которые расположены далеко от предприятия и где собственнику тяжело осуществлять контроль выполнения технологических операций и понесёнными затратами, а также выходом продукции. Во всех других предприятиях вопрос о применении расчётных основ может решать непосредственно коллектив.

Таким образом, для разработки эффективной системы управления затратами надо создать систему учёта ответственности, которая строится на чётком распределении сфер ответственности и полномочий между руководителями центров ответственности, а также обеспечить отчётность функционирования, которая содержит информацию об отклонениях, анализируемых по категориям контролируемых и неконтролируемых затрат. Система должна обеспечивать внедрение мероприятий по недопущению таких отклонений в будущем.
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ОБ  ЭФФЕКТИВНОЙ УТИЛИЗАЦИИ МУСОРА
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Слова Уитмена справедливы и для Севастополя. Так, Госэкоинспекция предъявила претензии коммунальщикам за несанкционированную свалку в Стрелецкой балке. Коммунальному предприятию «Чистый город» грозит штраф в 11,79 миллионов гривен (сайт Минприроды Украины). Более того, чистота Севастополя волнует «Запад»: Европейская комиссия приняла решение о выделении Севастополю гранта в размере $100 миллионов  на строительство комплекса мусороочистительных сооружений. 

Ниже предлагается конкретный путь для выхода из «мусорного» кризиса - биологическая переработка мусора и твердых  бытовых отходов (ТБО) с использованием биоценозов.

Постановка проблемы. В настоящее время на территории Украины находится около 1,6 млрд. тонн токсичных бытовых отходов (ТБО). В среднем на одного человека, проживающего в стране, приходится  до 500 тонн ТБО.

В Украине зафиксировано 770 крупных и 1200 мелких полигонов БТО,  суммарный объём которых превышает 35 млн. м3 и занимает площадь почти в два раза больше площади  Киева.  

В последние годы (2004-2006) характерен  нарастающий поток антропогенной деятельности, приводящий к резкому увеличению мусора и ТБО. Например, с территории  Киева в 2004 году было вывезено 587 тыс. тонн мусора и ТБО, в 2005 году – 682, в 2006 году – 1100 тыс. тонн соответственно, то есть в столице Украины за последние годы количество мусора и ТБО увеличилось в два раза. Заметим, что уровень использования энергоресурсов – показатель научно-технического и экономического потенциала страны. На сегодня удельная энергоемкость валового внутреннего продукта на Украине и в России выше, чем в Западной Европе, почти в 3 раза, что объясняется в том числе и отсутствием государственной политики в сфере энергосбережения.
Негативная тенденция накопления мусора и ТБО прослеживается практически во многих городах  и поселках  Украины, а также в Автономной республике Крым и в  Севастополе.

Сегодня на Украине существуют следующие варианты переработки мусора и ТБО.

I. Способ термической переработки отходов за счёт использования безотходной переработки несортированных твердых бытовых отходов (ТБО).  

В основу данного способа переработки ТБО – способа  высокотемпературной  кислородной газификации (при температуре свыше 900 ºС) - положен модульный принцип создания мусороперерабатывающих заводов (МПЗ). Эти МПЗ различной производительности обычно состоят из нескольких унифицированных линий производительностью до 20 тонн БТО в час.

Получаемый основной продукт переработка ТБО - это горючий синтез-газ (синтетический газ) высокой степени очистки, который может применяться в качестве универсального энергоносителя и сырья для химической промышленности. Побочными продуктами процесса являются: техническая чистая поваренная соль,  сера и минеральный компонент  в виде гранул, имеющих однородную базальтоподобную структуру и использующихся в строительстве в виде наполнителя. По мнению разработчиков, подобная технология  МПЗ  позволяет  обеспечивать безотходность вторичных остатков, пепла, выбросов, сплавов, новообразований, диоксинов и фуранов. При этом органические материалы газифицируются, а металлы расплавляются. Подобные МПЗ,  можно размещать в городских промзонах. Продажная стоимость одного МПЗ такого типа на мировом рынке – около 55 млн. 

Здесь же отметим опыт Луганского аграрного университета: зола от сожжённого мусора используется и как удобрение, и как исходный материал для создания дорожных покрытий, которые в 3 раза прочнее традиционных.

Опыт Бахчисарайского цементного завода: отсортированный мусор используется как топливо. Заметим, что в Европе таким образом утилизируется 38% мусора. Добавим также, что этот традиционный способ   отстаивал  академик Крымской академии наук Валерий Иванович Дейнека, безвременно скончавшийся ровно год тому назад.

II.  Способ получения биогаза из глубинного слоя мусора (до 20 метров) за счет трубного отвода газа, содержащего до 60 % метана..

Количество крупных полигонов (толщина мусора 10 метров и более, а количество мусора - свыше 1 млн. тонн), на которых в промышленных условиях возможно получать  биогаз,  в Украине насчитывается около 90. Общий объем добываемого газа можно довести до 400 млн. куб. метров, что равносильно 300 тыс. тонн условного  топлива.

Толщина скважины (во время бурения) достигает 60 см, а  скважина бурится на глубину 15 метров слоя мусора и ТБО. Поток биогаза, выходящий из скважины, может достигать 90 куб. метров в час. Однако нужно учитывать то обстоятельство, что «промышленным полигоном» считается  полигон  с толщиной  мусора и ТБО от 10 метров и количеством от 1,0 млн. тонн.

Поэтому фирма ООО «Биомасса» (Киев) в 2006 году провела обследование полигонов ТБО на территориях Крыма, Киевской, Одесской, Луганской и других областях Украины и  пришла к выводу, что «биогазовый» способ переработки мусора является перспективным. Поэтому на полигоне ТБО в Луганской области был установлен газовый двигатель внутреннего  сгорания с генератором 30 кВт. Однако практическому внедрению  мешает отсутствие законодательной базы Украины на стоимость получаемого биогаза  и  четкого юридического обоснования закрытия старых и открытия новых полигонов ТБО.

Недостатком данного способа является то, что мусор и ТБО после изъятия биогаза остаются на  полигоне и все  больше спрессовываются в уплотненную массу, которую обычно присыпают незначительным слоем земли. Спрессованная масса ТБО в течение многих лет продолжает разлагаться. Исходящий запах от мест расположения полигонов и сами полигоны ТБО с отравленными подземными водами больше напоминают «могильники», где люди не хотят обустраиваться и даже пасти скот. что естественно сказывается на экологии окружающей среды и жизнедеятельности людей.   Заметим, что   государственное финансирование «биогазового» способа на сегодняшний день отсутствует. В то же время в Европе на компостирование идёт 7% отходов.

III. Биологический способ  с использованием естественных биоценозов 

Этот вариант крайне отличается от двух других тем, что он предусматривает:

· обязательную сортировку мусора  и ТБО;

· непосредственную промышленную биолого-техническую переработку всех компонентов, содержащихся в отсортированном мусоре;

· также получение из них основных и побочных товаров для жизнедеятельности человека, не загрязняя при этом окружающую среду.

При третьем способе происходит:

· биологическая переработка мусора и ТБО с использованием биоценозов;

· за счет вермикультуры и ассоциации  микроорганизмов и бактерий вырабатываются  окислители органической и неорганической природы;

· инициируется технологический процесс переработки пластиковых изделий, стекла, картона, бумаги и других компонентов, находящихся в мусоре.

При этом, не нарушая экологию окружающей среды, достигается практически 100 % утилизация мусора  и осуществляется  производство новых товаров и веществ. для населения. Более того, этот биотехнический способ переработки мусора и ТБО позволяет получать из одной тонны отходов:

· до 1100 кг биогумуса, который можно  применять в агропромышленной отрасли (земледелие, садоводство, огородничество, цветоводство и др.);

· до 100 кг гидроокиси железа,  из которой  получать металлический порошок, а также добавки в составы красок (сурик» охра и др.);

· до 20 кг гидроокиси алюминия, из которой возможно получать алюминиевый порошок;

· до 70 кг полипродуктов - живое и сухое органическое вещество, обработанное технологическими методами и способами;

· сырье для получения стекла, пластика, бумаги, картона и других компонентов. 

Таким образом, можно:

· практически полностью утилизировать мусор и ТБО;

· перерабатывать их в новые органические и неорганические товары для жизнедеятельности человека;

· получать существенный доход от биологической и технологической переработки (только с одной тонны мусора и ТБО - сотни долларов США).

Выводы. Научное подразделение отраслевого профиля Фирма «Септемеди» ЛТД предлагает заинтересованным органам коммунальной и частной собственности  обратить особое внимание на проблему  мусора и ТБО в городе.

 «Фирма Септемеди» ЛТД готова взять на себя практическую подготовку промышленного биологического проекта на строительство перерабатывающего комплекса мусора и ТБО в Севастопольском регионе за счёт государственного или частного финансирования на хоздоговорных условиях.

Фирма также осуществит консультативное сопровождение строительства перерабатывающего комплекса от «нуля» до промышленного этапа эксплуатации.

Президент фирмы -  А.В. Супрунович, доктор биологических наук; научные руководители – Н.М. Киселёв и А.Л. Катвалюк, доктор экономических наук; координаторы проектов – В.А. Маньковский, доктор технических  наук, профессор (Украина) и  Е.Ю. Шашкова, магистр (Франция).

Сытник В.В.

главный конструктор 

ООО Симферопольский моторный завод

ОПЫТ РАЗВИТИЯ МАЛОГО БИЗНЕСА НА 

ОАО "СИМФЕРОПОЛЬСКИЙ МОТОРНЫЙ ЗАВОД"

Одним из основных технологических процессов в машиностроении, судостроении, металлургии, энергетики и во многих других отраслях экономики является электродуговая сварка металлов. 

Начиная с 1999 г. ОАО "Симферопольский моторный завод" после перепрофилирования и переоснащения производства, занимается разработкой, изготовлением и продвижением на рынках Украины и стран СНГ современного, высокотехнологичного и энергосберегающего оборудования.

После освоения широкого спектра традиционного сварочного оборудования, стало понятно, что эффективно конкурировать с крупными отлаженными предприятиями, которых немало в Украине достаточно затруднительно. Поэтому, в результате совместной работы с зарубежными партнерами предприятие освоило выпуск инверторной сварочной техники, уд. вес выпуска в Европе в 2002г. уже составляет более 85% по отношению к традиционному оборудованию.

Достаточно новым и очень перспективным направлением в развитии  сварочного оборудования является оборудование на базе высокочастотных преобразователей инверторного типа, которое предприятием производится,  создано в результате анализа особенностей рынка Украины с учетом пожеланий и технологических особенностей отечественных потребителей. Производство инверторного оборудования начато с 2002г.

Особенности и преимущества такого оборудования.

1. В оборудовании использованы дизайнерские разработки, схемотехнические решения и элементная база лучших европейских и североамериканских производителей в области инверторных технологий за последние 3 года..

2.  Оборудование соответствует всем требованиям по безопасности как европейских стандартов EN 60974- 1, EN 50199, так и отечественных стандартов системы ССБТ.

Зарубежные производители электронных блоков сертифицированы в системе стандартов ИСО 9001.

3. Конструкцией оборудования предусмотрено обеспечение всех требований и    

     условий промышленного использования по энергетическим, климатическим и   

     механическим параметрам.

4. Оборудование обеспечивает превосходные сварочные свойства, которые можно получить только на инверторном оборудовании на любых европейских и отечественных сварочных материалах.

5. Повышенная устойчивость к воздействию внешних факторов, позволяющая работать практически в любых производственных условиях.

6. При поставках оборудование обеспечено большим выбором как европейских. так и отечественных аксессуаров (горелки, газовые редукторы, щитки сварщика и пр.).

7. Промышленное оборудование имеет существенно меньшие габаритные размеры и массу, что удобно в монтажных условиях.

8.  Оборудование работает с высокой продолжительностью нагрузки , имеет принудительное охлаждение и защиты от перегрузки.

9.   В процессе эксплуатации оборудование значительно снижает удельные энергозатраты  и имеет высокий коэффициент полезного действия.

10. Относительный показатель цена/ качество предлагаемого оборудования в большинстве случаев превосходит  аналогичный показатель традиционного оборудования.

.12. Применение оборудования инверторного типа позволяет производить высокоответственные сварочные соединения персоналом средней квалификации.
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  Предприятием выпускаются и пользуются повышенным спросом инверторы следующих видов:

· Выпрямители типа ВДЧ-141 У3. 1, ВДЧ- 161 У3. 1, ВДЧ- 301 У3.1, ВДЧ- 301/3 для ручной сварки металлическими электродами на постоянном токе с плавным регулированием тока;

· Установки типа УДЧ- 161 У3. 1, УДЧУ-161 У3. 1, УДЧУ- 251 У3.1 для аргонодуговой сварки неплавящимся электродом на постоянном (УДЧ) и на постоянном или переменном токе (УДЧУ);

- Полуавтоматы типа ПДЧ- 161 У3. 1, ПДЧ- 301 У3.1 с плавным регулированием сварочных режимов в широком диапазоне для всех видов дуговой сварки плавящимся электродом, совмещенные и с выносным механизмом подачи;

· Установки для воздушно- плазменной резки металлов и сплавов типа 

УПРЧ- 0351У3.1, УПРЧ- 0701 У3.1.

С 2003г. предприятием освоено производство более современного направления высокочастотной сварочной техники- производство чопперов.

         По своим сварочным свойствам чопперы не уступают инверторной сварочной технике. По устойчивости к внешним климатическим и производственным воздействиям и по надежности чопперы не уступают традиционному оборудованию.

        Кроме этого, уровень высокочастотных помех, создаваемых чопперами не выше, чем у традиционной техники, а коэффициент полезного действия заметно больше (не менее 85%).

         По весо- габаритным показаниям чопперы находятся в промежуточном положении между инверторами и традиционным оборудованием.

         Кроме этого, все инвертора, разработанные европейскими фирмами для полуавтоматической сварки сплошными проволоками, хорошо работают только в смесях аргона и углекислого газа. Применение чопперов, позволяет получить отличные сварочные свойства при сварке в чистом углекислом газе в различных пространственных положениях.

      По оценке специалистов ведущих европейских фирм европейский рынок в ближайшие 10 лет будет развиваться следующим образом:

· инверторы для сварки до 300А;

· чопперы для сварки до 1000А.

Предприятие производит следующие виды чопперов:

· выпрямители для ручной сварки типа ВДЧ- 302 У3;

· полуавтоматы для механизированной сварки в среде защитных газов типа ПДЧ- 302 с выпрямителями: 

- с жесткими внешними характеристиками;

     - с универсальными внешними характеристиками (с выпрямителем ВДУЧ- 302)

     - с выпрямителем ВДЧИ- 302 для импульсно- дуговой сварки коррозионно- стойких сталей, алюминия и сплавов в различных пространственных положениях;

· установки типа УПРЧ- 1502 У3 для воздушно- плазменной резки различных металлов и сплавов толщиной до 35 мм.

Наиболее современными  и, на наш взгляд, самыми востребованными у потребителей станут разработки  последней серии изделий "Гамма- 2005".

Основными особенностями и преимуществами этой серии являются:

1. Оборудование высокопрофессиональное, предназначено для промышленных высокотехнологических процессов.

2. Оборудование имеет компактные габаритные размеры и небольшую масса, что удобно в монтажных условиях.
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3.  Оборудование работает с высокой продолжительностью нагрузки (не менее 60%), имеет принудительное охлаждение и защиту от перегрузки.

4.  Ощутимо сниженные энергозатраты. Высокий коэффициент полезного действия: для инверторов не менее 95%, для чопперов не менее 85%.

5. Стоимость оборудования "Гамма- 2005" соизмерима со стоимостью традиционного оборудования.

6. Применение оборудования "Гамма- 2005" позволяет производить ответственные сварочные соединения персоналом невысокой квалификации.

7. Гарантийный срок на оборудование "Гамма- 2005" 1,5 года, производиться и послегарантийное обслуживание.

  В серию оборудования "Гамма- 2005" входят:

· Выпрямители инверторные промышленные с питанием от трехфазной цепи 

типа  ВДЧ- 301/3 У3.1 для ручной сварки металлическими электродами на постоянном токе и аргоно- дуговой сварки неплавящимся электродом на постоянном токе;

· Установки инверторные универсальные типа УДЧУ- 251/3 У3.1 для аргонодуговой сварки неплавящимся электродом на постоянном или переменном токе (АС/ДС) и для ручной сварки плавящимися электродами;

- Полуавтоматы с программным управлением (19 программ) типа ПДУ- 306/3 У3"СИНЭР", синергетические для сварки в среде защитных газов всех видов сталей сталей и алюминиевых сплавов; 

-  полуавтоматы  универсальные. чопперные типа ПДГО- 506/3 "МОБИ" . 

Полуавтоматы имеют плавное регулирование сварочных режимов во всем диапазоне и предназначены для:

-  полуавтоматической дуговой сварки плавящимися электродными проволоками всех видов сталей и алюминиевых сплавов в среде защитных газов;

- ручной дуговой сварки плавящимися электродами;

- аргоно- дуговой сварки неплавящимися электродами.

Использование новейших разработок для решения современных задач отечественных потребителей позволяет предприятию находиться на уровне среди производителей сварочного оборудования Украины.

В 2007г. наше предприятие продолжает освоение и  развитие новой прогрессивной сварочной техники. Это касается всех направлений и видов оборудования. Заказчиками в этом как правило являются известные предприятия как Украины, так и стран СНГ.

По традиционной техники нашим предприятием по заказу Днепродзержинского металлургического комбината были освоены: 

· новый вид малогабаритных реостатов балластных РБС- 303Д на ток 315А весом менее 15 кг, 

· многопостовый выпрямитель ВДМ- 1203 на 2000А со ступенчатым регулированием напряжения холостого хода;

· сварочный полуавтомат ПДГО- 506Д на 500А с зависимой подачей электродной проволоки, позволяющий обойтись без кабеля управления,

· универсальный сварочный конвертор КДЧУ- 502 , позволяющий производить все виды электродуговой  сварки. на расстоянии до 200м от выпрямителя.

По заказу Московской фирмы «Мидасот» были освоены и модернизированы следующие изделия:

· реостат балластный типа РБ- 302МТ с уменьшенными затратными показателями;

· полуавтомат ПДГО- 506/3 с чопперным выпрямителем ВДУ- 506 МТ весом 130 кг.
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Примеры такого результативного сотрудничества имеются и с сотрудниками Львовского технического университета. Этот Вуз работает над разработкой технологии STT каплепереноса электродной проволоки при полуавтоматической сварки при строительстве трубопроводов в нефте- газовой отрасли.

Поэтому, на основании нашей договоренности, специалисты нашего предприятия разрабатывают на базе универсального выпрямителя чопперного типа мультисистемную установку, позволяющую с помощью программного блока задавать и контролировать энергетические параметры сварочного режима.

      С развитием технологий требования к сварочному оборудованию постоянно    

      повышаются. Основными из них являются:

· точность задания и поддержания установленного сварочного режима;

· сниженное энергопотреблнние;

· небольшие  весо- габаритные показатели;

· приемлемые ценовые показатели;

· надежность и устойчивость к воздействию внешних факторов;

· повышенный уровень безопасности;

· универсальность характеристик.

Всем этим требованиям соответствует современное сварочное оборудование инверторного и чопперного типа. В 2007г. нами был освоен целый ряд такого оборудования. Начато производство инверторных выпрямителей типа ВДЧ- 201М1, ВДЧ- 271М3 с цифровым заданием и контролем установленного сварочного режима, что позволяет обеспечивать точность с дискретой  1А. Такие требования выдвигает сегодня потребитель. Кроме этого, выпрямители  оборудованы встроенным ограничителем холостого хода до 6,3В, значительно повышающем безопасность сварочных работ. 

Коэффициент полезного действия этого оборудования не менее 90%, что дает его быструю окупаемость в течении 3-5 мес. только за счет электроэнергии.

Такими же преимуществами обладает новый универсальный полуавтомат ПДЧ- 401/3, на котором можно производить все виды сварки с высокой точностью.

Для аргоно- дуговой сварки мы предлагаем инверторную установку УДЧ- 201 «Пульсер», позволяющую за счет управляемой пульсирующей дуги с частотой до 500Гц высококачественно сваривать металлы толщиной менее 0,3 мм.

Стремясь охватить все сегменты рынка сварки Украины, мы продолжаем расширять номенклатуру трехфазных машин промышленного назначения. Сегодня они обладают новыми потребительскими свойствами:

· повышенной нагрузочной способностью- ПН более 60%;

· устойчивостью к колебаниям и значению питающего напряжения за счет встроенных фильтров;

· меньшими весо- габаритными характеристиками;

· устойчивостью к воздействию факторов окружающей среды (температура эксплуатации от - 20°С до +45°С, повышенное содержание токопроводящей пыли)

Мы предлагаем для рынка выпрямители ВДЧ- 301/3М, установки для плазменной резки

Типа УПРЧ- 0702М, УПРЧ- 0901.

      Все перечисленное оборудование разработано на базе электронных блоков ведущих европейских производителей и сертифицировано в сертификационном центре «Сепроз» при Институте электросварки им. Е.О. Патона.

                                                                        Танцюра М. Ю.,

                                                                        асистент кафедри економіки підприємства 

                                                                       КЕІ ВНЗ «КНЕУ ім. Вадима Гетьмана»

МЕТОДИКА АНАЛІЗУ ЕФЕКТИВНОСТІ СИСТЕМИ 
ІНФОРМАЦІЙНОЇ БЕЗПЕКИ ПІДПРИЄМСТВА
Аналіз ефективності системи інформаційної безпеки підприємства - це процес використання науково обґрунтованих методів вивчення стану і динаміки співвідношення результатів функціонування системи інформаційної безпеки даного підприємства та витрат на її формування, підтримку та розвиток під впливом внутрішніх і зовнішніх факторів.

Система інформаційної безпеки є підсистемою інформаційної системи підприємства, яка виконує три головні функції:

1) зберігання інформації;

2) передача інформації (комунікація);

3) обробка інформації.


За ступеню автоматизації інформаційну систему підприємства можна розділити на три рівня:

- природна – зберігання, передача та обробка інформації виконується людиною без використання технічних засобів;

- автоматизована - зберігання, передача та обробка інформації виконується людиною з використанням технічних засобів;

- автоматична - зберігання, передача та обробка інформації виконується технічними засобами без участі людини.

Значення аналізу ефективності системи інформаційної безпеки підприємства проявляється у тому, що він може бути базою:

- прогнозування можливих наслідків дії внутрішніх та зовнішніх факторів на  ефективність системи інформаційної безпеки підприємства;

- реструктуризації системи інформаційної безпеки підприємства;

- формування якісної системи управління ефективністю системи інформаційної безпеки підприємства;

- планування заходів з підвищення рівня ефективності системи інформаційної безпеки підприємства;

- контролю рівня ефективності системи інформаційної безпеки підприємства;

- розробки окремих напрямів державної політики у сфері інформатизації та підвищення конкурентоздатності вітчизняного виробника. 


Принципи аналізу ефективності системи інформаційної безпеки підприємства:

1) безперервність

2) повнота, всебічність, об’єктивність

3) забезпеченість (фінансова, кадрова, матеріальна, інформаційна)

4) інноваційність – облік та використання найновітніших досягнень у галузі методології аналізу;

5) раціональність – час та ресурси, які використовуються на проведення аналізу, повинні бути виправдані вигодами від використання його результатів;

Глибина аналізу залежить від складності використаного методологічного апарату та впливає на якість аналізу.    

Аналіз системи інформаційної безпеки можна виконувати за наступними напрямками:

1) за хронологічною спрямованістю:

    а) ретроспективний аналіз – вивчення процесу функціонування системи інформаційної безпеки у минулому;

    б) поточний аналіз - вивчення процесу функціонування системи інформаційної безпеки станом на час проведення аналізу;

    в) перспективний аналіз (прогнозування) – вивчення можливих напрямків подальшого розвитку системи інформаційної безпеки; 

2) за об’єктом аналізу:

    а) внутрішній аналіз інформаційної системи;

    б) зовнішній аналіз інформації про організацію.


Відповідно до моделі CIA (confidentiality, integrity, availability) головними критеріями інформаційної безпеки вважаються:

1) цілісність інформації (ЦІ) – незмінність інформації у процесах її зберігання та передачі;

2) доступність інформації (ДІ) – можливість своєчасно отримати інформацію, яка повністю відповідає інформаційній потребі як за кількістю, так і за якістю;

3) конфіденційність інформації (КІ) – відомість інформації тільки тим суб’єктам, які мають право доступу до неї.


ЦІ оцінюється шляхом визначення наявності змін, доповнень або скорочень до інформації, та їх вплив на семантичну сутність цієї інформації


ДІ можна проаналізувати, використовуючи інформаційний баланс (див. табл. 1)

Таблиця 1 

Інформаційний баланс

	Інформаційні потреби
	Джерела інформації

	1. За функціям управління: прийняття рішень

аналіз, прогнозування, планування, організація, мотивація, контроль та ін.

2. За змістом:

- комерційна інформація (ринки, конкуренти, постачальники, інновації)

-  політико-правова інформація

- соціальна інформація (мода, культурні особливості)

- технічна інформація та ін.
	1. Відкриті джерела: книги, періодика, бази даних, контрагенти, клієнти, приватні інформаційні (консалтингові) фірми,  державні органи влади, ЗМІ, Інтернет,  промоушингові заходи (реклама, ярмарки виставки, прес-релізи) та ін.

2. Закриті джерела: секретні документи,

таємні переговори, прослуховування,

дистанційна фотовідеоскопія та ін.


КІ визначається шляхом порівняння інформації у даному закритому джерелі з наявністю ідентичної або схожої інформації (її суттєвої частини) у іншому закритому та/або відкритому джерелі інформації або у декількох закритих та/або відкритих джерелах інформації. 

Якщо ці критерії вибрати у якості вісей координат у трьохмірному просторі, то точка ИБ з координатами (ЦІ; ДІ: КІ) позначить рівень інформаційної безпеки. Якщо ввести додаткові координатні вісі – це дасть змогу проаналізувати залежність рівня інформаційної безпеки від часового фактору, витрат на інформаційну безпеку та ін. Координатна форма також дає можливість використати градієнтні методи аналізу.

Більш складну та деталізовану класифікацію критеріїв містять CC (Common Criteria for IT Security Evaluation), розроблені на базі ECITS (Evaluation Criteria for IT Security), а також стандарту Міністерства оборони США (Trusted Computer System Evaluation Criteria, Оранжева книга). СС включають 11 класів, 66 підкласів та 135 критеріїв:

1. FAU - аудит безпеки;

2. FIA - ідентифікація/аутентифікація;

3. FRU - використання ресурсів;

4. FCO – зв’язок;

5. FPR - приватність;

6. FDP - захист даних користувача;

7. FPT - захист функцій безпеки об’єкту оцінки;

8. FCS - криптографічна підтримка;

9. FMT - управління безпекою;

10. FTA - доступ до об’єкту оцінки;

11. FTP - довірений маршрут/канал.

Окрім вищеназваних критеріїв, слід також враховувати такі важливі властивості системи інформаційної безпеки як:

- стабільність – збереження стійкості внутрішніх зв’язків на протязі тривалого періоду;

- адаптивність – здатність системи до змін під впливом оточуючого середовища;

- потенціал – наявність у системи можливостей до саморозвитку;

- емерджентність – наявність у системи властивостей, відсутніх у її елементів; 

- синергічність – ефективність функціонування системи вище ніж сумарна ефективність окремого функціонування її елементів;

- ієрархічність – наявність декількох структурних рівнів;

- відкритість – наявність взаємодії з зовнішнім середовищем.

Етапи аналізу ефективності системи інформаційної безпеки підприємства:

1) визначення дохідності інформації, тобто позитивних результатів від використання інформації;

2) визначення суб’єктивної та об’єктивної вартості інформації підприємства та його інформаційної інфраструктури;

3) визначення інформаційних загроз, ризиків та вразливостей (інформаційний аудит);  

4) визначення витрат на інформаційну безпеку (динаміка, фонди);

5) визначення ступеня адекватності витрат на інформаційну безпеку: 

       ЕфективністьСІБ = Дохідність інформації + Вартість інформації –            (1)

- Витрати на СІБ

Під дохідністю інформації у формулі (1) розуміються отримані (сподівані) доходи або відвернуті (сподівані) збитки.

Вартість інформації у даному випадку розглядається як синонім цінності інформації, тому треба враховувати, що остання існує у двох формах:

1) об’єктивна цінність інформації – виражається у її ціні;

2) суб’єктивна цінність інформації – виражається у максимальній сумі грошових коштів, яку суб’єкт згоден віддати в обмін на цю інформацію.


 Враховуючи те, що при визначенні суб’єктивної цінності підприємство використовує тільки раціональні економічні фактори (наприклад, відмінність об’єктивної та суб’єктивної цінності обумовлена асиметрією інформації), у якості вартості інформації доцільно, перш за все, розглядати її суб’єктивну форму. У цьому разі можливі такі варіанти:

1) суб’єктивна цінність = об’єктивній цінності;

2) суб’єктивна цінність ( або ( об’єктивній цінності,

тобто суб’єктивна вартість інформації безпосередньо впливає на ефективність системи інформаційної безпеки.


При визначенні вартості інформації слід також розглядати її фактори, до яких належать:

1) об’єктивні фактори:

    а) якість інформації (повнота, об’єктивність, достовірність та ін.)

    б) кількість інформації (фізична кількість у бітах, ступінь зниження невизначеності, новизна та ін.);

2) суб’єктивні фактори – корисність інформації – сподіваний ефект від використання даної інформації.


З організаційно-правової точки зору, аналіз ефективності системи інформаційної безпеки можна розглядати як напрямок інформаційного аудиту, тобто застосовувати до нього положення Закону України “Про аудиторську діяльність” від 22 квітня 1993 року № 3125.


Таким чином, аналіз системи інформаційної безпеки є важливою складовою частиною загального процесу захисту економічних ресурсів та інтересів підприємства, здійснюється відповідно до міжнародних критеріїв, а також формує базу для розробки політики інформаційної безпеки.
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ВОПРОСЫ УПРАВЛЕНИЯ ИННОВАЦИОННОЙ АКТИВНОСТЬЮ ПРЕДПРИЯТИЙ РЕКРЕАЦИОННОЙ СФЕРЫ

Динамичным элементом структуры национальной экономики является малое предпринимательство, которое постоянно меняется, приспосабливаясь к рыночному окружению. В условиях трансформации Украины в рыночную систему хозяйствования инновация становится ключевым фактором конкурентоспособности фирм, а инновационная политика – основой предпринимательской политики. В промышленно развитых странах наблюдается переход от экспорта капитала к трансферту технологий, замена интенсивного типа экономики на инновационный тип. 

Гусев В.О. отмечает, что «тенденции мирового прогресса, которые демонстрируют развитые страны мира, связаны с принципиально новым, инновационным типом развития экономики. Реализация модели инновационного развития в условиях Украины выступает системной проблемой, которая предусматривает инновационную реструктуризацию всех секторов экономики и имеет одну из существенных составляющих – задачу широкомасштабного привлечения к участию в этих процессах малого предпринимательства. Это, в свою очередь, требует формирования государственной политики, нацеленной на повышение инновационной активности сектора малого предпринимательства и на инновационно-ориентированные структурные изменения этого сектора» [1, с.33].

Интерес к анализу состояния инновационной деятельности возрастает и есть крайне необходимым при формировании инновационной политики. 

Прежде всего, предприятия при осуществлении инновационной деятельности сталкиваются с экономическими трудностями.  Наиболее значимым экономическим фактором выступает нехватка собственных средств – так указали 81,7% респондентов промышленных предприятий Украины [2, с.27]. Были указаны и иные: недостаточная финансовая поддержка государства (59,9%), большие затраты на нововведения (49,3%), высокий экономический риск (32,5%), и длительный срок окупаемости нововведений (29,5%), низкий платежеспособный спрос на продукцию (25,5%).

Среди производственных факторов, сдерживающих инновационную деятельность, отмечают: недостаточность информации  о новых технологиях (17,1%), отсутствие возможности для кооперации с другими  предприятиями и научными организациями (16,7%), недостаточность информации  о рынках сбыта (15,2%). 

Главным показателем деятельности, в том числе и инновационной, являются результаты. Анализ результатов инновационной деятельности в Украине показал, что 77% инновационно-активных предприятий расширили ассортимент продукции за счет внедрения инноваций, расширили традиционные рынки сбыта – 60,6%, а также создали новые – 45,8%. Внедрение инноваций повлияло на повышение гибкости производства (38,4%), увеличение производственных мощностей (36,4%), а также улучшения условий труда на предприятиях (37%). В то же время исследователи отмечают, что инновационные процессы не повлияли должным образом на развитие предприятий при замене снятой с производства устаревшей продукции (наличие влияния обозначило только 26,6% предприятий), при сокращении энергетических затрат – 23,4% предприятий, при сокращении материальных затрат – 19,5%. Инновационная деятельность привела к снижению загрязнения окружающей среды на 28,9% предприятий, сокращения на заработную плату – 10,7%. «Приведенный  анализ может служить еще одним доказательством безальтернативности инновационного пути развития Украины. … Уровень инновационности экономики стал определяющим критерием готовности каждой  державы к вступлению в Евросоюз, основная задача деятельности которого – объединить научный и технический потенциал стран Европы с целью интеграции их в европейскую и мировую инновационную сеть»[2, с.27-28].

Также следует отметить, что официальная статистика инноваций занимается наблюдением исключительно технологических инноваций в промышленности, а изменения, в частности инновационные, в сфере услуг и организационно-управленческие изменения на предприятиях, и именно разработка и реализация новой корпоративной стратегии, внедрение новых методов управления, новых организационных структур, методов организации труда, остаются без внимания.

Рекреационные предприятия нуждаются в стимулировании инновационной деятельности ни в меньшей, а может быть, даже в большей степени, чем индустриальные, где деятельность в какой-то мере осуществляется силами научно-исследовательских организаций, а также соответствующими научно-техническими. Массовое вовлечение субъектов хозяйственной деятельности в инновационный процесс в курортных регионах может дать ощутимый темп роста экономического развития.

Инновации в широком значении слова, а не наращивание объемов трудовых ресурсов и капитала, должны рассматриваться как движущие силы экономического роста. Уже доказано, что культурные и институционально-организационные новации намного важнее для роста, нежели «стандартные » технологические инновации и физические инвестиции. «Двигателем экономического роста являются человеческое творчество и предпринимательство, - отметил Януш Ширмер, эксперт Гарварда в проекте макроэкономической реформы Украины, - В этом контексте больше внимания необходимо уделять роли стимулов (частной собственности) с точки зрения психологии ценностей»[3, с.31].

В силу этого реализация системы мер поддержки инновационной деятельности предпринимателей создаст долговременные преимущества в развитии региона, т.к. обеспечит постоянный мониторинг развития предпринимательства в направлениях оценки уровня благоприятности условий для работы отечественных и иностранных инвесторов, региональных предприятий среднего и малого бизнеса. При этом на региональном уровне целесообразно сформировать целевую комплексную программу организации мониторинга инновационного развития предпринимательства как специально организованной и постоянно действующей системы наблюдения, сбора, оценки и распространения информации, диагностики и социальной обстановки, складывающейся на территории крымского региона, анализа тенденций развития и остроты региональных проблем, подготовки рекомендаций по принятию рационально обоснованных управленческих решений с учетом региональных интересов. В соответствие с Концепцией инновационного развития региона (на примере Автономной Республики Крым) при рассмотрении тенденции экономического и социального развития региона в контексте реформирования экономики отмечается «что в социально-экономической цели региона должна отражаться сознательная деятельность населения региона, которая направлена на поиск и реализацию, прежде всего региональных стратегических интересов» [4, с.27]. 

Для крымского региона курортно-туристическая сфера является приоритетным направлением социально-экономического развития. И поэтому формирование программы организации мониторинга рекреационной деятельности в направлениях оценки уровня благоприятности условий для работы отечественных и иностранных инвесторов, инновационного развития региональных предприятий будет определенным вкладом в реализацию указанной концепции. [image: image40.wmf]769

.

0

}

2

V

/

2

M

{

P

=


В данный момент отсутствуют возможности централизованного статистического исследования инновационного потенциала рекреационных предприятий. Во фрагментных оценках инновационного потенциала используют статистические показатели, которые в основном касаются характеристики научно – технической, производственно – технологических и прочих составных частей развития санаторно-курортных предприятий, частично хозяйства, международных туристических потоков. В ходе организованного исследования выявлено, что рекреационные предприятия активно применяют только маркетинговые инновации для продвижения своего продукта на внутреннем и внешнем рынках.

Важным направлением в исследовании инновационной активности также есть анализ кадрового и производственного потенциала с точки зрения его соответствия современным требованиям квалификационного уровня работников, технического уровня машин и оборудование, использование информационно-коммуникационных технологий в производстве и т.п. Гусев В.О. считает, «что предпосылкой участия предприятий в инновационных процессах становится внедрение эффективного инновационного менеджмента, который требует организации многоуровневой системы непрерывной специальной подготовки и повышения квалификации кадров в сфере инновационной деятельности … .» [1, с.38].
В 2004г. повысили квалификацию 1354 чел. или 2,9% занятых в рекреационной сфере.  Повысили квалификацию  в 2005г. 1326 чел рекреационной сферы, т.е. тоже 2,9% от общей численности работников. При этом 70% - работники санаторно-курортных учреждений, 29% - туристических агентств и 1% - предприятий гостиничного типа.  

Обучено новым профессиям в рекреационной сфере за 2004г. 467 чел. из 794 в Крыму по всем видам экономической деятельности, т.е. 5,3% от общего числа, и за 2005г. - 545 чел. из 9518 в Крыму по всем видам экономической деятельности, т.е. 5,7% от общего числа [5, с.17]. И это недостаточный уровень развития персонала для приоритетного направления крымского региона.

Проведенное исследование показало, что существующая материальная мотивация труда не содержит стимулов и не способствует качественному развитию - зарплата работников рекреационных предприятий всегда ниже среднего уровня в регионе: 694грн. против 730грн. в 2005г.; 918,37грн. против 952грн. в 2006г. И при этом она разнилась по курортным регионам: в 2005г. минимальный уровень 256 грн. в среднем в месяц в г.Керчь до максимальных значений 780грн. в г.Алушта и 784грн. в г.Ялта [5, с.15;  6, с.32].

В структуре прямых иностранных инвестиций снижается доля направленных в санаторно-курортную сферу (с 88,4% в 2000г. до 64,8% в 2004г.) при увеличении доли гостиничного хозяйства (с 5,3% в 2000г. до 32,4% в 2004г.). Увеличение прямых иностранных инвестиций в сферу гостиничного хозяйства Крым за период 2000-2004гг. произошло в 9,98 раз. 

Инвестиционные вложения позволят развивать перспективные направления рекреации. Так, например, в здравницах Крыма активно внедряются SPA-программы. Аромотерапию используют в большинстве санаториев автономии, но открыты и оздоровительные SPA-центры, работающие круглогодично („Пальмира-Палас”, „Марат” – г.Ялта, пансионат „Море”- г.Алушта, „Планета” – г.Евпатория, др..). Такие новшества способствуют повышению загрузки санаторно-курортных учреждений.
Новым и перспективным направлением развития туристической индустрии Крыма стал зеленый (сельский) туризм. Все большего развития в Крыму получает охотничий,  яхтенный туризм и дайвинг. Активно развивается научный туризм. 
В связи с популяризацией самодеятельного туризма следует отметить, что в Крыму практически не развиты такие виды размещения как мотели и кемпинги. Их доля среди средств размещения в регионе составляет только 0,5%, в то время как в мире они являются очень распространенными. Создание сети мотелей является направлением развития гостиничного бизнеса в регионе.

Исходя из обозначенных выше проблем,  предлагаются направления развития рекреационной деятельности:

- поддерживать существующую сеть санаторно-курортных учреждений по оказанию реабилитационной помощи в системе охраны здоровья населения;
- расширить номенклатуру лечебно-рекреационных услуг за счет различных видов медицинских услуг диагностики и профилактики с использованием различных видов местных природных ресурсов;

- использовать здравницы (дома и базы отдыха, пансионаты, лагеря и т.д.), не востребованные как санаторно-курортные учреждения в межсезонье как объекты размещения для туристических услуг;
- расширить номенклатуру туристических услуг за счет развития въездного и специализированного туризма;

- начать развитие мотелей, кемпингов и автостоянок;

-организовать подготовку высококвалифицированных кадров - специалистов санаторно-курортного дела всех уровней, менеджеров, гидов и обслуживающего персонала для рекреационной индустрии на базе учебных заведений Украины и Крыма.

Для развития инновационной деятельности в экономически развитых странах государство создает благоприятную инновационную среду, формирующую цивилизованные рыночные отношения в сфере оборота объектов интеллектуальной собственности, концентрации финансовых ресурсов на приоритетных направлениях научно-технического развития, создания определенных организационно-правовых условий для инновационного предпринимательства. 

В большинстве стран существует система стимулов, активизирующая предпринимательскую деятельность в малом и среднем бизнесе. «Именно система (а не отдельные кратковременные меры) - отмечают профессор Ю.Долгоруков и О.Кужман, - обеспечивает стабильный экономический рост экономики за счет эффективной работы малых и средних предприятий. Об этом свидетельствует опыт стран мира, где малые и средние предприятия устойчиво работают в системе рыночных отношений» [7, с.14].

В американской государственной политике разделяют меры, направленные на крупный и малый бизнес. Малый инновационный бизнес  рассматривается как один из важнейших двигателей инновационного прогресса, для развития которого в 80-тые года было разработано целый ряд специальных инструментов государственного воздействия. Главным в государственной политике выступает обеспечение  благоприятных условий «инновационного климата». Политика стимулирования новаторства мелкого бизнеса проводится на всех уровнях исполнительной власти – от федеральной до муниципалитета.

Галан Н.И.указывает: «Во всех странах ЕС созданы специальные механизмы государственной поддержки МСП (малых и средних предприятий).» [8, с.148-149]. В ЕС проводится активное регулирование деятельности малых и средних предприятий и действует практика широкого содействия развитию со стороны властных структур с использованием форм и методов, которые учитывают потребности Европейской экономической интеграции. 

Почти  все страны ЕС  применили разные варианты в облегчении налогового бремени для малого и среднего бизнеса. Классическими примерами благоприятных для малых и средних предприятий изменений в налогообложении есть упрощение связанных с налогообложением процедур, упрощение бухгалтерской отчетности, уменьшение ставок по некоторым налогам. 

Довольно часто правительства европейских стран используют фискальные инструменты с целью формирования определенного типа бизнес-поведения для малых и средних предприятиях, например, привлекают инвестиции в научные исследования и новейшие технологии. Распространена и прямая поддержка разработки инновационных продуктов и процессов малых и средних предприятий через выдачу им грантов и льготных кредитов. Не только финансовую, а и консультационную и информационную поддержку оказывают инновационным малым и средним предприятиям инкубаторы технологий, количество которых постоянно растет в ЕС.

Главной тенденцией выступает активное использование нефинансовых методов поддержки (они признаны более эффективными, нежели предоставление прямой финансовой помощи).

Учитывая вышеприведенные данные и материалы научных публикаций, нами сформирован перечень мер для регулирования и стимулирования инновационной деятельности предпринимателей: 

 - предоставление им прямой финансовой поддержки;

- упрощение доступа к источникам финансирования;

- содействие инновационному лизингу;

- интеграционная поддержка предпринимательства;

- снижение налогового бремени;

- создание информационных рыночных центров;

- содействие активному использованию ими электронной торговли.
Все эти меры будут способствовать развитию инновационной деятельности в рекреационной сфере. Следовательно, программа комплексной поддержки инновационного предпринимательства в регионе, ориентированная на них, будет обеспечивать благоприятные условий для работы инвесторов, проявления региональных стимулов и построение соответствующей инфраструктуры.

При этом положительную роль в создании благоприятной деловой атмосферы в регионе может сыграть организованная местная государственная поддержка обеспечения базовых условий открытия, организации и стимулирования среднего и малого бизнеса по таким направлениям:

- проведение регулярного регионального прогноза для инвесторов по номенклатуре позиций услуг;

- совершенствования инвестиционной среды для создания льготных условий инвесторам;

- мониторинга состояния делового климата и уровня жизни населения;

- предоставление   консультационной помощи и данных по фактической хозяйственной практике;
- оценки состояния современной инфраструктуры региона с позиции благоприятствования для хозяйствования;

- обеспечение преемственности планов регионального развития и перспективных планов работы предпринимательских структур.

ВЫВОДЫ

Малый бизнес является основной организационной формой, посредством которой предприятия реализуют свои стремления и вступают в экономическую жизнь с новыми идеями. Он позволяет обществу обновлять виды товаров и услуг, методы управления, организацию социальных взаимодействий. Именно малый бизнес является той организационной формой реализации нововведений и технологического прогресса, которая дает возможность поддерживать конкуренции в рекреационной сфере. Инновационная деятельность малых предприятий требует поддержки и стимулирования со стороны государства. Разработанный комплекс организационно-технических мер  направлен на решение проблем эффективного развития рекреационного бизнеса.
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Кримського економічного інституту

 ДВНЗ «КНЕУ ім. В. Гетьмана»; 

аспірант ТНУ ім. В.І. Вернадського

ЕФЕКТИВНІСТЬ ВИКОРИСТОВУВАННЯ ТРУДОВОГО ПОТЕНЦІАЛУ ТУРИСТИЧНОЇ ГАЛУЗІ КРИМУ
Успіх ринкових перетворень багато в чому визначається роллю людини, його трудових здібностей і можливостей, їх реалізації, як забезпечення головної продуктивної сили суспільства. Тільки тоді можливе економічне зростання і добробут людей, а також   стабільне збільшення національного людського капіталу. Отже, темпи становлення сучасної системи господарювання в кримській економіці залежать не тільки від наявності природних багатств, але і від того, на скільки розвинений, запитаний, і на скільки ефективно використається і реалізується його  трудовий потенціал. 

Трудовий потенціал туристичної галузі формується на основі особливостей і  умов  ринкової економіки. В ході цього процесу міняються пропорції в розділенні трудового потенціалу по сферах діяльності, міняється  його чисельність і структура. При різкому скороченні робочої сили на перше місце виступають проблеми його якісного складу.

Якісний склад трудового потенціалу можна охарактеризувати по двох напрямах:[1]

По-перше: оцінка працівників по сукупності об'єктивних якісних показників: віку, пола, стажу роботи, рівня кваліфікації;

По-друге: оцінка працівників з погляду їх організаторських, ділових якостей і особистих можливостей.

Основним документом, який представляє концептуальну державну модель розвитку трудового потенціалу, є Указ президента України “Про основні напрями розвитку трудового потенціалу в Україні на період до 2010 року” (від 3 серпня 1999 року №958/99), де сказано, що трудовий потенціал – це «сукупна чисельність громадян працездатного віку, які при певних ознаках (полягання здоров'я, психологічні особливості, освітній, професійний і інтелектуальний рівні, соціально-етнічний менталітет) здатні і мають намір проводити трудову діяльність" [2].

АР Крим володіє надзвичайно великими можливостями для розвитку найрізноманітніших видів туризму; де  майже кожний другий турист відвідав республіку з метою відпочинку і дозвілля, кожний третій - з метою лікування, і метою навчання – 6,9%, спортивно-оздоровчий і спеціалізований туризм привернув 4,7% туристів, 1,9% туристів прибутку з іншою метою.

Згідно статистичним даним  за станом на 04.10.2005 р. до Криму з початку року прибуло 5,1 млн. чоловік, що  склало  106  % зростання до аналогічного періоду минулого року. В санаторно-курортних і туристських установах з початку року відпочило 1 млн. 14 тис. людина. Кількість зареєстрованих неорганізованих відпочиваючих з початку 2005 р. склала 189,7 тис. людина.  

За даними Міністерства курортів і туризму АР Крим за 9 місяців 2005г. кількість обслужених туристів збільшилася в порівнянні з відповідним періодом минулого року на 5,1%, і склало 317,8 тис. чіл. [3]

У структурі чисельності обслужених туристів найбільший об'єм займає внутрішній туризм. В  2000 році внутрішнім спортивно-оздоровчим туризмом було охоплено 754 тис чіл., в 2003 – 1171 тис. чіл., в 2004 же спостерігається значне зниження числа відпочиваючих, воно складає 567 тис. чіл. 

Проблем стримуючих, турпотіки в наш регіон багато, назвемо деякі з них:

- практична відсутність інформації про Крим на європейському ринку послуг;

- низький рівень мотивації громадян відносно залучення їх до туризму;

- недостатній рівень кваліфікаційної підготовки та перепідготовки роботників туристичного комплексу, тому що знання в області медицини і туризму застарівають дуже швидко і базової підготовки фахівців недостатньо для якісного надання рекреаційних та туристичних послуг; і т.п.

.З метою вирішення проблем, а також комплексного розвитку кримських курортів, що нагромадилися, була прийнята Концепція розвитку курортно-рекреаційного і туристського комплексу (КРТК) Автономної Республіки Крим до 2010г.

Відповідно до даної програми, основною метою розвитку КРТК є надання конкурентно-здатних на світовому і національному рівнях санаторно-курортних і туристських послуг на основі ефективного використовування рекреаційного потенціалу Криму, забезпечення соціально-економічних інтересів і екологічної стійкості регіону.

Для досягнення основної мети розвитку КРТК необхідна реалізація наступних задач:

· розвиток кадрового потенціалу, матеріальної, наукової, лікувально-методичної бази курортної і туристської сфери;

· підбору висококваліфікованих працівників;

· розвитку системи професійної освіти і підвищення кваліфікації персоналу;

· ефективного використовування потенціалу персоналу;

· вдосконалення систем оплати і мотивації праці;

· сприяння в кар'єрному зростанні;

· забезпечення високого життєвого рівня працівників;

· поліпшення умов праці;

· забезпечення сприятливого психологічного клімату в колективі;

· підвищення задоволеності роботою.

· створення умов для соціальної стабільності  в регіоні;

· забезпечення функціонування курортологічної бази для розвитку лікувальної, реабілітаційної, профілактичної і оздоровчої медицини Криму і України (для окремих контингентів населення, видів захворювань);

Підвищення ефективності роботи туристичного комплексу, а у тому числі і розвитку трудового потенціалу вимагають:

- розширення доступності отримання якісної освіти, зокрема на державній мові;

- зростання  об'ємів введення в експлуатацію житла за рахунок всіх джерел фінансування;

- забезпечення в повному об'ємі гарантованої медичної допомоги населенню;

- розвиток  мережі установ культури;

- наближення  рівня надання вітчизняних курортно-туристичних послуг до міжнародних стандартів.

- рівномірне співвідношення якості віддачі і оплати праці працівників туристичних підприємств.

- удосконалення  роботи по підготовці і перепідготовці фахівців галузі.

- законодавчо регламентувати питання оцінки трудового потенціалу, передбачивши систему гарантій її об'єктивності та  ефективності;
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АКТИВИЗАЦИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЦЕССА В РЕКРЕАЦИИ КАК ФАКТОР УСТОЙЧИВОГО ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ РЕГИОНА
Активизация инвестиционной деятельности в украинских регионах и ее результативность во многом будет зависеть от того, насколько теоретико-методологическая, институционально-организационная и нормативно-правовая базы управления инвестиционными процессами будут отвечать динамичным условиям ведения хозяйства конкретного вида в процессе обеспечения экономического роста, и бесспорно от степени их согласованности между собой.


Формирование научных и прикладных основ инвестирования в Украине, по нашему мнению, следует связывать с актуализацией в начале 90-х годов XX в. монографических исследований, посвященных теоретическим, методологическим и прикладным аспектам региональной инвестиционной деятельности, регулированию инвестиционных процессов и формированию благоприятного инвестиционного климата.


К этому времени относится зарождение нового рыночно-ориентированного научного направления, которое связано, прежде всего, с периодом глубоких структурных преобразований, обусловленных формированием принципиально иной экономической модели государства. Становится очевидным, что именно новая система ведения хозяйства определила вектор развития всего народнохозяйственного комплекса государства и обусловила становление новых отраслей экономики, среди которых ведущее место занял туризм. 

Безусловно, инвестиционный аспект занимает центральное и приоритетное место в обеспечении сбалансированного развития курортно-рекреационной сферы региона. Это вызвано тем, что туризм как вид экономической деятельности и важнейший социальный институт оказывает существенное воздействие на экономику государства и регионов в частности и при эффективной организации его развития может стать мощным источником пополнения регионального и государственного бюджетов. 


Общеизвестно, что помимо прямого и косвенного влияния туризма на экономику региона, развитие получают материально-техническая база объектов туристской индустрии, и инфраструктура региона в целом. В этом контексте вполне обоснованным является изучение туризма как важнейшего фактора устойчивого инновационного развития региона. Вместе с тем активизация туристкой деятельности не представляется возможной без надлежащего инвестиционного обеспечения. 


На основе вышесказанного отметим, что вопросам активизации инвестиционной деятельности в рекреационно-туристической сфере региона посвящено широкое многообразие научных разработок отечественных ученых. На наш взгляд, условием создания эффективно функционирующей системы управления инвестиционными процессами в туристской отрасли выступает повышение научной обоснованности управленческих решений в области инвестирования, обеспечение взаимодействия и согласованности таких основных элементов системы управления, как принципы, методы, функции управления и инструментарий, ориентирующие реализацию инвестиционных проектов на достижение необходимых результатов и уровня эффективности. 
Для идентификации степени разработанности научно-методической и прикладной базы инвестирования курортно-рекреационного комплекса с необходимыми условиями и эталонными параметрами его функционирования в рамках исследуемого региона представляется важным рассмотреть ведущие научные разработки в этой области, проводимые отечественными учеными. 
Необходимо отметить, что, несмотря на усиленный интерес и повышенное внимание к проблемам формирования инвестиций в рекреационно-туристическую сферу со стороны отечественных ученых, эта область знаний по-прежнему остается малоизученной и несистематизированной. Проведенный анализ ретроспективы позволил автору прийти к выводу о низкой степени согласованности элементов системы управления инвестиционным процессом в рекреации, об отсутствии четкого инструментария, ориентирующего реализацию программ и механизмов инвестиционного обеспечения развития туристских регионов. Эти обстоятельства предопределяют необходимость дальнейшей проработки и углубления исследований теоретических и прикладных аспектов управления инвестиционными процессами в сфере рекреации и туризма.

В рамках Концепции инновационного развития Крыма предложены основные направления по совершенствованию функционирования рекреационного комплекса (РК):

- оптимизация отраслевой структуры РК на основе законодательно закрепленного разделения территорий с преобладанием рекреационно-туристских и курортных функций;

- развитие в Крыму новых видов рекреационной деятельности, в наибольшей степени соответствующих рекреационному потенциалу региона;

- увеличение роли экономических методов в системе управления рекреационной деятельностью и в области использования рекреационных ресурсов;

- развитие материально-технической базы РК до уровня мировых требований;

- увеличение роли и удельного веса рекреационной сферы в хозяйственной структуре Крыма как основы межрайонной специализации региона, в наибольшей степени соответствующей типу его природно-ресурсного потенциала [1, с. 62].

Очевидно, что реализация вышеперечисленных мероприятий как важнейшего условия инновационного развития региона может быть обеспечена посредством создания условий для развития иностранного туризма и роста инвестиций в РК региона. В этой связи представляется важным обеспечить реализацию следующих действий:

- развитие во всех курортных регионах Международных Центров оздоровления, реабилитации и отдыха для приема различных категорий иностранных туристов, в том числе с детьми;

- организация специализированных туров, учитывающих запросы и интересы иностранных туристов;

- участие Крыма в международных туристских программах и организациях;

- упрощение и гармонизация согласно международных стандартов формальностей, связанных с пересечением границы, въездом и выездом туристов;

- обеспечение признания в Украине полисов иностранных страховых компаний и принятия порядка оплаты медицинского обслуживания граждан Украины в других государствах [1, с. 68].
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ИННОВАЦИИ В ТУРИЗМЕ И САНАТОРНО-КУРОРТНОЙ ОТРАСЛИ
Рекреационные возможности Крыма поистине уникальны. К их числу, в первую очередь, относятся природные лечебно-оздоровительные ресурсы, основными из которых являются субтропический климат и вечно зеленая растительность Южного берега Крыма, а также соленые озера со значительными запасами лечебных иловых грязей, месторождения сопочных грязей, бентонитовых глин и минеральных вод Западного и Восточного Крыма. 

Развитие санаторно-курортной отрасли в Автономной Республике Крым является  одним из приоритетных направлений. Оно базируется на использовании минеральных вод (с потенциальным дебитом 14 тыс. куб. метров в сутки), лечебных грязей   (с балансовыми запасами 22,4 млн. куб. метров), пляжей (протяженностью 517 км), климатических и ландшафтных ресурсов, морского и горного воздуха.

Всего в Крыму насчитывается более 600 санаторно-курортных и туристских предприятий, имеющих собственную базу размещения. 

Санаторно-курортное лечение является одним из важнейших этапов современного здравоохранения, наиболее доступным и привлекательным для самых различных слоев населения Украины и стран СНГ.

Санатории и пансионаты с лечением составляют 28% от общего числа здравниц и расположены преимущественно на Южном берегу Крыма, а также на курортах Евпатория и Саки. Южный берег Крыма специализируется на лечении взрослого населения, а Евпатория является Всеукраинской детской здравницей-курортом. 

Большинство здравниц Крыма являются специализированными, располагают высококвалифицированными кадрами, имеют достаточное научное обеспечение (Украинский детский НИИ курортологии и физиотерапии в г.Евпатории, кафедра реабилитации Крымского государственного медицинского университета                     им. С.И.Георгиевского, Крымский республиканский НИИ физических методов лечения и медицинской климатологии им. И.М.Сеченова), а также сохранили хорошую лечебно-диагностическую базу, где используются самые современные и инновационные методы лечения: спелеотерапия, ароматерапия медицинскими эфирными маслами Крыма, биорезонансная  вибростимуляция и другие.
Санатории оснащены самой современной диагностической аппаратурой, широко применяются нетрадиционные методы уточнения и постановки диагноза (электропунктурная диагностика по Фоллю, иридо- и аурикулодиагностика, иммунологическое обследование и пр.)

Природные лечебные факторы используются в комплексе с методами аппаратной физиотерапии, массажа, ЛФК. Хорошо зарекомендовали себя и нетрадиционные методы лечения - мануальная терапия, биорезонансная терапия,  психоэмоциональная коррекция,  фитотерапия, пищевые биологические добавки «Эноант», разработанные на базе виноматериалов. 

В последнее время в здравницах Крыма активно внедряются SPA-программы. Философия SPA – это экспресс-отдых, максимальное расслабление и восстановление при минимальных затратах времени (предлагаются программы продолжительностью от 1 до 12 дней). Основу SPA составляет естественность и применение исключительно натуральных природных продуктов. В Крыму это: ароматерапия – лечение натуральными ароматическими маслами  и их производными; антицеллюлитные программы, включающие обертывание природной грязью (иловой, сопочной) или голубой глиной, водорослями, а также использование косметических средств, созданных на уникальной природной основе. 

Эти программы используются в большинстве санаториев автономии, но существуют и оздоровительные SPA-центры (“Пальмира-Палас”, “Времена года”, “Марат” - г. Ялта, пансионат “Море” – г. Алушта, “Мрия”, “Планета”- г. Евпатория).  В этих центрах можно снять стресс, избавиться от проблем различных участков тела, похудеть, восстановить душевное равновесие.

Украинским НИИ детской курортологии и физиотерапии в 2007 году подготовлены и опубликованы в Государственном реестре нововведений новые медицинские технологии по различным направлениям медицинской реабилитации заболеваний детского возраста: «Показания для назначения природных лечебных факторов и биорезонансной стимуляции у детей, больных реактивными артропатиями»; «Методика использования природного парафармацевтика Вин-Вита у часто болеющих детей»; «Показания для назначения природных и преформированных лечебных факторов у детей с соматической патологией в зависимости от вегетативной  регуляции», которые внедрены в работу детских специализированных санаториев, как на Евпаторийском курорте, так и рекомендованы для внедрения на региональном, республиканском и государственном уровнях. 

Для включения в госреестр подготовлены еще три нововведения, касающихся восстановления здоровья детей группы «риска» по туберкулезу с помощью  синглетно-кислородной терапии, комплексного назначения низкочастотной  терапии и курортных факторов у детей с последствиями черепно-мозговой  травмы, использование методики определения соединений азота для дифференцированного назначения курортных факторов (грязевые аппликации, хлоридные натриевые ванны) у детей с воспалительными заболеваниями суставов. 

Внедрение новых методик санаторно-курортного лечения детей с различными заболеваниями в работу практического здравоохранения  будет способствовать сокращению сроков лечения, уменьшению обострений основного заболевания и в целом повышению эффективности восстановительного лечения больных детей.

Туризм

На протяжении последних пяти лет Крым занимает одно из ведущих мест в туристском бизнесе Украины: по количеству  обслуженных экскурсантов - первое место среди регионов Украины, а по количеству обслуженных иностранных  туристов, объемам предоставленных туруслуг и платежам в бюджет от туристической деятельности - второе место в Украине.

Туристские фирмы полуострова разрабатывают туры, посвященные культуре, традициям и быту народов, населявших Крым, проводят исторические фестивали и праздники. 

Полиэтничностью Крыма обусловлено то, что на его территории одновременно  существуют  караимские кенасы, мусульманские мечети, еврейские синагоги и христианские церкви.  В настоящее время поклониться святым местам приезжают паломники со всего мира.  По инициативе Крымской епархии разработаны паломнические туры, включающие посещение монастырей и храмов, а также религиозные туры с посещением святынь различных конфессий.  

В ноябре 2007 года под эгидой   Министерства курортов и туризма Автономной Республики Крым в  городах  Симферополь и Старый Крым прошла    IV научно-практическая конференция «Культурно-этнографический туризм в Крыму. Традиции и перспективы развития». 

В рамках конференции состоялись презентация Армянского монастырского комплекса «Сурб-Хач» и заседание «круглого стола» по вопросам сотрудничества субъектов туристической деятельности и религиозной общины монастыря «Сурб-Хач».  Проведение данного мероприятия стало основой для создания нового экскурсионного маршрута по Старому Крыму.

Перспективным для развития туризма может стать Кировский район: с этой целью создан банк данных объектов туризма региона, включающий 57 памятников истории и культуры, ежегодно проводится Международный фестиваль «Минареты Солхата». Кроме того, реализуется республиканский проект «Создание информационно-туристского центра и развитие инфраструктуры туризма на территории Кировского района Автономной Республики Крым», разработанный Кировским районным советом, создан информационно-туристский центр «Солхат», поддерживается сайт «Старый Крым», разрабатываются системы дорожных знаков, информирующих о туристских маршрутах региона. 
Новым и перспективным направлением в развитии туристской индустрии Крыма стал зеленый (сельский) туризм. Министерством курортов и туризма разработана Программа развития сельского и зеленого туризма в Автономной Республике Крым на 2007-2010 годы, которая утверждена Постановлением Верховной Рады АРК                 19 сентября 2007 года № 572-5/07. Реализация предусмотренных Программой мероприятий будет способствовать решению основных социально-экономических проблем села: создание новых рабочих мест, развитие фермерских хозяйств, транспортного обслуживания, дорожной сети и системы автостоянок, увеличение поступлений в бюджеты всех уровней, уменьшение негативных экологических последствий слишком интенсивной туристической деятельности в «престижных» регионах, разгрузка наиболее популярных туристских центров. 

Наличие более  170 ландшафтных объектов, разнообразие рельефа и природные особенности  делают перспективным развитие активных видов туризма, таких как пешеходный, автомобильный, велосипедный туризм, джип-сафари и другие. Популярностью среди туристов, прибывающих в Крым, пользуется дайвинг. Опытные дипломированные инструкторы обеспечивают безопасное погружение к затонувшим кораблям, подводным скалам и ущельям, при этом возможна видео и фотосъемка. Проводится обучение подводному плаванию по европейским системам с выдачей соответствующих сертификатов.

Крым знаменит традиционными и широко известными фестивальными программами. Это фестивали классической музыки и театрального искусства, кинофестивали и форумы. Наиболее популярны фестиваль фейерверков в Ялте, фестиваль исторического фехтования «Генуэзский шлем» в Судаке, фестиваль воздухоплавания в Феодосии, фестиваль „Бархатное танго в Коктебеле” и другие.  

Инновацией в экскурсионной деятельности стал маршрут „Малый Иерусалим”, объединивший в себе всю многовековую историю города Евпатория и попавший в книгу рекордов Украины, как самая большая по количеству участников экскурсия (4877 человек), проведенная 9 июня 2007 года. Экскурсия длиной всего 350 метров спрессовала факты и события 25-вековой истории города,  всего 700 шагов маршрута, но их прошли 18 крымских ханов и 2 российских императора, и у гостей Евпатории теперь есть возможность пройти по этому пути и заглянуть в тайны веков.

Горный Крым – идеальное место для развития  велотуризма. В силу географического положения, экологических и исторических условий Крым с глубокой древности был своеобразным перекрестком различных племен, народов и культур. Здесь в различные времена проживали киммерийцы, греки, римляне, скифы, тавры, генуэзцы. Более 3-х веков на территории полуострова существовало Крымское ханство. Каждая эпоха создавала свою транспортную сеть, и каждая из них оставила заброшенные участки дорог в безлюдных и экологически  чистых местах, с обилием природных и исторических достопримечательностей. Именно горный Крым прорезают во всех направлениях знаменитые древние вьючные тропы, они довольно пологие и удобные для велоспорта, а главное - пролегают среди живописнейших мест полуострова.

К перспективным территориям для велотуризма относятся Белогорский, Симферопольский и Бахчисарайский районы, где относительно пологие участки соседствуют с очень сложными и обрывистыми участками. Высокие горы, сложнейшие скалы и каньоны, холмы и долины привлекает тысячи байкеров из Украины, России, Польши, Германии и других стран.

Самой востребованной  горой Крыма для велотуризма признан Чатыр-даг. Уже несколько лет на ее восточном склоне проводятся соревнования по горному велосипеду. 

Парапланеризм, дельтапланеризм, парашютный спорт и легкая авиация сегодня вновь завоевывают популярность, в основном как экстрим-туры. Центр воздушного туризма располагается в Коктебеле (гора Климентьева).

Министерством курортов и туризма Автономной Республики Крым в ноябре 2007 года  в  г.Судаке была проведена научно-практическая конференция «Активные виды туризма в Крыму: желаемое и действительное». Это третья по счету ежегодная конференция по специализированным видам туризма, развивающимся в Крыму. 

В рамках конференции было организовано посещение Центра воздушного туризма и музея истории планеризма на горе Климентьева с целью создания нового экстрим-тура «Пара-Крым». 

 
Дельтапланеризм во многом схож с полетами на планерах. Оборудование дельтапланов постоянно совершенствуется, их надежность возрастает. Сейчас опытные пилоты дельтапланов могут подниматься на высоту до трех километров, а при определенных погодных условиях даже выше, находясь в воздухе по несколько часов. Обширный выбор маршрутов: полеты над горным Крымом, полеты над акваторией Черного моря. 

Парапланеризм сравнительно новый вид спорта, быстро завоевавший Европу, потом Северную Америку, а теперь распространившийся и в Крыму. На парапланах гораздо легче научиться летать, поэтому популярность этого вида воздушного спорта вскоре превзойдет все остальные его разновидности. 
       
Конгресный туризм - данный вид туризма, включающий в себя поездки с целью участия в различных совещаниях, конгрессах, симпозиумах, занимает все более прочное место в современном туризме. В каждой такой международной встрече участвуют от 20 человек  до 1 тысячи.  Нередко участников конгресса сопровождают члены их семей, для которых организаторы форумов вместе с турфирмой разрабатывают туристскую программу. Часто и сами участники знакомятся с достопримечательностями города, а после завершения конгресса совершают турпоездки по стране. Характерная черта этого вида туризма - участник конгресса тратит во время своего пребывания значительно больше денег, чем обычный турист. Поэтому многие государства стремятся к проведению у себя международных встреч  и научных форумов. Специально для этого создаются конгрессные  центры, имеющие залы для заседаний и средства для размещения посетителей. 

На сегодняшний день Крым является перспективным центром для международных встреч и форумов. Конференц-залы размещены в гостиницах и пансионатах курортных городов: Ялта, Алушта, Судак, Феодосия, Евпатория. 

Благодаря появлению новых информационных технологий, в виде компьютера и глобальной сети Интернет, можно говорить о развитии нового вида туризма, так называемого  виртуального туризма. 
Виртуальный туризм - это, к примеру, путеводители на цифровых носителях по музеям Крыма или путешествия по тем же памятникам архитектуры с помощью сети Интернет. Посредством Интернет можно путешествовать по крымским паркам, дворцам и побережью. В этом году исполком Евпаторийского горсовета подготовил и презентовал виртуальную прогулку по историческому маршруту г.Евпатория на DVD-диске.
Интернет  предоставляет возможность  побывать практически “в живую”  во многих уголках земного шара - по обоим полушариям разбросаны сотни телевизионных видеокамер, с определённой периодичностью (от нескольких минут до нескольких часов) транслирующих в сеть полученную ими картинку. Можно выбрать камеры для наблюдения за дорожным движением и статические камеры, направленные на какую-либо природную или иную достопримечательность, или просто передающие панораму одного из крымских городов или памятника архитектуры. Многие серверы, транслирующие картинки с камер, предлагают ещё и короткие фильмы, состоящие из кадров, отснятых в течение последнего часа. 
Трудно найти предприятие, которое не хотело бы обновления и развития. Инновации в туризме – это, прежде всего, новые технологии, конкурентоспособные на внешнем и внутреннем рынках туруслуг, новые рынки сбыта турпродукта, новые поставщики и покупатели.

Храпатый И.В.

Директор КОСО КИ АПП УААН
Недбал Р.Ф.

Старший научный сотрудник,

кандидат сельскохозяйственных наук                                                

РАЗВИТИЕ КАПЕЛЬНОГО ОРОШЕНИЯ В ОВОЩЕВОДСТВЕ – ВАЖНЫЙ РЕЗЕРВ В ФОРМИРОВАНИИ ИННОВАЦИОННОЙ ПОЛИТИКИ КРЫМА


В технологии выращивания овощей большую роль играет орошение. Крымский полуостров расположен в засушливой зоне, а водные ресурсы его далеки от потребностей. Поэтому наиболее прогрессивным и экономически выгодным способом полива в Крыму является капельный.


Капельное орошение, благодаря ряду своих технологических особенностей (например, подаче воды малыми нормами непосредственно в корнеобитаемый слой почвы) в комплексе с другими агротехническими приемами обеспечивает:

- равномерное распределение поливной воды между растениями;

- создание оптимального водно-воздушного теплового и питательного режима почвы в соответствии с биологическими особенностями развития растений и почвенно-климатическими условиями их выращивания;

- отсутствие уплотнения почвы;

- создание определенного контура увлажнения;

- возможность своевременного и качественного проведения всех технологических приемов;

- отсутствие почвенной корки;

- экономию поливной воды, по сравнению с традиционными способами орошения в 1,5-5,0 раз в зависимости от схем высева, фазы развития растений, климатических особенностей и погодных условий;

- уменьшение затрат энергии на подачу воды для полива в 1,5-2,5 раза;

- снижение испарения влаги с поверхности почвы;

- экономию удобрений за счет локального их внесения с поливной водой до 30-50%;

- уменьшение затрат ручного труда на эксплуатацию и техническое обслуживание систем капельного орошения за счет полной автоматизации водораспеделения;

- повышение культуры труда;

- устойчиво высокую продуктивность, близкую к биологическим возможностям овощеного растения.


В общем виде система капельного орошения включает: источник водоснабжения (река, озеро, пруд, скважина, колодец и т.п.); водозабор; распределительно-фильтрационный узел; инжектор; средства учета воды; средства автоматизации управления поливом; магистральный и распределительные трубопроводы, а так же пленочные полиэтиленовые трубопроводы с интегрированными водовыпусками с различным шагом размещения капельниц и расходом воды. Капельные водовыпуски размещают внутри трубопроводов, при их изготовлении по специальной технологии. Это дает возможность максимально механизировать процессы строительства и демонтажа системы капельного орошения.


Так, для выращивания огурца, как правило, используют пленочные трубопроводы с интегрированными водовыпусками между ними 10-30 см.


Укладывают поливные трубопроводы вдоль оси ряда при рядковой схеме высева и в меньшем междурядии - при ленточной схеме. Срок эксплуатации трубопроводов зависит от толщины стенки и ухода за ними, и колеблется от 1 до 5 лет. Шаг размещения интегрировынных капельных водовыпусков зависит от растояний между растениями в ряду орошаемой культуры и ее водопотребления.


Затраты на строительство системы капельного орошения на площади 1 га сосавляют 8-10 тыс. грн. Срок окупаемости затрат – 1-2 года.


В настоящее время Крымская опытная станция овощеводства КИАПП проводит исследования по разработке ресурсосберегающих  технологий выращивания огурца и дыни на капельном орошении в целях дальнейшего развития и совершенствования этого способа полива в овощеводстве Крыма.

Задачи овощеводов Крыма в связи с вступлением Украины в ВТО

- Строгое соблюдение санитарных норм выращивания, доработки и маркетинга овощей;

- внедрение системы отслеживания продукции в цепочке «от поля к столу», соблюдая принципы и требования безопасности;

- повышение конкурентноспособности отечественной продукции;

-  специализация выращивания отдельных видов овощей; к примеру катрана, хрена, спаржи их переработка, упаковка и т.д. Отдельно для свежего потребления и отдельно для переработки;

- внедрение новых перспективных сортов и революционных технологий;

- целенаправленная селекция на конкретного потребителя;

- максимальное использование преимуществ крымского климата, внесезонное выращивание овощей;

- выход на рынок с овощами, полностью готовыми к продаже (линии для послеуборочной доработки овощей).

Немтинов В.И.

Заместитель директора по научной работе 

Крымской опытной станции овощеводства                                   
СОВРЕМЕННАЯ УПАКОВКА ОВОЩЕ - БАХЧЕВОЙ ПРОДУКЦИИ – ВАЖНЫЙ ЭТАП ВСТУПЛЕНИЯ ОВОЩЕВОДОВ КРЫМА В ВТО


На современном этапе развития маркетинга в Крыму по ориентации упаковки овощей поможет фермерским хозяйствам выявить потребности рынка, улучшить качество и увеличит объем производства овощной продукции, что позволит повысить доход и создать новые рабочие места в сельской местности. Эффективный маркетинг овощей не возможен без развития инфраструктуры аграрного рынка, который помогал бы производственникам  в продаже продукции.


Важное условие рынка – это создание единых правил торговли, для всех участников торгов, получение объективной информации про уровень цен и их динамику. Концевая цель овощеводства – это эффективная реализация производственной продукции, налаживание стойких каналов сбыта и удовлетворение спроса покупателей и выбора канала реализации продукции зависит цена реализации овощей. Упакованную продукцию выгодно реализовать через сеть супермаркетов. За рубежом поставка не упакованной и не калиброванной продукции в сеть супермаркетов отсутствует. Упаковка должна быть проста, удобна с защитой продукции. Отсутствие у производителя сбыта продукции, условий хранения заставляет его продавать овощи с поля или после сезонного снижения цен, или в местах местной торговли.


В этой ситуации неупакованная продукция не несет информации производителя и качества овощей. Реклама овощей продукции продвигает овощи на новые рынки с информацией большего количества покупателей. Детально продуманная реклама с торговою маркою имеет значительно больший маркетинговый потенциал. Продажа оптовым фирмам или прямо в супермаркеты – лучший пример сбыта продукции. Необходимо уделять внимание первоочередным вопросам упаковки продукции.


Сегодня супермаркеты по Украине продают 4 – 5%  овощей от общего объема, за ребежом 15 – 20 %. Супермаркеты должны обозначить конъюктуру спроса на свежую продукцию в недалеком будущем. Поставляемые овощи должны быть колиброваны, чисты, упакованы, иметь этикетку товара. Важный критерий успеха реализации - наличие расширенного ассортимента овощей, чем больше видов качественной продукции, тем больше шансов на составление договора о реализации.

Итак необходимые факторы и условия успешной реализации овощей:

- единые правила и одинаковые условия участников торгов;

- информация о ценах на овощную продукцию;

- определение стратегии и каналов сбыта овощей;

- налаживание контактов с оптовиками и супермаркетами;

- колибровка, очищение, упаковка и экитирование с дизайном овощной продукции;

- наличие рассширенного ассортимента овощей;

- разнообразие видов упаковок (одноразовая гофрокартонная тара, поддоны, гофрокартонная тара покрытая воском для гидроохлаждения, коробки, наличие в гофрокартонной таре перегородок, прокладок и аммортизаторов, упаковка по типу «мушля» - углубления для овощей, полипропиленовые прокладки с дыхательной стретч пленкой для моркови, кабачков, перца, наличие прокладок с углублением для сахарной кукурузы, мешки, сетки для лука, чеснока и картофеля).

В упаковках из пленки следует хранить зеленные овощи – петрушку и сельдерей. Стретч пленку надо шире использовать для упаковки пекинской капусты, огурцов и других видов. В твердую упаковку до 20 кг можно упаковывать, огурцы. Для деликатной овощной продукции (помидоры, перец, салаты) на международном рынке приняты 3 и 5 килограммовые гофрокартонные коробки, размер которых можно регулировать в зависимости от вида продукции.

Цветную капусту упаковывают в один слой, чтоб уменьшить возможность повреждения. Для транспортирования в границах Украины и на экспорт плоды арбуза и дыни, рекомендуется упаковывать в специальные коробки для бахчевых, где помещается 4 – 6 штук. За хорошо упакованную продукцию покупатель добавляет до 20 % цены. Это полностью покрывает расходы на упаковку, продукция легче транспортируется, меньше повреждается и дольше сохраняется. Деревянная тара больше пригодна для овощной продукции массой не больше 15 кг.

Стретч – пленка наиболее распространена для упаковки овощей – салатов, огурцов, томатов и капусты. Полипропиленовые контейнеры используют для эффективной продажи овощей, при этом снижается порча плодов при транспортировании, переборке. Томаты, перцы и салаты в супермаркетах нагляднее смотрятся в пластиковых упаковках. Гофротара пригодна для продажи всех типов овощной продукции.

Важную роль играет упаковка при маркетинге продукции, особенно при освоении новых рынков и каналов сбыта продукции. Например, картофель по более высоким ценам продается в сетках с пластиковыми или картонными ручками для удобства переноса. Хорошо продается картофель в одноразовых полиэтиленовых пакетах. Упаковка играет главную роль в демонстрации товара.

Упаковка в богатых компаниях это основа рекламных акций. Этикетки или фрагменты пакетов должны использоваться в розыгрышах и акциях. Если упаковка используется как рекламный товар в супермаркетах, то на нее резко повышается качество полиграфии и дизайна. Современный рынок все больше и больше обусловлен качеством упакованной плодоовощной продукции. Это связано с новым менталитетом людей.

Затраты на упаковку могут составлять до 20 % маркетинговых расходов. Практика показывает, что упаковка это один из факторов успешного маркетинга в условиях возрастающей конкуренции, ее совершенствование принесет наибольший успех и прибыль, как производителям, так и продавцам. Современная упаковка формирует имидж компании и помогает потребителю отличать продукцию от других компаний.

Статистика свидетельствует об эффективности использования упакованного материала фермерскими хозяйствами при совместной и индивидуальной реализации плодоовощной продукции. В Одесском регионе 15 % сельхозпроизводителей используют гофрокартонную тару, 20 % - сетки и мешки, 5% - деревянную тару, 8% - полиэтиленовую и пластмассовую. К сожалению 52% фермеров реализуют собственную продукцию не упакованной. Использование поддонов удобно в торговле овощами и фруктами. Поддоны легко штабелюются, долговечны, легко стерилизуются горячей водой и паром.


Маркеровка упаковки, реклама на таре
Каждый контейнер (упаковка) с продукцией должны иметь этикетку с информацией: 

· страна производителя;

· название и адрес производителя;

· название торговой марки продукции;

· опись места (товар, сорт, размер, класс, сортовое качество);

· масса брутто;

· масса нетто;

· общая оценка в метрических единицах;

· полное имя и адрес продавца.

Каждая единица тары должна иметь две этикетки на обоих коротких сторонах тары. Каждый бок тары должен иметь логотип и общую информацию про торговую марку продукции и вид товара. Стоимость нанесения рекламы на 1 упаковку составляет от 0,1 до 0,6 грн.


Условия сохранения плодоовощной продукции

	Оптимальные условия сохранения овощей и картофеля

	Вид продукции
	Температура

 воздуха в хранилищах,

0С
	Относительная влажность

 воздуха,%
	Температура замерзания,0С
	Длительность возможного хранения, сут.

	1
	2
	3
	4
	5

	Картофель
	2–5
	90-95
	-1-2
	120-240

	Капуста белокачанная,
	0–1
	90-95
	-2
	90-120

	-//-цветная
	0-1
	85
	-2
	90-120

	//-краснокачан-

ная
	0-1
	90-95
	-2
	90-120

	1
	2
	3
	4
	5

	Свекла, морковь
	0-1
	95-97
	-2
	90-120

	Огурцы
	6-8
	90-95
	-0,3
	7-14

	Лук, чеснок
	0-1
	70-80
	-1,1
	150-180

	Баклкжаны
	6-7
	85-90
	-1,5
	21-28

	Томаты
	1-2
	80-90
	-1,0
	28-35

	Перец
	0-15
	80-85
	-1
	90-120



Требование основных овощных культур к таре при хранении
Морковь хранят в контейнерах, ящиках, полиэтиленовых открытых мешках, насыпом. Хорошо хранится морковь в полиэтиленовых мешках (толщина п/э 100-150 ммк) массой 25 – 30кг, которые располагают на стелажах. Мешки не завязывают, чтоб в них не скапливался углекислый газ и не повышалась относительная влажность воздуха.Если в хранилищах наблюдается резкий перепад температуры, то в мешках по стенкам стекает вода, которая собирается на его дне, чтоб этого избежать в дне мешка проделывают небольшие отверстия. При сохранении в ящиках морковь послойно пересыпают влажным  песком (2-3 см).

Корнеплоды редиски, дайкона, пастернака, сельдерея, петрушки. Редиску и дайкон без розетки листьев хранят 0-1ºС  при влажности воздуха 98% в полиэтиленовых пакетах по 10 – 15 кг несколько месяцев, корнеплоды пастернака, сельдерея, петрушки хранят слоями в небольших траншеях, штабелях на стелажах или в таре пересыпанным песком или грунтом с влажностью 70%.

Лук выделение у луковиц тепла и влаги незначительное, поэтому толщина слоя его хранения с активной вентиляцией может составлять

 2–2,5 м при подаче воздуха 60-200 м³/т в час. В холодильниках лук затаривают в ящики, штабелюют до 3 м, в контейнерах хранят по 200-300 кг, в пакетах из толстого полиэтилена по 35-40 кг в несколько ярусов.

Продовольственный и семенной чеснок хранят при температуре 1-3ºС и относительной влажности воздуха не более 70%. Основные трудности хранения чеснока – сохранить головку целой. После уборки чеснок мелко расфасовывают в тару из твердого материала в ней его сушат и хранят. Небольшие партии чеснока парафинируют в смеси парафина 97% и моноглицерина 2-3% в течение 2-3 секунд, после этого хранят при температуре ±1ºС.

Капуста, ее можно хранить в деревянных или полиэтиленовых ящиках, а также в открытых полиэтиленовых мешках по 5-10 головок. При этом мешки раскладывают в один ряд. Оптимальная температура хранения -1-0ºС, влажность воздуха 90-95%. При хранении при температуре 5-7ºС головки растрескиваются. Брюссельская капуста хранится хорошо 6-7 месяцев в полиэтиленовых пакетах (30-60ммк) массой 2кг при температуре 0-1ºС при влажности воздуха 85 – 90%.

Томат. Для длительного хранения плоды собирают вручную, охлаждают с помощью небольшого вентилирования. В процессе дыхания выделяется этилен, который ускоряет дозревание, поэтому плоды необходимо периодически проветривать в небольших ящиках по 8-10 кг, которые ставят высотой по 8-10 ярусов. Зеленые плоды располагают в ящиках по 2-3 слоя с пересыпкой торфом (влажностью 30-32%), мхом или опилками. Температура хранения 10-14ºС, относительная влажность воздуха 80-85%. При снижении температуры плоды загнивают, а при меньшей влажности сморщиваются. При таких условиях они хранятся до 70-100 дней.

Перец хранят в ящиках по 8-10 кг, в полиэтиленовых мешках (толщина пленки 30-60 мк или 100 мк) с перфорацией, в холодильниках или в холодных помещениях. Температура хранения 0-2ºС, относительная влажность воздуха 90-95%. В таких условиях плоды могут сохранятся 20-30 дней.

Кабачок, огурец, патиссон. Собирают в технической спелости и хранят при температуре 4-5ºС и относительной влажности воздуха 90-95%. В таких условиях плоды хранятся 2-3 дня, корнишоны, пикули необходимо перерабатывать в день сбора плодов. Для поддержания высокой влажности воздуха ящики с корнишонами заворачивают в пленку при периодическом орошении, что лучше сохраняет товарные качества (при транспортировке плоды так же заворачивают пленкой).

Дыня, арбуз, тыква. Плоды собирают в зрелом виде , оставляя плодоножку 2-3 см ( дыня, арбуз). Дыню зимних сортов после сбора подвяливают 10-12 дней на том боку, на котором она лежала в поле, потом поштучно укладывают в гофрокартонную тару, присыпают торфом. При температуре 2-3ºС и относительной влажности воздуха 80% дыня хранится 3-4 месяца. Летние нележкие сорта реальзуются сразу. Зрелый арбуз хранится на подстилке из соломы в 1 или буртах в 2-3 слоя в соломе при температуре 3-5ºС и влажности воздуха 80%. Тыква лежких сортов хранится при 6-8ºС и влажности воздуха около 70% хранится до 1 года, а в условиях высокой температуры несколько месяцев при значительной утрате товарной массы.

Зеленные овощи и пучковый товар. Листья салата (или головки) содержат 95% воды, поэтому его хранят в ящиках покрытых пленкой при температуре 0-2ºС и относительной влажности воздуха 95% (в холодильниках несколько часов), при замораживании в пучках 5-10 кг – 1 месяц. Листья щавеля быстро вянут, поэтому их хранят в полиэтиленовых пакетах по 5-10 кг или ящиках, увлажняя водой. В холодильниках, в пакетах щавель хранится 20 суток, в ящиках до 7 дней, в хранилищах с вентиляцией 3 суток. При этом утрата веса составляет 0,5%, 1,5 и 5-7%.

Помытые листья петрушки, сельдерея и укропа, связанные в пучки и упакованные в пакеты хранятся при температуре 0-1ºС. Хранят овощи в среде углекислого газа. Пакеты надувают газовой смесью и заклеивают.

Длительно хранится зеленый лук, чеснок, качаны сахарной кукурузы, черешки ревеня, этилированные побеги спаржи при температуре 0-1 ºС в условиях высокой влажности. Зелень лука и чеснока в ящиках, в небольших пакетах при температуре 5-7 ºС хранится до 8 суток, а при 0-1 ºС – до 1 месяца, снижая вес на 1%. Овощной горох и качаны сахарной кукурузы в полиэтиленовых пакетах хранятся в холодильниках до 2 недель.Ревень в ящиках 15-20 кг при температуре 0-1 ºС – 20 суток. Помытые побеги спаржи, обернутые влажной мешковиной при температуре 0-1 ºС хранятся 1 месяц при влажности воздуха 90-95%.

В Крыму изготовлением гофрокартонной упаковки занимается ПП «Крымбумага» (г.Симферополь, 11 км Московскогошоссе (0652)26-26-86,   27-21-66, 57-73-72)

Немтинов В.И.

Заместитель директора по научной работе 

Крымской опытной станции овощеводства                                   
СОВРЕМЕННАЯ УПАКОВКА ОВОЩЕ - БАХЧЕВОЙ ПРОДУКЦИИ – ВАЖНЫЙ ЭТАП ВСТУПЛЕНИЯ ОВОЩЕВОДОВ КРЫМА В ВТО


На современном этапе развития маркетинга в Крыму по ориентации упаковки овощей поможет фермерским хозяйствам выявить потребности рынка, улучшить качество и увеличит объем производства овощной продукции, что позволит повысить доход и создать новые рабочие места в сельской местности. Эффективный маркетинг овощей не возможен без развития инфраструктуры аграрного рынка, который помогал бы производственникам  в продаже продукции.


Важное условие рынка – это создание единых правил торговли, для всех участников торгов, получение объективной информации про уровень цен и их динамику. Концевая цель овощеводства – это эффективная реализация производственной продукции, налаживание стойких каналов сбыта и удовлетворение спроса покупателей и выбора канала реализации продукции зависит цена реализации овощей. Упакованную продукцию выгодно реализовать через сеть супермаркетов. За рубежом поставка не упакованной и не калиброванной продукции в сеть супермаркетов отсутствует. Упаковка должна быть проста, удобна с защитой продукции. Отсутствие у производителя сбыта продукции, условий хранения заставляет его продавать овощи с поля или после сезонного снижения цен, или в местах местной торговли.


В этой ситуации неупакованная продукция не несет информации производителя и качества овощей. Реклама овощей продукции продвигает овощи на новые рынки с информацией большего количества покупателей. Детально продуманная реклама с торговою маркою имеет значительно больший маркетинговый потенциал. Продажа оптовым фирмам или прямо в супермаркеты – лучший пример сбыта продукции. Необходимо уделять внимание первоочередным вопросам упаковки продукции.


Сегодня супермаркеты по Украине продают 4 – 5%  овощей от общего объема, за ребежом 15 – 20 %. Супермаркеты должны обозначить конъюктуру спроса на свежую продукцию в недалеком будущем. Поставляемые овощи должны быть колиброваны, чисты, упакованы, иметь этикетку товара. Важный критерий успеха реализации - наличие расширенного ассортимента овощей, чем больше видов качественной продукции, тем больше шансов на составление договора о реализации.

Итак необходимые факторы и условия успешной реализации овощей:

- единые правила и одинаковые условия участников торгов;

- информация о ценах на овощную продукцию;

- определение стратегии и каналов сбыта овощей;

- налаживание контактов с оптовиками и супермаркетами;

- колибровка, очищение, упаковка и экитирование с дизайном овощной продукции;

- наличие рассширенного ассортимента овощей;

- разнообразие видов упаковок (одноразовая гофрокартонная тара, поддоны, гофрокартонная тара покрытая воском для гидроохлаждения, коробки, наличие в гофрокартонной таре перегородок, прокладок и аммортизаторов, упаковка по типу «мушля» - углубления для овощей, полипропиленовые прокладки с дыхательной стретч пленкой для моркови, кабачков, перца, наличие прокладок с углублением для сахарной кукурузы, мешки, сетки для лука, чеснока и картофеля).

В упаковках из пленки следует хранить зеленные овощи – петрушку и сельдерей. Стретч пленку надо шире использовать для упаковки пекинской капусты, огурцов и других видов. В твердую упаковку до 20 кг можно упаковывать, огурцы. Для деликатной овощной продукции (помидоры, перец, салаты) на международном рынке приняты 3 и 5 килограммовые гофрокартонные коробки, размер которых можно регулировать в зависимости от вида продукции.

Цветную капусту упаковывают в один слой, чтоб уменьшить возможность повреждения. Для транспортирования в границах Украины и на экспорт плоды арбуза и дыни, рекомендуется упаковывать в специальные коробки для бахчевых, где помещается 4 – 6 штук. За хорошо упакованную продукцию покупатель добавляет до 20 % цены. Это полностью покрывает расходы на упаковку, продукция легче транспортируется, меньше повреждается и дольше сохраняется. Деревянная тара больше пригодна для овощной продукции массой не больше 15 кг.

Стретч – пленка наиболее распространена для упаковки овощей – салатов, огурцов, томатов и капусты. Полипропиленовые контейнеры используют для эффективной продажи овощей, при этом снижается порча плодов при транспортировании, переборке. Томаты, перцы и салаты в супермаркетах нагляднее смотрятся в пластиковых упаковках. Гофротара пригодна для продажи всех типов овощной продукции.

Важную роль играет упаковка при маркетинге продукции, особенно при освоении новых рынков и каналов сбыта продукции. Например, картофель по более высоким ценам продается в сетках с пластиковыми или картонными ручками для удобства переноса. Хорошо продается картофель в одноразовых полиэтиленовых пакетах. Упаковка играет главную роль в демонстрации товара.

Упаковка в богатых компаниях это основа рекламных акций. Этикетки или фрагменты пакетов должны использоваться в розыгрышах и акциях. Если упаковка используется как рекламный товар в супермаркетах, то на нее резко повышается качество полиграфии и дизайна. Современный рынок все больше и больше обусловлен качеством упакованной плодоовощной продукции. Это связано с новым менталитетом людей.

Затраты на упаковку могут составлять до 20 % маркетинговых расходов. Практика показывает, что упаковка это один из факторов успешного маркетинга в условиях возрастающей конкуренции, ее совершенствование принесет наибольший успех и прибыль, как производителям, так и продавцам. Современная упаковка формирует имидж компании и помогает потребителю отличать продукцию от других компаний.

Статистика свидетельствует об эффективности использования упакованного материала фермерскими хозяйствами при совместной и индивидуальной реализации плодоовощной продукции. В Одесском регионе 15 % сельхозпроизводителей используют гофрокартонную тару, 20 % - сетки и мешки, 5% - деревянную тару, 8% - полиэтиленовую и пластмассовую. К сожалению 52% фермеров реализуют собственную продукцию не упакованной. Использование поддонов удобно в торговле овощами и фруктами. Поддоны легко штабелюются, долговечны, легко стерилизуются горячей водой и паром.


Маркеровка упаковки, реклама на таре
Каждый контейнер (упаковка) с продукцией должны иметь этикетку с информацией: 

· страна производителя;

· название и адрес производителя;

· название торговой марки продукции;

· опись места (товар, сорт, размер, класс, сортовое качество);

· масса брутто;

· масса нетто;

· общая оценка в метрических единицах;

· полное имя и адрес продавца.

Каждая единица тары должна иметь две этикетки на обоих коротких сторонах тары. Каждый бок тары должен иметь логотип и общую информацию про торговую марку продукции и вид товара. Стоимость нанесения рекламы на 1 упаковку составляет от 0,1 до 0,6 грн.


Условия сохранения плодоовощной продукции

	Оптимальные условия сохранения овощей и картофеля

	Вид продукции
	Температура

 воздуха в хранилищах,

0С
	Относительная влажность

 воздуха,%
	Температура замерзания,0С
	Длительность возможного хранения, сут.

	1
	2
	3
	4
	5

	Картофель
	2–5
	90-95
	-1-2
	120-240

	Капуста белокачанная,
	0–1
	90-95
	-2
	90-120

	-//-цветная
	0-1
	85
	-2
	90-120

	//-краснокачан-

ная
	0-1
	90-95
	-2
	90-120

	1
	2
	3
	4
	5

	Свекла, морковь
	0-1
	95-97
	-2
	90-120

	Огурцы
	6-8
	90-95
	-0,3
	7-14

	Лук, чеснок
	0-1
	70-80
	-1,1
	150-180

	Баклкжаны
	6-7
	85-90
	-1,5
	21-28

	Томаты
	1-2
	80-90
	-1,0
	28-35

	Перец
	0-15
	80-85
	-1
	90-120



Требование основных овощных культур к таре при хранении
Морковь хранят в контейнерах, ящиках, полиэтиленовых открытых мешках, насыпом. Хорошо хранится морковь в полиэтиленовых мешках (толщина п/э 100-150 ммк) массой 25 – 30кг, которые располагают на стелажах. Мешки не завязывают, чтоб в них не скапливался углекислый газ и не повышалась относительная влажность воздуха.Если в хранилищах наблюдается резкий перепад температуры, то в мешках по стенкам стекает вода, которая собирается на его дне, чтоб этого избежать в дне мешка проделывают небольшие отверстия. При сохранении в ящиках морковь послойно пересыпают влажным  песком (2-3 см).

Корнеплоды редиски, дайкона, пастернака, сельдерея, петрушки. Редиску и дайкон без розетки листьев хранят 0-1ºС  при влажности воздуха 98% в полиэтиленовых пакетах по 10 – 15 кг несколько месяцев, корнеплоды пастернака, сельдерея, петрушки хранят слоями в небольших траншеях, штабелях на стелажах или в таре пересыпанным песком или грунтом с влажностью 70%.

Лук выделение у луковиц тепла и влаги незначительное, поэтому толщина слоя его хранения с активной вентиляцией может составлять

 2–2,5 м при подаче воздуха 60-200 м³/т в час. В холодильниках лук затаривают в ящики, штабелюют до 3 м, в контейнерах хранят по 200-300 кг, в пакетах из толстого полиэтилена по 35-40 кг в несколько ярусов.

Продовольственный и семенной чеснок хранят при температуре 1-3ºС и относительной влажности воздуха не более 70%. Основные трудности хранения чеснока – сохранить головку целой. После уборки чеснок мелко расфасовывают в тару из твердого материала в ней его сушат и хранят. Небольшие партии чеснока парафинируют в смеси парафина 97% и моноглицерина 2-3% в течение 2-3 секунд, после этого хранят при температуре ±1ºС.

Капуста, ее можно хранить в деревянных или полиэтиленовых ящиках, а также в открытых полиэтиленовых мешках по 5-10 головок. При этом мешки раскладывают в один ряд. Оптимальная температура хранения -1-0ºС, влажность воздуха 90-95%. При хранении при температуре 5-7ºС головки растрескиваются. Брюссельская капуста хранится хорошо 6-7 месяцев в полиэтиленовых пакетах (30-60ммк) массой 2кг при температуре 0-1ºС при влажности воздуха 85 – 90%.

Томат. Для длительного хранения плоды собирают вручную, охлаждают с помощью небольшого вентилирования. В процессе дыхания выделяется этилен, который ускоряет дозревание, поэтому плоды необходимо периодически проветривать в небольших ящиках по 8-10 кг, которые ставят высотой по 8-10 ярусов. Зеленые плоды располагают в ящиках по 2-3 слоя с пересыпкой торфом (влажностью 30-32%), мхом или опилками. Температура хранения 10-14ºС, относительная влажность воздуха 80-85%. При снижении температуры плоды загнивают, а при меньшей влажности сморщиваются. При таких условиях они хранятся до 70-100 дней.

Перец хранят в ящиках по 8-10 кг, в полиэтиленовых мешках (толщина пленки 30-60 мк или 100 мк) с перфорацией, в холодильниках или в холодных помещениях. Температура хранения 0-2ºС, относительная влажность воздуха 90-95%. В таких условиях плоды могут сохранятся 20-30 дней.

Кабачок, огурец, патиссон. Собирают в технической спелости и хранят при температуре 4-5ºС и относительной влажности воздуха 90-95%. В таких условиях плоды хранятся 2-3 дня, корнишоны, пикули необходимо перерабатывать в день сбора плодов. Для поддержания высокой влажности воздуха ящики с корнишонами заворачивают в пленку при периодическом орошении, что лучше сохраняет товарные качества (при транспортировке плоды так же заворачивают пленкой).

Дыня, арбуз, тыква. Плоды собирают в зрелом виде , оставляя плодоножку 2-3 см ( дыня, арбуз). Дыню зимних сортов после сбора подвяливают 10-12 дней на том боку, на котором она лежала в поле, потом поштучно укладывают в гофрокартонную тару, присыпают торфом. При температуре 2-3ºС и относительной влажности воздуха 80% дыня хранится 3-4 месяца. Летние нележкие сорта реальзуются сразу. Зрелый арбуз хранится на подстилке из соломы в 1 или буртах в 2-3 слоя в соломе при температуре 3-5ºС и влажности воздуха 80%. Тыква лежких сортов хранится при 6-8ºС и влажности воздуха около 70% хранится до 1 года, а в условиях высокой температуры несколько месяцев при значительной утрате товарной массы.

Зеленные овощи и пучковый товар. Листья салата (или головки) содержат 95% воды, поэтому его хранят в ящиках покрытых пленкой при температуре 0-2ºС и относительной влажности воздуха 95% (в холодильниках несколько часов), при замораживании в пучках 5-10 кг – 1 месяц. Листья щавеля быстро вянут, поэтому их хранят в полиэтиленовых пакетах по 5-10 кг или ящиках, увлажняя водой. В холодильниках, в пакетах щавель хранится 20 суток, в ящиках до 7 дней, в хранилищах с вентиляцией 3 суток. При этом утрата веса составляет 0,5%, 1,5 и 5-7%.

Помытые листья петрушки, сельдерея и укропа, связанные в пучки и упакованные в пакеты хранятся при температуре 0-1ºС. Хранят овощи в среде углекислого газа. Пакеты надувают газовой смесью и заклеивают.

Длительно хранится зеленый лук, чеснок, качаны сахарной кукурузы, черешки ревеня, этилированные побеги спаржи при температуре 0-1 ºС в условиях высокой влажности. Зелень лука и чеснока в ящиках, в небольших пакетах при температуре 5-7 ºС хранится до 8 суток, а при 0-1 ºС – до 1 месяца, снижая вес на 1%. Овощной горох и качаны сахарной кукурузы в полиэтиленовых пакетах хранятся в холодильниках до 2 недель.Ревень в ящиках 15-20 кг при температуре 0-1 ºС – 20 суток. Помытые побеги спаржи, обернутые влажной мешковиной при температуре 0-1 ºС хранятся 1 месяц при влажности воздуха 90-95%.

В Крыму изготовлением гофрокартонной упаковки занимается ПП «Крымбумага» (г.Симферополь, 11 км Московскогошоссе (0652)26-26-86,   27-21-66, 57-73-72)

Соколова Ж.В.

Таврический национальный 

университет им. В.И.Вернадского,

доцент кафедры экономической теории

ИСТОРИЧЕСКИЙ ОПЫТ ИННОВАЦИОННЫХ ВНЕДРЕНИЙ 
В КРЫМСКОМ ПРОМЫШЛЕННОМ ПЛОДОВОДСТВЕ 
      Актуальность темы исследования обусловлена тем, что в настоящее время аграрный сектор украинской экономики требует особого внимания из-за продолжающего кризиса в этой отрасли. В конце XIX – начале ХХ вв. садовая промышленность являлась в Крыму одной из самых развитых и доходных. Об этом свидетельствовала большая площадь занятых под садовые насаждения территорий.   Для получения эффективного результата сегодня необходимо исследовать исторический опыт промышленного плодоводства в регионе, особенно инновационные проекты по сушке плодов, их заморозке, условий перевозки и хранения. 

       Еще в 1909 г. крымскими садоводами был поставлен вопрос о необходимости внедрения новых способов сохранности плодов, используя, в частности их сушку. Однако эпидемия холеры и возможность ее усиления парализовали налаженный сбыт плодов и перед садовладельцами возникла довольно печальная перспектива сгноить у себя в саду урожаи. 2-3 неудачно  сформулированные и не правильно понятые постановления представителей медицины о вреде потребления свежих плодов в холерное время вызвали панику среди потребителей фрукт. В тот же период колебаний и страха возникла у садовладельцев мысль об экспорте в Англию крымских плодов, а также об устройстве холодильников и соответствующего подвижного состава на железной дороге.

      В период великих мировых событий сама жизнь выдвинула вопрос о сушке плодов. Как известно, при Симферопольском Отделе Российского Императорского Общества Садоводства в первый месяц войны образовался комитет для оказания посильной помощи больным и раненым воинам фруктами. Этот комитет стал внедрять новые способы сохранения продуктов, используя сушку плодов, которые в изобилии стекались от щедрых жертвователей. 

      Война, страх перед надвигающимися эпидемиями и прочими стихийными бедствиями заставляли садоводов ежегодно отдавать часть своего урожая за бесценок. Чего стояли крымские августовские и сентябрьские норд-осты, которые валили без пощады тысячи пудов отборных плодов как раз перед сбором урожая. В 1907 г. многие садоводы лишились благодаря ветру одной трети урожая Кандиль Синапа и Шафрана и не знали, что делать с упавшими великолепными плодами. 

       Исследуя статистические данные о экспортной деятельности российской плодоторговли и импорте в Россию вообще и, в частности из Германии, продуктов садоводства, огородничества, виноградарства и цветоводства в начале ХХ столетия, мы можем сделать неутешительные выводы .

Продукты садоводства, виноградарства и огородничества. 

Вывоз из России в 1911 г.[1, Л.6]

	Наименование предметов
	Общий вывоз
	В Германию

	
	пудов
	рубли
	пудов
	рубли

	Овощи свежие всех районов
	1 232 304
	1 305 430
	361 234
	237 810

	Лук и чеснок
	584 858
	633 527
	302 218
	386 075

	Сушеные овощи
	62 954
	144 411
	17 445
	31 520

	Зеленый горошек
	14 004
	96 135
	572
	11 574

	Грибы сушеные
	25 632
	488 116
	10 853
	232 471

	Грибы свежие
	5 632
	28 899
	5 394
	27 356

	Семена
	196 051
	372 753
	84 607
	136 450

	Живые растения
	78 557
	124 721
	70 706
	70 007

	Дикорастущие ягоды
	85 963
	210 403
	55 594
	148 791

	Плоды свежие, моченые и соленые
	376 365
	1 311 593
	66 786
	91 409

	Ягоды свежие, моченые и соленые
	16 632
	56 058
	10 120
	30 359

	Плоды сушеные
	14 796
	70 176
	5 174
	30 161

	Ягоды
	16 114
	79 854
	6 693
	31 527

	Изюм и коринка
	570 049
	2 600 877
	253 327
	1 245 966

	Миндаль и орехи
	126 194
	508 330
	7 154
	55 484

	Вино
	17 011
	184 956
	1 558
	14 900

	Виноград свежий
	
	
	
	

	Апельсины, мандарины, ветроны и померанцы
	
	
	
	

	Лимоны
	
	
	
	

	Консервы фрукт. Разного рода
	
	
	
	

	Прочие резаные цветы, листья свежие , засушенные и крашенные
	
	
	
	


Продукты садоводств, виноградарства и огородничества. Ввоз в Россию в 1911 г.

[1, Л.7]

	Наименование предметов
	Общий ввоз
	Из Германии

	
	пудов
	рубли
	пудов
	рубли

	Овощи свежие всех видов
	1 533 514
	1 613 011
	132 832
	152 043

	Лук и чеснок
	
	
	
	

	Сушеные овощи
	59 290
	90 464
	3 575
	27 745

	Зеленый горошек
	-
	
	
	

	Грибы сушеные
	3 105
	20 537
	41
	497

	Гриьы свежие
	
	
	
	

	Семена
	2 626 736
	3 704 741
	764 751
	1 619 775

	Живые растения
	711 653
	2 099 248
	358 501
	1 481 407

	Дикорастущие ягоды
	-
	
	
	

	Плоды свежие и
	345 535
	1 055 776
	105 016
	396 854

	Ягоды свежие
	7 507
	18 004
	206
	650

	Плоды сушеные
	1 095 554
	3 388 632
	82 010
	370 961

	Ягоды
	-
	
	
	

	Изюм и коринка
	1 607 830
	5 032 848
	9 809
	75 191

	Миндаль и орехи
	1 125 284
	4 347 476
	71 014
	383 219

	Вино
	543 740
	12 275 806
	185 991
	4 388 183

	Виноград свежий
	101 372
	531 751
	23 214
	179 114

	Апельсины,
	3 223 094
	4 549 136
	515 280
	753 583

	Лимоны
	2 426 094
	3 090 811
	88 285
	108 803

	Консервы
	2 258
	33 509
	478
	14 421

	Прочие
	5 742
	151 314
	5 241
	140 101


       «Когда смотришь на эти цифры и больно становится и обидно, почему русские садоводы не обращали должного внимания на засилие иностранцами нашего рынка. Разве Крым, Кавказ и Туркестан не могли бы поставлять свою продукцию и экономить для России многие миллионы рублей, утекающие безвозвратно за границу. Итак, в вопросе о плодосушилках должно быть принято во внимание и патриотическое самолюбие и отечественные выгоды» [1, Л.7].  

       Согласитесь, эти слова звучать как никогда актуально сегодня, когда наши фрукты стоят на рынках Крыма дороже турецких и других привозных. 

     И далее крымские садоводы указывали на важную роль Салгирской Опытной станции для устройства показательной промышленной сушки овощей и плодов в Крыму. Опыт имелся в Курской губернии, где использовали сушилку русского производства - Ярославскую карусель для сушки овощей для нужд армии в годы войны.

    Интересна эта сушилка была тем, что могла сушить как косточковые, так и семечковые плоды. Яблок в сутки можно было получить до 8 пудов сухого продукта, дров в сутки шло до 20 пудов. Общая площадь сит равнялась 315 кв. арш., всего сит было 180 шт. Карусель разделена была на 6 самостоятельных камер, что и позволяло производить загрузку непрерывно по 30 сит, а не загружать одновременно все. В каждой камере поддерживалась разная температура и имелась возможность загружать сита например с яблоками сначала в камеру с высокой температурой и постепенно поворачивая карусель ставить на более холодное место и если необходимо было сушить вишни и сливы, то ставили наоборот, сначала на более холодное место для провяливания и досушивали уже при высокой температуре. Стоимость такой сушилки инженера Ермилова составляла 1000 руб.

       В 1915 г. на фабрике товарищества Абрикосова в г. Симферополе были произведены опыты по сушке фруктов и на 1916 г. масштабы этого мероприятия было решено расширить.

       Далее было внесено крымскими садоводами предложение не только сушить, но и консервировать фрукты. При опытах в Бахчисарайском отделе выяснилось, что работа, топливо и прочие затраты на 1 пуд сушеного товара обходились  в 2 р.50 коп. – 2 р. 70 коп., так что при цене фруктов в 3 руб. пуд., и считая, что из 7 пудов свежих фрукт получается 1 пуд сушеных, то 1 пуд сушеного товара (яблок и груш) обходился вместе с работой до 25 руб.

       Бракованная фрукта хотя и была дешевле, но работа с ней обходилась дороже;  поэтому выгодно было делать из браков повидло, спрос на которое был огромным; 1 фунт его обходился, считая стоимость фруктов, сахара и прочие затраты всего в 7-8 коп. Введение солнечной сушки как самой доступной каждому хозяйству,  признавалось желательной, тогда как при фабричном производстве вследствие большого предложения, цена на сырые фрукты должна была упасть. 

     Кроме солнечной необходимость введения огневой сушки также признавалась необходимой, так как в августе и сентябре, когда было особенно много падалицы, солнечного света уже не хватало.

        При огневой сушке выходил более ценный товар, чем при солнечной, например сушка абрикосов обходилась в 20 коп за пуд сушеного товара, а также выгодна была и сушка яблок, так как годные для сушки яблоки расценивались по 45 коп. за пуд. 

      Необходимо было также учитывать большие годовые колебания цен  на фрукты. Так в 1900 г. Синап продавали по 2 руб.30 коп. за пуд, а в 1902 г. – по 1 руб. пуд, нередко брак груш продавался по 25 коп. пуд, поэтому в годы падения цен и приобретала особое значение сушка плодов. Оба способа сушки плодов должны были дополнять друг друга  активно использоваться крымскими садоводами.

      Итак, исследование данных о состоянии крымского промышленного плодоводства в начале ХХ в. позволяют сделать следующие выводы. Экономически наиболее эффективная отрасль сельского хозяйства Российской империи для удовлетворения огромного спроса вынуждена была для расширения объемов производства внедрять новейшие достижения в этой области, используя как иностранный, так и отечественный опыт. 

     Возрождение крымского плодоводства на настоящем этапе невозможно без изучения положительного опыта прошлых поколений и данный архивный материал призван помочь в этом.       

Список использованной литературы:

1. Ф.125. – Оп. 1. – Д.74. Устройство плодосушилки в г. Симферополе.  –  24 л.

Складові інвестиційного макросередовища економіки України





Інституційне і політичне середовище





Міжнародне економічне і політичне середовище








Економічне середовище





Природно-екологічне середовище





Соціально-культурне і демографічне середовище





Чинники:


-непередбачу-ваність змін у законах і політиці;


-законодавчі типи і форми власності;


-інші





Чинники:


-ЄС, ЄЕП, ВТО, ГАТТ/СОТ, ЮНКТАД, МВФ та інші міжнародні економічні органи, членом яких є Україна;


- до якої групи країн належить;


- інші











Ресурсне і технологічне середовище та інфраструк-тура











Ринково-державне (урядове) середо-


вище











Ринко-во-конку-рентне середо-вище








Чинники:


-клімат;


-географія;


-рівень забруднення навколишнього середовища;


-інші








Чинники:


-ставлення до бізнесу та бізнесменів;


-мотивація до праці;


-інші





Чинники:


-робоча сила та її характеристика;


-зниження чи підвищення рівня освіти;


-збільшення кількості службовців;


-біржі (валютні, фондові, товарні, дорогоцінних металів);


-інші





Чинники:


-грошова маса/монетарна база;


-інфляція і процентні ставки;


-інші;


-рівень податкового навантаження на підприємництво;


-інші





Чинники:


-структура власності;


-індекси цін;


-безробіття та його галузева структура і динаміка, наявність вакансій;


-інші





� EMBED Word.Picture.8  ���





� EMBED Word.Picture.8  ���





� EMBED Word.Picture.8  ���





� EMBED Word.Picture.8  ���





Идея энергосбережения проста: летом солнечное тепло аккумулируется с помощью специальных составов – теплонакопителей, а зимой, наоборот, поступает на обогрев зданий. По мнению А.Л. Катвалюка, Севастополь должен быть образцовым городом с точки зрения энергосбережения. С этой целью выпускается специальная газета «Энергосбережение для специалистов и домохозяек», осуществляется соответствующий «ликбез» и т.п.








Креветочная ферма Александра Супруновича (Вьетнам). Аналогичную ферму он построил в Объединённых Арабских Эмиратах. Во многих случаях ценные сорта рыбы проще выращивать в искусственных водоёмах, чем ловить её в далёких морях.
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Вывод к задаче 1: 


исходя из сравнения   математических ожиданий, в условиях ограниченной информации целесообразна  покупка акций нефтяной компании ТНК.
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Формирование системы научно-технического развития предприятия допускают:





Организацию собственных подразделов технического развития (проектно-конструкторские бюро, исследовательские и экспериментальные производства, монтажно-наладочные 


службы и т.д.).





Привлечение новых организаций (или их подразделов), которые выполняют во взаимодействии с внутренними подразделами те или иные функции развития предприятия (в сфере продукции, технологических систем  или технологических процессов, подготовка кадров).








Определение и организацию каналов повышения научно-технического уровня производства.








Формирование в системе управления предприятием целевой (программно-целевой) подсистемы управления развитием производства и качеством продукции.





Рис. 1. Формирование системы развития предприятия [2].





Уолт Уитмен (1819-1892), великий американский поэт, апологет свободного стиха и «мировой демократии». В США его звали и зовут до сих пор «мудрец с бабочкой».  Эпиграфом этой статьи могут быть его общеизвестные слова: «Земля даёт людям  дивные вещи, а  под конец получает от них отбросы в обмен». 


Так, по данным ООН,  Земле нужно 17 месяцев на восстановление природных ресурсов, потребленных за год. Первый  "день отрицательного экологического сальдо"  будет 19.12.2030.











� С/х: 1996-2002 г. [4, с.169, с.31]; объемы производства продукции за 2003-2005 гг. рассчитаны по индексам [7, с.81]; индексы цен 2003-2005 [7, с.22]


� [5, с.81]


� Объемы производства промышленной и сельскохозяйственной продукции рассчитаны с учетом соответствующих индексов цен


� Пром: 1996-2001 [4, с.31]; объемы производства продукции за 2002-2005 гг. рассчитаны по индексам [7, с.63]; индексы цен за 2003-2005 гг. по данным [7, с.22].
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Рис. 1. Соотношение основных форм капитала в "трофейной" экономике
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Рис. 3. Многоуровневая структура корпоративной социальной ответственность (по А. Кероллу)
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Рис. 4. Социальный маркетинг как механизм согласования потребностей и интересов бизнес-сообщества, 



потребителей и общества в целом
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Рис. 2. Согласованное накопление капиталов за счет синергии
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